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THE CHARACTERISTICS AND CLASSIFICATIONS 
OF OLIGOPOLY*“) 


Some ten years ago it was still possible that men professionally con- 
cerned with economic questions had never heard the word oligopoly. 
Since that time a special literature on oligopoly has grown up, with 
a steady stream of articles, theoretical and descriptive, in all economic 
journals and with a number of books devoted to the subject. 

The idea of oligopoly is of course much older than the word. One 
of the earliest theoretical discussions appeared in 1838 in the work 
of the mathematical economist Cournot, who first analyzed “com- 
petition between two producers” and then “competition among 
3,4...n producers” (1). It is especially his duopoly analysis to which 
modern economic theorists find it necessary to refer whenever they 
analyse problems of non-collusive oligopoly (2). 

Duopoly is generally regarded as a special case of oligopoly, or as 
“the leading species of a large genus” (3). The word was not coined 
by Cournot, but only later. It has been generally accepted and has 
held its ground against the linguistically preferable term dyopoly (4). 


*) The present article will be contained, as part of a chapter, in the author’s book 
“The Economics of Seller’s Competition: Model Analysis of Seller’s Conduct,” to 
be published. (Editor) 

(1) Aucustin Cournot, Recherches sur les principes mathématiques de la théorie 
des richesses (Paris 1838). English translation by Nathaniel T. Bacon under the title 
Researches into the Mathematical Principles of the Theory of Wealth (Macmillan, 
New York 1897, reprinted 1927). His analysis of duopoly and oligopoly begin on 
pp. 79 and 84, respectively, of the English edition 

(2) “Yet now, after more than a century, it still is difficult to see what is involved 
in an oligopoly theory without showing how the theory is related to Cournot’s 
basic construction.” WILLIAM FELLNER, Competition Among the Few: Oligopoly 
and Similar Market Structures (Alfred A. Knopf, New York 1949), p 57. 

(3) N. Katpor, “Market Imperfection and Excess Capacity,” Economica, New 
Series, Vol. II (1935), p. 40. 

(4) The linguistic objection to the word duopoly rests on the fact that the first 
half of the word is of a Latin, the second of a Greek root. The words monopoly 
and oligopoly are formed entirely from Greek roots. The analogous construction 
for two sellers would be dyopoly. This word is actually used by HEINRICH VON 
STACKELBERG, Marktform und Gleichgewicht (Julius Springer, Wien 1934) and by 
some of his followers. 
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Competition among a few sellers has been discussed under a number 
of different names. “Limited competition,” “incomplete monopoly,” 
“multiple monopoly,” and “monopolistic competition” were among 
the terms used for the concept before the word oligopoly was generally 
accepted (5). There was no need for separate analyses and terms for 
intermediate models, although the term triopoly has been suggested 
for competition among three sellers (6). It was felt that even duopoly 
models were important chiefly for the development of propositions 
which might hold for the general theory of oligopoly, but not as 
models needed for the interpretation of any “actual” duopoly situa- 
tions in the real world. 


(5) The term “limited competition” was used by the followers of Cournot, who 
spoke of unlimited competition when each of the producers supplied only an 
“inappreciable” part of the market. “Incomplete monopoly” was the term used 
by Kart ForcHHEmMer, “Theoretisches zum unvollstandigen Monopole”, Jahrbuch 
fiir Gesetzgebung, Verwaltung und Volkswirtschaft im Deutschen Reich, 32. Jahrgang 
(1908), p. 8, who, however, was concerned with the case of one large seller sharing 
the market with many very small ones. “Multiple monopoly” was KNut WICKSELL’s 
term when he discussed “monopolists if their number is large” in his article “Mathe- 
matische Nationalékonomie”, Archiv fiir Sozialwissenschaften und Sozialpolitik, 
58. Band (1927) p. 273. A. C. Picou, The Economics of Welfare (Macmillan, Lon- 
don, 2nd ed. 1924, 4th ed. 1932) and F. ZeutHen, Problems of Monopoly and 
Economic Warfare (Routledge, London 1930) used the term “monopolistic compe- 
tition” for what is now generally called oligopoly. ErtcH ScHNEIDER, in his Reine 
Theorie monopolistischer Wirtschaflsformen (Mohr-Siebeck, Tiibingen 1932) proposed 
the term “polypoly” for competition among a few (p. 132), but later accepted the 
present terms with their present meanings. 


The word oligopoly was probably first used by Kart ScHiEsiInGER, Theorie der 
Geld- und Kreditwirtschaft (Duncker & Humblot, Munich and Leipzig 1914). He 
stated that “the laws of oligopolistic price formation have not yet been explored 
to any extent; in any event they could determine only the limits between which 
at given sets of data prices may move” (p. 18). It was, however, only the appear- 
ance of the books by Eowarp H. CHAMBERLIN, JOAN RosInson, and HEINRICH VON 
STACKELBERG in 1932, 1933, and 1934, respectively, which firmly established the 
word oligopoly in economic terminology. 


(6) Mervin Warren Reber, Studies in the Theory of Welfare Economics 
(Columbia University Press, New York 1947), p. 55. Reder did not present a model 
of triopoly but merely mentioned it along with duopoly and oligopoly in relation 
to the possibilities of welfare-increasing operations of the government. 
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THE CHARACTERISTICS OF OLIGOPOLY 
The Monopoly Power of the Oligopolist 


The categorical distinction made between oligopoly and monopoly as 
different models or ideal types of “seller’s attitudes” must not be 
allowed to lead us to the erroneous conclusion that oligopoly excludes 
monopoly in the other meanings in which the term is used. Thus, 
sellers who are not monopolists in the sense of such a model analysis 
nevertheless have “monopoly power.” The market position of an oligo- 
polist as well as some of his business practices may be called “‘mono- 
polistic;” and we may speak of the “degree of monopoly” that is 
expressed in the pricing and selling policies of the oligopolist. 

It should not be too hard to keep these different meanings of the 
word monopoly in mind and to avoid confusion, but it is particularly 
important in discussions of the legal implications of “monopoly.” 
Both section 1 and 2 of the Sherman Antitrust Act, for example, were 
essentially directed toward oligopoly problems: the prohibition of 
agreements and conspiracies in restraint of trade was designed to 
prevent collusive oligopoly; the prohibition of attempts to monopolize 
was designed not only to stop coercive oligopoly but also to keep 
competition among the few from being transformed into competition 
among still fewer. Thus, probably in 99 per cent of all cases, it was 
the monopoly power of oligopolists, individually or collectively, which 
the law was supposed to check. 


The Many and the Few 


It is a hopeless task to draw a line between situations of polypoly and 
oligopoly if the number of sellers is to be the criterion for the 
distinction. This is so despite the fact that the basic idea behind the words 
relates to numbers: many sellers and few sellers. But there is no border- 
line between many and few. In addition there is no way of defining 
unambiguously just who the many or the few are supposed to be: 
sellers of what? sellers where? Surely, the question is whether many 
or few sellers offer the “same” commodity or service in the “same” 
market. But ordinarily neither the sameness of the commodity or service 
nor the sameness of the market can be clearly established. Is it the 
same product if different brands or qualities are offered? Is it the 
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same market if they are offered in the same city, in the same county, 
state, nation? It all depends—but on what? Does it depend on ob- 
jectively discernible and measurable facts? The answer is no. And this 
settles the question. Whether there are many or few sellers offering 
a certain good in a certain market cannot be stated in any objective 
fashion, because neither many and few nor the good nor the market 
can be objectively delimited. 

Not objectively in numbers then can we find the criterion for the 
distinction between polypoly and oligopoly, but rather in subjective 
attitudes, in the state of mind of the seller. The criterion is whether 
the seller, when he contemplates a decision or action that he might 
take concerning his selling prices, sales volumes, product qualities, 
selling efforts, or production capacity, is or is not conscious of what 
his competitors might think or do in reaction. 

This rival-consciousness, or self-consciousness vis-a-vis competitors, 
contrasts oligopoly sharply with polypoly, and also with monopoly, 
as a type of seller’s attitude. “Polypoly is the position where the 
seller believes that other sellers in the market would not care about 
what he does because there are too many for any one to feel or mind 
the effects of what he does; monopoly is the position where the seller 
believes that he does not have to care about what other sellers might 
do in reaction to what he does because what they sell is too different 
from what he sells” (7). 


Objective Circumstances Behind Subjective Attitudes 


Oligopoly is thus characterized by the subjective state of mind of a 
seller vis-a-vis other sellers. Of course, the circumstances under which 
this mentality—the consciousness of possible reactions of rivals—is 
likely to exist can be described. 

The following circumstances seem essential: The action of the seller 
must be conspicuous or at least noticeable; its effects upon competitors 
must be such that they mind; this minding will express itself either in 
attitudes of disapproval and resentment or in actions affecting the 
seller in a material way. 


(7) This formulation is reproduced from my paper on the “Evaluation of the 
Practical Significance of the Theory of Monopolistic Competition”, American 
Economic Review, Vol. XXIX (1939) p. 232. 
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While these circumstances may be part of the thinking of the oli- 
gopolistic seller, they may be also subject to observation by an ob- 
jective observer. For example, as an outside observer I can judge from 
objective appearances whether a price reduction by a certain seller is 
likely to be noticed by those who have been offering competing prod- 
ucts to the same group of buyers; whether the price reduction is apt 
to affect adversely the business of these competitors; whether they 
are likely to resent such effects and would be able to attribute them 
to the action of the price cutter; and whether they are likely to respond 
to it by some counter-move which would be felt by the price cutter. 
Thus, the selection of a subjective attitude as the essential characteristic 
in the definition of oligopoly does not imply that it is impossible to 
diagnose a case from its appearance. To be sure, the appearance may 
be misleading and, therefore, it is preferable not to define in terms of 
appearance. 

In no type of seller’s attitude is the feeling of rivalry and competi- 
tiveness as prevalent as in some forms of oligopoly. Under perfect 
polypoly the feeling of rivalry is completely absent from the attitudes 
of the “pure competitors.” Under imperfect polypoly a seller may 
be aware of the fact that he has competitors but, although he may 
watch them, he is not self-conscious about his own actions, because he 
has not the feeling of being watched by them. Since he is sure his 
actions cannot hurt any one of them and no one of them would ever 
“come back” at him for anything he might do, he will not have any 
particular “rival” or “rivals.” 

This is different under certain forms of oligopoly. The oligopolist 
usually thinks of certain firms as his rivals; he knows they are watching 
him or, at least, will notice his “competitive” actions; he believes he can 
hurt them or make them angry or cause them to take an action they 
would not take but for what he has done. Andall this means that he will 
be very conscious of being in competition, actively or potentially. This 
being so, he cannot understand how economists can assert thatoligopoly 
involves a reduced degree of competition or that “competition is not 
so active among a limited as among an unlimited number” (8). 


(8) Joun Stuart Mut, Principles of Political Economy (1st ed. 1848. 7th ed. 
1871; Longmans, Green and Co., London 1926, p. 932) Book V., Ch. X, § 4. (Italics 
are mine.) 
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Economists who prefer to be understood by the practical man 
had better admit that what they regard as the “highest” degree of 
competition among the very many is not “active” competition at 
all but rather “passive” from the point of view of the compe- 
titor; whereas competition will be most “active” if a price war or 
promotional struggle develops among the few rivals in oligopolistic 
positions. But the point is this: what the economist usually means 
when he speaks of the degree of competition or the degree of 
monopoly need not be correlated with the subjective attitude of the 
seller in market positions characterized as polypoly, oligopoly, or 
monopoly. 


The Emphasis on Price Policies 


We should guard against the rather common fallacies of defining or 
describing oligopoly (a) in terms of the geometric shape of the demand 
curve depicting the oligopolist’s selling opportunities, (b) in terms of 
the mathematical relationships between his sales and the prices 
charged by his competitors, or (c) generally in terms of prices and 
price policies. While such descriptions may be perfectly adequate for 
particular forms of oligopoly or for introductory examples of the 
general problem of oligopoly, they are much too narrow for definitions 
or circumscriptions of the concept. 

The “case of the kinked demand curve,” if it is a description or 
explanation of anything occurring in reality, is certainly only a very 
special case. We shall talk about it elsewhere; at this point we confine 
ourselves to a flat rejection of the idea that the kinky curve represents 
the demand curve under oligopoly. It is difficult to see how such a 
misunderstanding could have arisen (9). 

The notion that cross-elasticities of demand may be sufficient for a 


> 


(9) Pau: M. Sweezy presented the kinky oligopoly demand curve as a hypo- 
thesis in his note “Demand under Conditions of Oligopoly”, Journal of Political 
Economy, Vol. XLVII (1939), pp. 568—573. The same hypothesis was advanced 
independently by Hatt and Hircu, “Price Theory and Business Behavior”, Oxford 
Economic Papers, No. 2, (1939), pp. 12—45. Neither of the authors claimed that 
such a kinked demand curve was representative of all oligopoly situations. Yet, 
several text books presented it as such. See, e.g., Lorre Tarsuis, The Elements of 
Economics, (Houghton, Mifflin, Boston 1947), pp. 142, 169, 181—184. 
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definition of oligopoly is probably due to attempts to reduce the 
description of attitudes and mentalities to concise mathematical equa- 
tions. But when one says that “oligopoly exists if any seller regards 
his sales as a function of at least one other price besides his own” (10), 
the distinction between differentiated polypoly and oligopoly is lost, 
since this supposedly characteristic dependence on other prices may 
hold, and is likely to hold, for several other kinds of sales functions. 
If the sales volumes under polypoly are represented as functions of 
only the seller’s own price, no more is meant than that other relevant 
prices are assumed to be given and unchanged as parameters; but no 
one means to deny or exclude the dependence of sales upon prices of 
other goods. What is characteristic for certain oligopoly situations 
—though not for all—is that other prices cannot be taken as parameters, 
but must themselves be taken as variables dependent on the price 
charged by the oligopolistic seller (11). 

But the most fundamental fallacy is the limitation of the concept of 
oligopoly to price determination and price policy. In a large number 
of oligopoly situations prices are only a small part, if any, of the 
considerations and actions of the members of the group concerned. 
Questions with respect to the quality of the products and services 
offered, or to the selling efforts made, by the oligopolistic sellers may 
be just as important, if not more so. Or it may be decisions regarding 
plant location and plant expansion that are the subjects of the analysis 
for which the model of the oligopolistic seller is used. The dispro- 
portionately heavy emphasis on prices is justified only for didactic 
and illustrative purposes. 

If the bulk of all theoretical analysis of oligopoly is in terms of 
selling prices, this need not imply that all theorists are victims of the 
fallacy of defining oligopoly in terms of price determination. The fact 


(10) Max Mituixan, “Comments on the Duopoly-Oligopoly Problem” in “Report 
of the Detroit Meeting, December 27—30, 1938,” Econometrica, Vol. VII, (1939) 
p. 175. 

(11) If the prices charged by competitors are uniquely determined functions of 
the price charged by the oligopolist, the partial dependence of his sales upon these 
other prices can be expressed within the function relating the sales to his own price. 
Thus in the sales function under oligopoly the prices charged by competitors could 
with more justification be excluded as separate variables than could be done under 
polypoly. 
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that prices are numerical quantities while quality differences cannot 
be quantified, the fact that most of the traditional tools of economic 
analysis refer to price-quantity relationships and that the demand curve 
is the most widely used tool in the theorist’s box, can fully explain 
why theorists have preferred to discuss oligopoly in terms of prices, 
price changes, and demand curves. As long as they know that this 
emphasis is only a matter of our technique of analysis but is not in the 
nature of things real, no harm is done. 


The Oligopoly Demand Curve 


There is no such thing as an oligopoly demand curve, or even a demand 
curve that can be said to be typical of oligopoly positions. A demand 
curve relates quantities saleable to prices charged, but it says neither 
in whose mind this relationship exists nor what are the considerations 
by which the relationship has been established. In particular, it does 
not say—even if we knew that the relationship in question existed in 
the mind of an individual seller imagining his selling opportunities— 
whether the seller assumes that his competitors will change their selling 
prices if he first changes his; indeed, it does not say whether or not 
the seller gives any thought to such possibilities, that is, whether or 
not he is an oligopolist. 

Thus, no geometric finesse can reveal what type of mentality and 
attitude we assume the seller to have. If we assume he is an oligopolist, 
we shall have to say so, for we cannot show it by the kind of curve 
we draw. On the other hand, assuming a particular oligopolistic seller 
actually to relate in his mind the quantities he might sell with the 
prices he might charge, taking full account of the price changes with 
which his competitors might react to his own price changes, the curve 
depicting these price-quantity relations may have all sorts of shapes— 
it may be a straight horizontal line, a gently descending curve, a more 
steeply sloping continuous curve, a curve with drastically changing 
slopes, a curve with a conspicuous kink. And some parts of the curve 
may be good only for one-way movement, for example, for price re- 
ductions but not for price increases. 

Assume a seller under non-cooperative oligopoly is pondering the 
effects of possible changes in his selling prices upon the quantities he 
might be able to sell: If he should cut his price by ten percent, will 
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his competitors cut their prices? Perhaps not, but perhaps they will. 
If so, when? Perhaps immediately, perhaps only in a month, in two 
months. And by what percentage? Perhaps by only five percent, per- 
haps by fifteen, perhaps also by ten. Now, even if of all these pos- 
sibilities the oligopolist should judge one particular course of events 
to be the most probable one, the resulting expectations cannot easily 
be translated into simple price-quantity relationships reducible to a 
simple demand curve. Let us see some of the difficulties in the use of 
the customary demand curve technique for the oligopolist’s con- 
siderations. 


This is, for example, what our oligopolist thinks would be the most 
probable outcome: If he continued to sell at his present price of $100, 
he would expect to sell 5000 tons a week. If he reduced his price to 
$90, he would expect his competitors not to take any action for two 
months, but then to reduce their prices also by ten percent. His sales 
would at first rise only slowly, but in the fourth week he would reach 
a volume of 7000 tons; average weekly sales for the two months might 
be 6500 tons. After the price cut by the other firms his sales volumes 
would level off to an average of 6000 tons a week. 


How can these expectations be expressed in demand curves? Should 
we have different curves for every week? or should we have one curve 
for the average sales of the first two months and another curve for 
the time thereafter? or should all sales be averaged into one curve? We 
may choose whatever seems the easiest. Assume we decide in favor of 
two curves, one for the transition period, the other for the new “equi- 
librium.” But are we ready to draw them? That our oligopolist has 
settled in his mind what would be the most probable course of events, 
does not mean that he can forget the other possibilities entirely. After 
all, there is a chance that the competitors cut their prices after only 
one month, or even after one week. And there is a chance that they 
cut by fifteen percent rather than ten. Of course, there is also the off- 
setting chance that they cut by only five percent. But the risk of a 
loss often weights more heavily than the chance of an especially lucky 
outcome. In this case the most probable expectations must not be 
“counted on,” but must be discounted; that is, the seller must calculate 
with safety margins. The demand curves corrected for uncertainty 
will not be the same as the uncorrected ones; and the corrections will 
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depend on the optimistic or pessimistic outlook of the seller and on 
his aversion to risk (12). 

This was still a relatively “easy” case. Let us assume now that our 
oligopolist cannot decide which may be the most probable course of 
events; that he thinks his competitors may react to his 10 percent price 
cut (a) by leaving their prices unchanged, (b) by cutting them by 5 
percent, (c) by cutting 10 percent, (d) by cutting 15 percent; that he 
judges the chances for these four possibilities to be just about equal; 
and that he expects his sales volume to gain in case (a) by 25 percent, 
in case (b) by 15 percent, in case (c) by 5 percent, and to drop by 5 
percent in case (d). One may argue that an arithmetic average of these 
possible changes would represent his best judgment. In other words, 
his “expectation,” on the basis of the average of the possible changes, 
would be for an increase in sales volume by ten percent as a result of 
his price cut by ten percent. If he judged the odds for the four possi- 
bilities to be different, the “average probable outcome” would be 
different because of the different weights given to each of the eventu- 
alities (13). Further complications may be introduced if the expec- 
tations concerning the effects of each of the possible price cuts by the 
competitors upon his sales volume were also in terms of probability 
distributions, so that each of the four possibilities would call for 
weighted averaging of the probable effects. And on top of all this 
arises again the problem that different dispersions of probabilities may 
yield the same averages but will unquestionably be judged differently 
with regard to the risk involved. Hence, the averaging alone would 


(12) Exactly the same type of difficulties in representing a seller’s expectations 
in the form of a demand curve exists for polypoly, only that there the number of 
uncertain variables is smaller. 


(13) If the seller thought that there was a 40°/o chance for (a), a 10°/o chance for 
(b), a 40% chance for (c) and a 10°/o chance for (d), the weighted average expectation 
would be for his sales volume to increase by 13 percent: (125 X.4+115X.1+105 X.4 
+95 X.1=113). — According to the exponents of a recent revolution in mathemati- 
cal economics, such a reduction of nonstatistical probabilities to a “mathematical ex- 
pectation” is not a legitimate procedure. Uncontrollable variables “can be eliminat- 
ed by the known procedures of the calculus of probabilities” only if they are “purely 
statistical phenomena” — which the alternatives expected by our seller are not. 
JOHN von NEUMANN and Oskar MorGENSTERN, The Theory of Games and Eco- 
nomic Behavior, (Princeton University Press, Princeton, Second ed. 1947) p. 10. 











os OND 


_— == 





— 


THE CHARACTERISTICS AND CLASSIFICATIONS OF OLIGOPOLY 155 


not do without some correction for differences in the spreads between 
better and worse outcomes that also takes account of the seller’s pro- 
pensity to gamble, take risks, or play safe. 


Some of us who are aware of all these difficulties develop so many 
inhibitions that we blush whenever we see a demand curve, and es- 
pecially in an oligopoly problem. There is no need for blushing, how- 
ever, if we are honest and do not misrepresent the nature of curve 
analysis. We must not present the curves as pictures of reality, but 
merely as auxiliary constructions helping us develop some gencral 
relationships which, through reasoning by analogy, may be useful 
in the explanation of more complicated phenomena. That few of the 
“real situations” are reducible to description in terms of geometric 
curves is irrelevant and need not restrict the “applicability” of curve 
analysis to the interpretation of these situations. On the other nand, 
nothing is farther from my mind than to claim that curve analysis is 
applicable to each and every problem. There may be many oligopoly 
problems for which curve analysis is of no use. This should neither 
induce us to discard entirely a technique which is so useful for many 
other problems, nor should it lead us to dispose of the problem as 
“irrelevant” merely because it cannot be treated by the customary 
technique. 


Split Personality 


One more observation may be in order before we feel sufficiently 
guarded against the worst snares in the analysis of oligopoly. We must 
bear in mind that one and the same firm may be at the same time a 
polypolist, an oligopolist, and a monopolist. 

This is not due to a schizophrenic personality of the salesmen or the 
vice-presidents in charge of selling. Indeed, as soon as we remember 
that most firms in the real world sell more than one product we realize 
that they may be in very different market positions with respect to 
the different products they offer. When a firm sells many different 
products we shall, more likely than not, need different ideal types of 
seller’s attitude if we wish to interpret its selling policies. The firm 
may well act as an oligopolist in the sale of some of its products, but 
as polypolist or monopolist in the sale of others. 
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Even in the sale of one particular product the firm may have 
different attitudes at different times. Indeed, oscillations between 
polypoly and oligopoly may be possible in the course of seasonal or 
cyclical business fluctuations. A real “split personality” may exist 
—two types of attitude concerning the same product at the same time— 
if a separation of markets and the practice of price discrimination is 
possible, with some markets conditioning an oligopolistic state of 
mind, others a polypolistic one; or if different kinds of decision call 
for different types of consideration. For example, a producer may 
think as a short-run polypolist when he considers a decision of little 
consequence for the competitors in the short run; while he may think 
as an oligopolist when a decision is likely to affect the business for a 
long time. Or, occasionally the opposite may be true: he may reach 
investment decisions without giving much thought to his competitors’ 
possible reactions, whereas he would not decide on the method of 
selling out his present large stock of finished goods without consider- 
ing how they might react to it. 


CLASSIFICATIONS OF OLIGOPOLY 


Hardly any generalizations could be made about the “economic conse- 
quences of oligopoly” or about the “causes of oligopoly” unless we 
first separated different types or kinds of oligopoly. In other words, 
a classification of oligopoly is needed. 


Of course, an indefinite number of features or conditions could be 
named as conceivable bases for classification. The problem arises 
what to select in order to obtain a classification useful for purposes 
of economic analysis. Distinctions should be made wherever one finds 
differences suspected of “making a difference” sufficiently important 
within the chosen frame of reference. It is probably generally agreed 
that selling prices, output volumes, selling efforts, product qualities 
are among the major variables considered relevant for our purposes. 
Hence, the distinctions made in a classification of oligopoly may relate 
to differences likely to affect these major variables. It will also be 
agreed that the question of the sources of monopoly power and of the 
conditions responsible for oligopolistic situations is significant. Hence, 
a classification may be based on distinctions of the causes of oligopoly. 
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Alternative Principles of Classification 


Let us survey the more important of the distinctions which various 
writers on oligopoly have proposed as relevant for purposes of eco- 
nomic analysis. We shall group them under convenient headings con- 
veying the principles on which the distinction rests. 

A. Product Differentiation. According to whether the products of- 
fered by the competing oligopolists are, in the minds of the buyers, 
perfectly or less than perfectly substitutable for each other, or whether 
it makes a difference to the buyers from which of the sellers they buy, 
“pure” or “undifferentiated” oligopoly is distinguished from “differ- 
entiated” oligopoly (14). Another pair of terms for the same contrast 
of concepts is “perfect” versus “imperfect” oligopoly (15). And even 
some highly unconventional terminology has been suggested for the 
same idea (16). 

B. Entry into Industry. Depending on whether new firms can freely 
and easily enter the industry if they regard it as a promising field of 
investment and enterprise, “open” oligopoly is distinguished from 
“closed” oligopoly (17). If the possibilities of entry of newcomers are 
assumed to be weighed by an oligopolist and to affect his decisions, 
many economists speak of “potential” competition (18). 

C. Leadership. Several distinctions and classificatory attempts are 
based on the existence of one or a few “dominant firms” in the indus- 
try, on the type of firms in positions of leaders or followers, on the 


(14) See, for example, Jor S. Bain, “Pricing in Monopoly and Oligopoly,” 
American Economic Review, Vol. XX XIX (1949) p. 450; FELLNER, op. cit. p. 69. 

(15) KENNETH Bou.piNG, Economic Analysis (Harpers, New York, 2nd ed. 1948) 
p. 581. 

(16) “Circular homeopoly” versus “circular heteropoly.” Rospert TrirFin, Mo- 
nopolistic Competition and General Equilibrium Theory (Harvard University Press, 
Cambridge, 1940) p. 143. 

(17) Watter Eucken, Die Grundlagen der Nationalékonomie (H. Kipper, Bad 
Godesberg, 1st ed. 1941) p. 128. 

(18) For example, JoHn M. Crark, “Toward a Concept of Workable Compe- 
tition,” American Economic Review, Vol. XXX (1940) p. 246; Bain, op. cit. p. 451. 
On some popular exaggerations concerning the effectiveness of “potential” com- 
petition, see GEORGE J. STIGLER, “Notes on the Theory of Duopoly,” The Journal of 
Political Economy, Vol. XLVIII (1940) pp. 533 ff. 
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Hence, the distinctions made in a classification of oligopoly may relate 
to differences likely to affect these major variables. It will also be 
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Alternative Principles of Classification 


Let us survey the more important of the distinctions which various 
writers on oligopoly have proposed as relevant for purposes of eco- 
nomic analysis. We shall group them under convenient headings con- 
veying the principles on which the distinction rests. 

A. Product Differentiation. According to whether the products of- 
fered by the competing oligopolists are, in the minds of the buyers, 
perfectly or less than perfectly substitutable for each other, or whether 
it makes a difference to the buyers from which of the sellers they buy, 
“pure” or “undifferentiated” oligopoly is distinguished from “differ- 
entiated” oligopoly (14). Another pair of terms for the same contrast 
of concepts is “perfect” versus “imperfect” oligopoly (15). And even 
some highly unconventional terminology has been suggested for the 
same idea (16). 

B. Entry into Industry. Depending on whether new firms can freely 
and easily enter the industry if they regard it as a promising field of 
investment and enterprise, “open” oligopoly is distinguished from 
“closed” oligopoly (17). If the possibilities of entry of newcomers are 
assumed to be weighed by an oligopolist and to affect his decisions, 
many economists speak of “potential” competition (18). 

C. Leadership. Several distinctions and classificatory attempts are 
based on the existence of one or a few “dominant firms” in the indus- 
try, on the type of firms in positions of leaders or followers, on the 


(14) See, for example, Joe S. Bain, “Pricing in Monopoly and Oligopoly,” 
American Economic Review, Vo). XX XIX (1949) p. 450; FELLNER, op. cit. p. 69. 

(15) KENNETH Bou.piNG, Economic Analysis (Harpers, New York, 2nd ed. 1948) 
p. 581. 

(16) “Circular homeopoly” versus “circular heteropoly.” Rospert Trirrin, Mo- 
nopolistic Competition and General Equilibrium Theory (Harvard University Press, 
Cambridge, 1940) p. 143. 

(17) Watter Eucken, Die Grundlagen der Nationalékonomie (H. Kipper, Bad 
Godesberg, 1st ed. 1941) p. 128. 

(18) For example, JoHn M. Crark, “Toward a Concept of Workable Compe- 
tition,” American Economic Review, Vol. XXX (1940) p. 246; Bain, op. cit. p. 451. 
On some popular exaggerations concerning the effectiveness of “potential” com- 
petition, see GEORGE J. STIGLER, “Notes on the Theory of Duopoly,” The Journal of 
Political Economy, Vol. XLVIII (1940) pp. 533 ff. 
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ways in which the firms aspire to, or acquiesce in, positions of leader- 
ship or followership, and on their patterns of conduct in these roles. 
The case of one dominant firm faced with a large number of small 
firms which follow the leader—called “incomplete” or “partial 
monopoly” (19)—is contrasted with the case of a few big firms 
followed by a crowd of small ones—called “partial oligopoly” or 
“big-firm oligopoly’—and both are distinguished from “full olli- 
gopoly” where there are no firms accepting unconditional follower- 
ship roles (20). Other distinctions are based upon the preferences of 
the firms for the roles as leaders or followers, with the possibility of 
many different combinations depending on the “symmetrical” and 
“asymmetrical” aspirations to particular roles in the industry (21). 
The significance of these distinctions lies in the probability that under 
symmetrical oligopoly, where, for example, each of the firms wants 
to be the leader and none a follower, they will attempt to fight it out. 
(If this involves a price war, the effects on prices are rather obvious.) 
Even under asymmetrical oligopoly, where, for example, one firm 
wants to lead and the others to follow, peaceful relations (and stabili- 
ty as long as given external conditions prevail) may be assured only 
in very particular constellations, except by means of collusion. 

D. Collusion. The existence or non-existence of agreements among 
the sellers has often been taken as sufficient ground for a classification 
separating “collusive” from “non-collusive” oligopoly. It is neces- 
sary, however, to recognize that agreement is seldom complete (as to 
scope or compliance) and collusion is seldom completely absent. It is 
a long way and there is nowhere a sharp line between the lower 
degrees of collusion and the tighter organizations that some have 
chosen to regard as “collective monopolies.” Assuming that higher 
degrees of collusion are a function of the maturity of the oligopolistic 
constellations, writers have distinguished between “immature” and 
“mature” oligopoly, or even among several stages between the “least 


(19) Kart FORCHHEIMER, op. cit.; A. J. NicHo1, Partial Monopoly and Price 
Leadership (Smith-Edwards Co., Philadelphia, 1930) p. 29. 


(20) WALTER EuckEN, op. cit. p. 122; WiLttaAM FELLNER, op. cit. pp. 136—141. 


(21) HEINRICH VON STACKELBERG, op. cit. p. 48. Alone for duopoly Stackelberg 
lists 16 combinations on this score. For cases of more than two competitors the 
number of possible combinations becomes formidable. 
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mature oligopoly” and the “completely mature oligopoly” (22). In 
view of the various dispositions of oligopolists to compete aggres- 
sively, guardedly, or fraternally, “cut-throat competition” has been 
contrasted with “cautious competition,” “considerate competition” 
and “cooperative competition” (23). Stressing a particular form of 
cooperative competition, “open-price oligopoly” has been distin- 
guished from other species of oligopoly characterized by different 
pricing institutions (24). The model of completely uncoordinated 
oligopoly has been set apart from all other types under the name of 
“true oligopoly” (25). 

E. Fundamental Conditions. Distinctions of the fundamental con- 
ditions responsible for oligopolistic situations are made, not so much 
because the economic effects may be significantly different, but rather 
because governmental policies aiming at reduction of monopoly power 
and furtherance of competitive forces in the economy presuppose 
knowledge about the sources of monopoly power. Some structural 
conditions may be such that it is impossible to remove or alter them, 
or that one would not wish to do so. Institutional conditions, on the 
other hand, may be removable or controllable by appropriate govern- 
mental measures. A classification significant in the light of these con- 
siderations has distinguished oligopoly “based on real-cost advan- 
tages,” oligopoly based on artifical, “monopolistic or institutional 


(22) The different stages of maturity were discussed by FELLNER, op. cit. pp. 188- 
191. The distinction between immature and mature oligopoly was first proposed 
with different meaning by Gorpon F. Bioom, “A Reconsideration of the Theory 
of Exploitation,” Quarterly Journal of Economics, Vol. LV. (1941) p. 426. Re- 
printed in Readings on the Theory of Income Distribution (Blakiston, Philadelphia, 
1946) p. 260. Bloom saw immature oligopoly “where the oligopolist is still free to 
select the price which he intends to maintain thereafter,” while in mature oligopoly 
price is “more or less given to him by the convention of the competitive relation- 
ships which have grown up in the market.” 


(23) JoHN M. Cassets, “Monopolistic Competition and Economic Realism,’ 
Canadian Journal of Economics and Political Science, Vol. III (1937) p. 376. 

(24) Joun M. Crark, op. cit. p. 245. Open-price arrangements, “perfectly con- 
formed to (rarely found),” constitute Clark’s “first species of oligopoly,” market- 
made prices characterize the “second main species,” “uniform mill prices” set by 
spatially separated producers characterize a “third species of oligopoly.” 

(25) Georce J. STIGLER, op. cit. p. 533. 
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advantages,” and “quasi-oligopolistic organization of an atomistic 
group by an outside agency” (26). Still other conditions of oligopolistic 
situations have been shown to lie in the existence of small subgroups 
of otherwise highly populated industries sectionalized through differ- 
ences in quality or transportation cost. These subgroups may be either 
sharply delimited or chain-linked with one another (27). The terms 
“sectional oligopoly” and “chain oligopoly” may be used to denote 
these two types. 


The Degree of Coordination 


This survey of classifications of oligopoly, though no doubt very 
incomplete, has probably demonstrated that no single classification 
could possibly serve all purposes. Cross-classifications may sometimes 
be helpful, although the number of possible combinations might be- 
come overwhelming. On the other hand, a problem under investi- 
gation may be aided by one classification while others are irrelevant. 
For example, those interested in public policy formation may find it 
important to know whether an existing big-firm oligopoly is based 
on definite real-cost advantages or rather on the exploitation of insti- 
tutional privileges or on the use of coercive or oppressive practices. But 
they may not in the least be interested in the symmetry or asymmetry 
of the leadership aspirations of the firms in question. A cross-classifi- 
cation according to leadership and collusion, however, may be signifi- 
cant. For there may be important differences in the effects of collusion 
without leadership, leadership without (a high degree of) collusion, 
and collusion enforced by leadership (28). 

More comprehensive and detailed classifications are sometimes 
helpful in conveying an impression of the range and gradation of the 
distinctions. For example, the degree of coordination between the 
actions and policies of the competing oligopolists is the underlying 
principle of the following classification: 


(26) FELLNER, op. cit. pp. 48-49. 


(27) CHAMBERLIN, op. cit. p. 103. 


(28) See Fritz Macuiup, The Basing-Point System (Blakiston, Philadelphia,1949) 
pp. 129-134. 
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I. Completely coordinated oligopoly. 


1. Syndicated oligopoly (Centralized selling through a “syndi- 
cate,” perhaps reinforced through pooling of revenue). 


2. Organized oligopoly (Cartel, less tightly organized than 
syndicates, but involving agreement, explicit or only im- 
plied, about prices, quotas, or other determinants of sales). 


II. Incompletely coordinated oligopoly. 

3. Leadership oligopoly (Cartel without organization and 
agreement, based on tacit understanding and accepted 
leadership, resulting in concert of actions; may include par- 
tial oligopoly with quasi-polypolistic sectors). 

4. Cooperative oligopoly (Restraints imposed by “business 
ethics” and “realization of common interest,” without 
organization, agreement, or leadership; may include also 
“considerate competition” and live-and-let-live policies). 


III. Uncoordinated oligopoly. 


The gradations within this classification could have been much 
finer, but there would have been still more overlapping of the different 
sub-types. As it is, the overlapping may be considerable. For example, 
strong leadership by a dominant firm may exist under organized oli- 
gopoly and even in the council of a syndicate. 

The expression “incompletely coordinated” oligopoly can have 
several different meanings. The “incompleteness” may refer to the 
reliability of the coordination and, thus, to the certainty with which 
the participants can each anticipate the conduct of the others. Or it 
could refer to the scope of the coordination, which, for example, may 
include price making but exclude selling effort or product quality. It 
was the former meaning of incomplete coordination that was referred 
to in Class II above. As to the non-price variables, we prefer to regard 
firms as being simultaneously in different classes of oligopoly with 
respect to different aspects of their competitive behavior. A firm may 
be a member of a strict price cartel, act as a cooperative oligopolist 
with respect to product quality, and perhaps compete aggressively 
without any caution in its selling efforts. 

We shall not adopt the wide-spread habit of treating completely 
coordinated oligopoly as “collective monopoly.” In a cartel, however 
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tight, policy determination is fundamentally different frem that of 
a single-headed monopoly. As long as the income statements and 
balance sheets of the individual firms are separately evaluated by 
separate managements, the “common will” of the organized oli- 
gopolists is apt to differ from that of the management of a con- 
solidated monopoly in otherwise identical situations. The council of 
a syndicate in deciding on its policies must take account of the indi- 
vidual sensibilities of all members and cultivate their continued loy- 
alty. The management of a single monopoly is not so oriented with 
respect to the different departments of the consolidated firm: there is 
no danger that they will quit or fail to renew the arrangement 
next term. 


Fight, Truce, and Peace 


That arrangements among oligopolists may be temporary and some- 
times rather precarious, that actions are often taken or policies pur- 
sued merely in order to maintain peace and avoid the outbreak of 
vigorous competition, that some oligopolists are willing to stay in line 
only until further notice, that some are ready any time for a show- 
down with their rivals, that others insist on fighting it out—all this 
suggests the use of another classification: oligopoly in fight, oligopoly 
in truce, oligopoly in peace. 

Subdivisions of these distinctions between belligerent, quiescent, and 
peaceful oligopolies may be called for, particularly to indicate 
whether the current state is an agreed, imposed, or spontaneous one. 
It may seem to be a spurious distinction between spontaneous truce 
and spontaneous peace if objective criteria are demanded. But it is the 
animus of the oligopolists that counts, not any physical evidence, nor 
the ex post duration of the absence of fight. A spontaneous truce may 
turn out to be more durable than any sort of peace. Truce or peace 
may be imposed from the outside, for example, by the government. 
Fight will probably always be spontaneous. (It has been suggested, 
though, that an oligopolistic fight might also be imposed. And an 
agreed fight, I assume, would be a sham battle to give the appearance 
of competition.) The aims of an oligopolistic fight may be (a) to force 
the competitor out of the market, (b) to force him to cooperate, or 
(c) to force him into a merger. [Needless to say, the best known name 
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for oligopoly in fight is cut-throat competition. Cut-throat compe- 
tition can never occur under polypolistic conditions, it always pre- 
supposes a fair degree of monopoly power on the part of some of the 
competitors, and it is not competition for business but competition 
to subdue a rival (29).] 

Oligopoly in fight is of course uncoordinated oligopoly (apart 
from arranged sham battles, if such exist). Oligopolies in truce and in 
peace may be either uncoordinated or coordinated. But an oligopoly 
situation that is apt to lead to a fight usually invites some degree of 
coordination as a means of pacification. 

Almost all theoretical analysis of oligopoly has been of unco- 
ordinated oligopoly. This may be somewhat surprising because many 
analysts came to the conclusion that uncoordinated oligopoly cannot 
be stable, and that quiescent or peaceful oligopoly cannot be unco- 
ordinated. Observation of the real world, however, suggests that oli- 
gopoly in fight is the exception and quiescent or peaceful oligopoly 
is the rule. 


Johns Hopkins University Fritz MacHLup 


(29) This is mentioned here because cut-throat competition is sometimes so 
broadly defined or so loosely used as to include almost any kind of price compe- 
tition among sellers. 
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»GRENZ*-GESETZE 
IN DER NATIONALOKONOMIE 


In seinem Aufsatz ,Konsumtivzins und Minderschatzung kiinftiger 
Bediirfnisse“ (1) hat Erich Preiser Stackelbergs Versuch, Bohm-Bawerks 
These streng zu begriinden, in einer hervorragenden Analyse der 
Beweisgange widerlegt. Die fiir die Wissenschaft bedeutsame Leistung 
dieser Arbeit liegt in der scharfsinnigen Klarung einer Reihe von 
Begriffen und Begriffszusammenhangen, die Axiomatik und Beweis- 
gang dieser besondere Anforderungen an die Abstraktionskraft erfor- 
dernden Theorie in einer Deutlichkeit hervortreten lassen, deren die 
bisherigen Darsteliungen ausnahmslos ermangelten. Und das besagt 
viel angesichts des Stackelbergschen ,,Beitrags zur Theorie des indi- 
viduellen Sparens“ (2), dem man gewifs nicht nachsagen kann, daf er 
Exaktheit vermissen liefe. 

Preisers Beweismittel haben aber eine noch gréfere Tragweite, 
als er selbst es wegen der Beschrankung auf die spezielle Theorie 
hervortreten lat. Der von Preiser aufgewiesene Fehler liegt namlich 
darin, daf§ ein fiir die moderne — mathematische — Preistheorie 
kennzeichnendes und — mit Recht(!) — immer wieder verwendetes 
Lehrstiick im Stackelbergschen Beweise iiberschatzt oder mifdeutet 
wird. Daf es sich nicht um einen primitiven Fehler handelt, wird 
man angesichts der Tatsache zugestehen, daf§ sich iiber ein halbes 
Jahrhundert lang die Theoretiker, von Béhm-Bawerk angefangen, 
mit diesem Problem gequalt haben. Ich will versuchen zu zeigen, daf 
ein analoger Fehler in der Lehre von den Grenzproduktivitatssatzen 
enthalten liegt und daf$ auch dieser mit Preisers kritischem Grund- 
gedanken ausgemerzt werden kann. 

Die Kritik kniipft an ein Glied in der Stackelbergschen Beweiskette 
an, das, fiir sich betrachtet, vollstandig in Ordnung ist, ja, das eines 
der entscheidenden Instrumente darstellt, denen die moderne Theorie 
ihre UOberlegenheit gegeniiber allen nicht-mathematischen Theorien 
verdankt. Aber die faszinierende Form, in der hier eine allgemein- 


(1) Kyklos, Vol. II, 1948, $. 160—178. 
(2) Zeitschrift fiir Nationalékonomie, 1X. S. 167—200. 
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giiltige Beziehung ausgesprochen wird, verleitet in den beiden genann- 
ten und in vielen andern Fallen zu Mifideutungen, indem man die 
anschauliche Darstellung einer héchst abstrakten Relation mit einer 
verabsolutierten Vorstellung verwechselt, die teils als popularisierend 
angesehen werden darf, teils an vorkritische Begriffe aus der Friih- 
zeit unserer Wissenschaft anklingt. 

Das Lehrstiick, um das es sich hier handelt, ist die Extremalbedin- 
gung einer Funktion von mehreren Variablen mit gewissen Neben- 
bedingungen, also eine mathematisch vdllig geklarte Sache. Wir kénnen 
uns damit begniigen, den mathematischen Satz an dem einfachsten 
Beispiel einer Funktion von zwei Variablen aufzuzeigen. Irgendeine 
Eigenschaft, etwa ,Gesamtnutzen“, ,Ergiebigkeit“, ,,Gesamtkosten“ 
oder etwas anderes, ist in ihrer Abhangigkeit von zwei Mengen, 
Giitern, Produktionsfaktoren, Kostenfaktoren betrachtet, die als Ko- 
ordinaten im kartesischen Koordinatensystem angesehen werden; jene 
Eigenschaft ist die dritte Koordinate. z = y (x, y) definiert eine Flache 
im dreidimensionalen Raum (Fig. 1). Denkt man sich diesen Raum durch 
Parallelflachen zur XY-Ebene zerschnitten, so weist jede solche Schnitt- 
flache in einer ebenen Kurve die Spur jener Raumflache auf, die einen 
konstanten Abstand von der XY-Koordinatenebene hat. Projiziert 
man alle diese Kurven auf die XY-Ebene, so erhalt man von der drei- 
dimensionalen Flache ein Bild wie die Hdhenlinienkarte eines Gebirges. 

Das ,,Gebirge“, mit dem wir es zu tun haben, hat gewéhnlich die 
einfache Form, daf es in der X- wie in der Y-Achse die Hohe ,,null“ 
hat und im positiven Quadranten, fiir den es allein definiert ist, mono- 
ton mit zunehmendem x wie mit zunehmendem y ansteigt. Seine 
Hodhenlinien sind im positiven Quadranten zum Anfangspunkt konvex. 

Nun betrachtet man einen zur Z-Achse parallelen Schnitt, der so- 
woh] die positive X- wie die positive Y-Achse trifft. Er hinterlaft in 
der XY-Ebene eine gerade Spur, die negativ geneigt ist, d.h. von 
links nach rechts abfallt. Diese Schnittebene ist dann eindeutig be- 
stimmt, wenn man etwa den Schnittpunkt der ebenen Spur mit der 
X-Achse und den Neigungswinkel kennt. 

Das Extremalproblem besteht darin, den héchsten Punkt anzu- 
geben, in dem diese Schnittebene das ,,Gebirge“ schneidet. Er liegt in 
der Parallelen zur Z-Achse, die im Beriihrungspunkt dieser geraden 
Spur mit einer ,.Hodhenlinie“ senkrecht steht. 











len 








»GRENZ -GESETZE IN DER NATIONALOKONOMIE 167 












eee N 
«< ——, . 
DEE - 
SS nt 
oe eee 
=e 








| NN = 


Diese raumlichen Verhaltnisse sind leicht zu verstehen; Schwierig- 
keiten treten erst auf, wenn die Erscheinungen und Beziehungen der 
jeweiligen sachlichen Probleme auf diesen Raum und die Verhiltnisse 
in ihm abgebildet werden. 

Einfach liegen die Dinge, wenn sich Analoga zu den drei Koordi- 
naten unproblematisch zahlen oder messen lassen, wie das z.B. der 
Fall ist, wenn z einem Erzeugnis und x und y zwei Produktionsmit- 
teln zugeordnet sind. Dann lassen sich eindeutig die partiellen Grenz- 


ergiebigkeiten 2 und = definieren. Ebenso eindeutig lat sich an- 
x y 


geben, iiber welche Menge der beiden Produktionsmittel x, und y, man 
zu Anfang verfiigt und in welchem Verhiltnis man gegen eine beliebige 
Menge x eine Menge y substituieren oder austauschen kann. Diesem 
Tauschverhiltnis p =2 entspricht der trigonometrische Tangens des 
Winkels, den die Spurgerade mit der X-Achse bildet. 
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Wir wenden uns noch einmal der Extremalbedingung zu, der Be- 
riihrung der geraden Spur und der der Hohenlinie, um einige iibliche 
Definitionen plausibel zu machen. Die geraden Spuren und die Héhen- 
linien stellen zwei mégliche Arten von Wegen dar, denen man auf dem 
Gebirge entlang gehen kann. Wie lassen sich die Bedingungen beschrei- 
ben, denen man geniigt, wenn man auf einer dieser Art Wege fort- 
schreitet? 
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Fig. 2 





Auf der geraden Spur bleibt das Verhaltnis x : y konstant; und dann 
ist auch das Verhaltnis der kleinen Veranderungen von x und y, bei 
der Verlegung des Standpunktes auf diesem (geraden) Wege von einem 
Punkt zu einem mehr oder weniger weit entfernt liegenden Punkte, 
konstant und zwar eben gleich x: y. Ordnen wir dieser Ortsverin- 
derung die Tatsache zu, daf wir eine bestimmte Quantitaét von x 
durch eine bestimmte Quantitat von y ersetzen, so entspricht das Fort- 
schreiten auf einem solchen geraden Wege der Vornahme von Substi- 
tutionen in dem gleichen, konstanten Verhiltnis. Die Substitutions- 
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rate auf einem geraden Wege ist konstant, und die Substitutionsraten 
paralleler Wege sind gleich. 

Bewegen wir uns auf einer HGhenlinie, so muf folgende Bedingung 
erfiillt sein: Bei einem Schritt von einem Punkt zu einem benach- 
barten soll man auf der gleichen Hohe bleiben; da man diesen Schritt 
in zwei Teile zerlegen kann, einen Schritt in Richtung der X-Achse 
und einen Schritt in Richtung der Y-Achse, so muf$§ die Héhenande- 
rung, die man bei dem einen macht, durch den andern wieder auf- 
gehoben werden (3) (Fig. 2). Wir erhalten also die Differentialglei- 
chung fiir die Héhenlinien: 


(3) Die Neigungen dieser kleinen Wege miissen sich umgekehrt verhalten wie ihre 
Lange 
Jnge. 
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Es ist: 
P2 Qe __ PiQi os. : 
2 = tga; =—=tgf; 
Pe =5 “is PQ: y 
iii P Qi = dy. 
$2 4. + $2dy=0 


dx 
ist dann die Differentialgleichung der Hehenlinie bzw. einer Indifferenzlinie. 
Die Neigung in Richtung der X-Adchse ist der partielle Differentialquotient det 
Flachenfunktion nach x, d. h. bei festgehaltenem y; die Neigung in Richtung der 
Y-Achse der partielle Differentialquotient nach y, d.h. bei festgehaltenem x. 
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bp (29) ge 4 oe (xy) dy =0 
y 


dbx 
Man kann die Gleichung auch in der Form 
dx + R* dy=0 


schreiben, wenn man mit R” den Quotienten der partiellen Differen- 
tialquotienten bezeichnet. Dieses R? gibt dann das Verhiltnis an, das 


zwischen dy und dx bestehen muf, damit man bei diesem Doppel- 
schritt wieder auf der Hodhenlinie landet. Geht man von der Vorstel- 
lung aus, daf$ diesem Doppelschritt das Ersetzen einer kleinen Quanti- 
tat dx von x durch eine kleine Quantitat von y entspricht, so wird fiir 
das hier behandelte Sachgebiet die Bezeichnung Substitutionsrate ver- 
standlich. Beachtet man, dafS man bei den Differentialquotienten stets 
das Verhaltnis im Auge hat, das sich ergibt, wenn man die Schritte 
immer kleiner werden lat, so begreift man auch die Bezeichnung 
Grenzrate der Substitution. 


Im Beriihrungspunkt der geraden Spur des senkrechten Schnittes 
und der Héhenlinie muf die Grenzrate der Substitution der Héhen- 
linie (Indifferenzlinie) mit der konstanten Substitutionsrate der gera- 
den Spur (Preislinie) iibereinstimmen. 


Da durch jeden Punkt der Flache eine Hohenlinie geht, gibt es in 
jedem Punkt eine Grenzrate der Substitution; aber es gibt bei der be- 
sonders einfachen Form des Gebirges immer nur einen Punkt, in dem 
diese Grenzrate der Substitution mit der Substitutionsrate einer be- 
stimmten geraden Spur iibereinstimmt. Bei einem bestimmten Gebirge 
und einer bestimmten geraden Spur wird eine einzige ganz bestimmte 
Substitutionsrate ausgezeichnet, eben die iibereinstimmende. Schlecht- 
hin ist aber Substitutionsrate nur ein Begriff und nicht eine bestimmte 
Grofe wie etwa das Meter oder das Kilo. Wollen wir die Analogie 
zur Langenmessung durchfiihren, so miissen wir uns klarmachen, daf 
dem Begriff der Substitutionsrate der Begriff der Lange entspricht. 
Der Ubereinstimmung von zwei Substitutionsraten im Beriihrungs- 
punkt entspricht die Ubereinstimmung zweier Langen. Um festzu- 
stellen, wie grof$ die iibereinstimmenden Liangen sind, bedarf es noch 
einer von dem Bisherigen unabhangigen Entscheidung fiir einen Maf- 
stab, in unserem Gleichnis: fiir das Meter; und was ist das Analogon? 
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Die beiden Analoga zur Lange, die verglichen werden sollen, sind das 
Verhaltnis 2 und das Verhiltnis der partiellen Differentialquotienten. 
x 


Das erstere lat sich unschwer als Substitutionsrate begreifen, aber 
das zweite? Mit der Definition der Substitutionsrate als Quotient der 
partiellen Differentialquotienten wird die Liicke nicht geschlossen. 
Wohl aber wird der Grund zu mancherlei Mifverstandnissen gelegt. 

Das Komische bei dieser Angelegenheit ist, da diejenigen, die sich 
sonst so schlecht mit der Mathematik in den Wirtschaftswissenschaften 
befreunden kénnen und manchmal geradezu ihren Ehrgeiz darein 
setzen, zu zeigen, daf$ sie in Mathematik schon in der Quarta durch- 
gefallen sind, ein unwahrscheinliches Vertrauen an den Tag legen, so- 
bald solche quantitativ so bequem mefbaren Dinge auftreten wie 
Quotienten von Differentialquotienten. Sie setzen dann mit einem ge- 
waltigen Sprunge iiber die schlecht abgedeckte Liicke, die wir soeben 
aufgezeigt haben, und geraten gar nicht in die Verlegenheit, die Trag- 
fahigkeit der Abdeckung zu priifen. — Daf es nicht gerade leicht ist, 
die Schwierigkeiten zu erkennen, diirfte sich zur Geniige dadurch er- 
weisen, daf$ sogar ein Stackelberg sich dazu verleiten lat, an der von 
Preiser angezeigten Stelle (4) auf die nahere Untersuchung des Begriffes 
der Grenzrate der Substitution zu verzichten. 

Aus dem Gesagten geht die grundsatzliche Verschiedenheit dreier 
Probleme hervor: 


1. Wie ist die ,,Flache“ z = f(xy) zu beschreiben; genauer: Welche 
Eigenschaften hat das Gebilde, das wir dieser raumlichen Darstellung 
zuordnen? 


2. Welche Eigenschaften hat der héchste Punkt eines Schnittes 
x + py = 0 durch diese Flache? Allgemeiner: Es ist anzugeben, welche 
Punkte der Flache oder welche durch die Gestalt der Flache im Raume 
bestimmten Punkte besonderen, mathematisch formulierbaren Bedin- 
gungen geniigen. 

3. Mit welchen Mafstaben werden die Gréffen gemessen, die den 
mathematischen Elementen der betrachteten Gebilde zugeordnet sind? 

Problem 2 ist rein mathematisch; hier laft sich stets entscheiden, ob 


(4) STACKELBERG, a. a. O., S. 169. 
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das existiert, wonach gefragt wird; und wenn es existiert, dann laft 
sich die Frage auch beantworten, allerdings nicht immer in geschlosse- 
ner Formel. 

Die Flache 1 lat sich auch stets mathematisch beschreiben. Pro- 
blematisch ist der Punkt 3. Es lat sich durchaus nicht alles, was es an 
sachlichen Beziehungen gibt, auf einem raumlichen Gebilde abbilden, 
aber man braucht die Flinte nicht gleich ins Korn zu werfen, wenn 
das sachliche Gebilde nicht nur die gelaufigen extensiven physikali- 
schen Grofen aufweist. Ferner kann es vorkommen, daf$§ zwischen dem 
raumlichen Bild und dem untersuchten sachlichen Gebilde keine ein- 
deutige Zuordnung besteht; es geniigt fiir viele Probleme schon, 
wenn sich das sachliche Gebilde eindeutig dem raumlichen zuordnen 
laft, wahrend die umgekehrte Zuordnung nicht eindeutig oder nicht 
definiert ist. 

Viel Staub ist aufgewirbelt worden um die Frage, ob man mit 
Grenznutzen rechnen diirfe. Gewif, es gibt nirgendwo ein geeichtes 
Maf des Nutzens, und infolgedessen kann man Nutzen und Nutzen- 
zuwachse nicht unbekiimmert addieren oder sonst mit ihnen rechnen. 
Aber braucht man das? Wenn man z.B. jenes Maximum bestimmen 
will, von dem mehrfach die Rede war, geniigt es dann nicht, wenn 
man angeben kann, woran der Beteiligte merkt, wann es erreicht ist? 
Man sieht sich einem Korb mit bestimmten Mengen zweier Giiter 
gegentiber. Man darf die Mengen in dem Korbe verandern, indem 
man in einem vorgeschriebenen Verhialtnis eine Vermehrung der einen 
mit einer Vermehrung der andern verkniipft. Man soll die Mengen- 
zusammensetzung finden, bei der man sich am meisten befriedigt fiihlt. 
Ist das nicht vollziehbar? — Nun die Frage, wie stellt man das in 
einer Formel dar? Der Gesamtnutzen der Summe x + y werde U 
genannt und man schreibt U (x, y), um anzudeuten, daf U von den 
Mengen x und y abhangt. Den Zuwachs des Nutzens bei ciner kleinen 
Anderung von x unter Festhaltung von y schreiben wir U,, den Zu- 
wachs von U bei einer kleinen Anderung von y unter Festhaltung von 
x schreiben wir U,. Wie grof U, ist, und wie gro U , 1st, Wissen wir 
nicht; wir wissen nur, daf beide in unserm ,,Gebirge“ mit zunehmen- 
dem x bzw. y abnehmen; wir wissen ferner, daf auf einer Hodhenlinie 
die Differentialgleichung gilt U, dx +- U, dy =0. Wann das in der Wirk- 
lichkeit so ist, das bemerkt das betreffende Individuum daran, daf ihm 
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Substitutionen gleichgiiltig sind, die es auf der gleichen Héhenlinie 
lassen; das geniigt. 
Wir k6énnen schreiben 
Ux 





== R; 

dann geht die Schreibweise dieser Differentialgleichung in die weiter 
oben verwendete iiber; die Bedeutung andert sich nicht, und Preiser hat 
sehr recht, wenn er sich in der Diskussion fiir die Verwendung des 
Quotienten U,:U, mit der lakonischen Begriindung entscheidet: ,,und 
bei dieser Schreibweise wollen wir bleiben” (5). 


Ob U,:U,= Rx gleich 1 ist, hangt davon ab, in welchem Verhiltnis 
x-Partikel durch y-Partikel substituiert werden, wie grof also z. B. 
das Tauschverhaltnis p ist. Die Grenznutzen verhalten sich im Haus- 
haltsgleichgewicht wie die Reziproken der Preise. 

In dem besonderen Problem des ,,Tausches gegenwartiger gegen 
kiinftige Giiter* weist Preiser darauf hin, daf$ auch da dieser Satz gilt. 
Der Preis ist aber hier (1 + i)‘, wenn i der Zinssatz und t die Zeit- 
spanne zwischen Gegenwart und Zukunft ist. Der Einfachheit halber 
schreiben auch wir 1 + i = q. 

Die Gleichgewichtsbedingung ist also hierU,—U,q', wenn x das 
Gegenwartsgut und y das Zukunftsgut ist. ,Die Formeln, die wir 
betrachtet haben, verkniipfen lediglich die allgemeine Maxime ratio- 
nalen Handelns mit dem Zinssatz, aber iiber eine Beziehung zwischen 
diesem und der Einschatzung der Zukunftsgiiter besagen sie nichts“ (6). 
Es handelt sich hier um eine Aussage iiber Probleme unserer Ziffer 2. 

Ebensowenig hat die abnehmende Grenzrate der Substitution, die 
auch bei diesem Wirtschaftsproblem bei den beschreibenden Elementen 
im Sinne unserer Ziffer 1 eine Rolle spielt, irgend etwas mit einer 


Minderschatzung der kiinftigen Giiter zu tun. Wenn x, und y, die 


Groen von x und y sind, die der Gleichgewichtsbedingung entspre- 
chen, dann ist laut Gleichgewichtsbedingung in diesem Falle also 


U, = U,p'. U, nimmt aber nach Voraussetzung monoton ab, U, 


x 


monoton zu, also nimmt R? erst recht ab, weil der Zahler ab- und der 


(5) a..a. O., S. 163. 
(6) Preiser, a. a. O., S. 164. 
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Nenner zunimmt. Wenn q' gegeben ist — und das ist es bei der hier 
angewendeten Methode! —, dann gibt es eben ein Wertepaar x, und y,, 
in dem die Grenzrate der Substitution gleich dem Preis ist, und dann 
wird dieses Wertepaar realisiert, d. h. es wird in entsprechendem Aus- 
mafe gespart. 

Preiser zieht aus dieser Sachlage den einzig richtigen Schluf: ,, Wenn 
wir den Fehler vermeiden wollen, Gleich- und Minderschatzung von 
vornherein mit den Gleichgewichtsbedingungen des Zweiten Gossen- 
schen Gesetzes zu koppeln, so miissen diese Begriffe unabhangig formu- 
liert werden“ (7). Er lehnt Stackelbergs Berufung auf die Erfahrung 
ab, der in der I. Auflage seiner Grundziige schreibt: , Wiirde nun der 
Haushalt zwei gleich groSe Konsumeinkommen gleich hoch bewerten, 
unabhiangig davon, wie weit sie zeitlich auseinander liegen, so wiirde 
aus dem Gesetz der abnehmenden Grenzrate der Substitution folgen, 
daf im Gleichgewicht das kiinftig geplante Konsumeinkommen im Ver- 
gleich zum Gegenwartseinkommen desto gréfer gemacht werden 
miifte, je weiter es in der Zukunft liegen wiirde..., was... nur bei 
ganz aufergewohnlichem positivem Sparen in der Gegenwart und 
nahen Zukunft méglich ware“ (S.87) und dies als der Erfahrung 
widersprechend bezeichnet. Preiser findet diesen Satz mit recht weni- 
ger klar, als er auf den ersten Blick scheint. Die Grenzrate der Substi- 
tution regiert die Kinetik, hier aber soll sie offenbar die Statik regieren. 

Preisers Beweisfiihrung gipfelt in der Feststellung, daf$ wohl die 
Minderschatzung kiinftiger Giiter ein geringeres Sparmaf bewirke als 
Gleichschatzung. ,,Das folgt aber nicht, wie Stackelberg meint, aus dem 
Gesetz von der abnehmenden Grenzrate der Substitution, sondern ein- 
fach aus dem Inhalt des Begriffs der Gleichschatzung* (8). 

Im Verlauf der Erérterung ertappt Preiser Stackelberg bei der Iden- 
tifizierung der Begriffe ,,Gleichschatzung gegenwartiger und kiinftiger 
Bediirfnisse* und ,,Gleichgiiltigkeit, ob eine Giiterquantitat jetzt oder 
kiinftig zur Verfiigung steht“. Man kann diese Identitat definitorisch 
festlegen; aber es lassen sich zwei Tatbestinde beschreiben, die wesent- 
lich verschieden sind und die sich zweckmafigerweise sprachlich in ver- 
schiedener Form ausdriicken lassen. 


(7) a. a. O., S. 169 
(8) a. a. O., S. 171. 
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Es ist doch etwas Verschiedenes, wenn ich sage: ,,Ich schatze einen 
Apfel in meinem Haushaltsbudget, das ich mit meinem Einkommen in 
20 Jahren aufstelle, genau so wie einen Apfel in meinem heutigen 
Budget“, oder wenn ich sage: ,,Es ist mir gleichgiiltig, ob ich einen 
Apfel heute oder in 20 Jahren bekomme.* — Ich kann natiirlich der 
sprachlichen Form des ersten Satzes den Sinn des zweiten unterlegen; 
aber das fiihrt nicht weiter. Was zur Erérterung steht, ist, ob ich bereit 
bin, den heutigen Apfel fiir den Apfel in 20 Jahren hinzugeben, oder 
ob ich fiir 100 heutige Apfel in 20 Jahren 200 haben will oder viel- 
leicht froh bin, mir dafiir 50 zu sichern. 

Die Begriffsverwirrung riihrt von der ersten Fehldefinition her, die 
Stackelberg im Anschluf an seine Gleichung (1) im § 3 der ,, Theorie 
des individuellen Sparens“ macht. (1) enthalt die Differentialgleichung 
der Indifferenzlinie (Héhenlinie); in Stackelbergs Schreibweise 


dx, + 9, (X,. x,)dx=0. Und anschlieRend: ,,.Die Funktion g, (x,, x,) ist 
die Grenzrate der Substitution des Gegenwartseinkommens x, des Jahres 
Nr. 0 fiir das Zukunftseinkommen x, des Jahres Nr.» im Sinne von 


Allen und Hicks“ (9). 
Man kann so definieren; aber — substituiert werden Teile von 


x, gegen Teile von x,. Die Substitutionsrate ist 


x 
0 





xy 


Die Grenzrate der Substitution ist 9%... Und diese Grenzrate der Sub- 


dx,, 





stitution mug, wenn man auf der Indifferenzlinie bleiben will, gleich 
9,/%5 X,) sein. 9,(x,, x,)ist also nicht die Substitutionsrate, sondern ist 
gleich der Substitutionsrate. — ¢,(x,, x,) als Substitutionsrate zu defi- 


nieren, ist also wenig zweckvoll. 

Andererseits ist die Substitutionsrate nichts anderes als eine Tausch- 
relation, ein Preis. Wir haben bereits im Anschluf an Preiser gesagt, 
daf sich in unserem Falle gq‘ als Preis, namlich als Tauschrelation gegen- 
wartiger gegen kiinftige Giiter auffassen laft. 

Preiser sagt mit recht, daf§ es wenig sinnvoll sei, diese Funktion 


(9) STACKELBERG, a. a. O., S. 169. 
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Unterschatzungsfunktion zu nennen, weil ja auch der Fall einge- 
schlossen ist, daf$ Gleichschatzung vorliegt. 

Jedenfalls hat nur eine Bilanzgerade eine konstante Grenzrate der 
Substitution, wahrend auf einer Indifferenzlinie diese Grenzrate sich 
andert, und 9,(x,, x,) ist der Grenzrate der Substitution auf einer Indif- 
ferenzlinie gleich. 

Bricht so die Fundierung einer Zinstheorie auf die Minderschatzung 
zusammen, so wird man sich fragen miissen, ob denn die Problem- 
stellung und die Methode der Problembehandlung iiberhaupt eine 
Aussicht auf Lésung des Problems bot. Die Methode ist die des par- 
tiellen Gleichgewichtes, und der Zins ist von vornherein als Tausch- 
relation gegenwartiger gegen zukiinftige Giiter eingefiihrt. Und zwar 
ist der Zins stets als gegebene unabhangige Variable anzusehen. Stackel- 
berg stellt sich wohl aus dieser Einsicht heraus nur die Frage, ob der 
positive Zins die Minderschatzung als denknotwendige Konsequenz 
nach sich ziehe. 

Der einzige Beweisgrund kann in der Erfahrung liegen; aber die 
Erfahrung wird hier nur einmal in Anspruch genommen, namlich da, 
wo es heift, da ein aller Erfahrung widersprechendes Ausmaf des 
Sparens eintreten miif$te, wenn man nicht Minderschatzung der kiinf- 
tigen Bediirfnisse annahme. 

Diese weittragende Behauptung wird aber nur ganz allgemein am 
Haushalt eines einzelnen Wirtschafters demonstriert. Es gibt aber sehr 
viele verschiedene Situationen, in denen der einzelne sich zur Zukunft 
sehr unterschiedlich einstellt. Das abstrakte Modell, in dem jemand 
heute eine gewisse Giitermenge besitzt und nun vor die Aufgabe 
gestellt wird, diese auf den heutigen und einen kiinftigen Zeitpunkt 
zu verteilen, tragt nicht viel. Die persénliche Einstellung kann zwi- 
schen dem Angstlichen, der sich vor dem kiinftigen Hungertode fiirchtet, 
und dem Leichtfuf variieren, der sich sagt: ,quid sit futurum cras, 
fuge quaerere.“ Aber beide kénnen ihre Entschliisse nur fassen, wenn 
sie wissen, in welcher Weise sie ihre gegenw4rtigen Giiter in die Zu- 
kunft iibertragen kénnen; und das hangt mehr von ihrer Umwelt als 
von ihrer persénlichen Einstellung zur Zukunft ab. 

Wie verhalt sich derjenige, der mit einer unbedingt sicheren festen 
Rente fiir alle Zukunft rechnen darf? — Wenn wir voraussetzen, da 
auch die Kreditgeschafte, die er abschlief&t, von keinem Wandel der 








| 








ie 
a, 
eS 








»GRENZ -GESETZE IN DER NATIONALOKONOMIE 177 


Zeit gefahrdet werden, dann kénnen wir uns das Bild vielleicht durch 
bloSe Hinzunahme seiner subjektiven Schatzungen vervollstandigen. 
Aber wir miissen unterstellen, daf§ die andern im Durchschnitt genau 
entgegengesetzt denken wie er, damit sie immer dann nehmen, wenn 
er gibt, und geben, wenn er nehmen will, und jeweils genau das, was 
er méchte. 

Wenn jemand fiir die Zukunft mit der normalen mutmaflichen 
Entwicklung seiner Arbeitskraft rechnet, deren Ertrag mit seinen 
K6rperkraften ab- und mit seinen Erfahrungen — vielleicht — zu- 
nimmt, dann wird er der Sicherung seines Existenzminimums in den 
Jahren der Altersschwiche vielleicht alles opfern, was iiber das Exi- 
stenzminimum in den Jahren seiner Leistungsfahigkeit hinausgeht. 

Wie er sich sichert, das hangt aber von noch ganz anderen Dingen 
ab. Der brave Robinson wird im Utopia seiner Insel sich auf die Giite 
der Natur verlassen oder alles daran wenden, die Friichte seiner gegen- 
wartigen Arbeit zu konservieren — um sich schlieSlich doch ins Un- 
vermeidliche zu fiigen. 

Der Mensch der Zivilisation wird damit rechnen miissen, wie sich 
Vermégenswerte in die Zukunft iibertragen lassen, und das hangt 
davon ab, ob sich andere bereitfinden, gegen heutiges Geld kiinftiges 
zu versprechen. Sie miissen dann mit dem heutigen mehr anfangen 
kénnen als mit dem kiinftigen; aber warum kann der erste das dann 
nicht selbst? Es gibt Situationen, in denen man viel Gegenwartswerte 
zu geben bereit ist, um ein dringlichstes Minimum fiir die Zukunft zu 
sichern. Die kinetischen Betrachtungen, auf die sich Stackelberg be- 
schrankt, lassen dieser Probleme nicht Herr werden. 

Eine merkwiirdige Ubereinstimmung mit den Vorstellungen dieser 
Zinstheorie zeigt sich in der Einschatzung der Tragweite gewisser 
Begriffe in der Grenzproduktivitatstheorie z. B. des Lohnes. 


Die Analogie ist leicht zu erkennen. Auch da haben wir das mathe- 
matische Lehrstiick der Gleichgewichtsbedingungen, das unserer Zif- 
fer 2 entspricht; und auch hier ist der Mathematismus einwandfrei. 
Das Maximum der Ergiebigkeit liegt da, wo die Grenzproduktivi- 
taten der Produktionsfaktoren den Preisen proportional sind. Auch 
da haben wir als Datum, der Ziffer 1 entsprechend, die Ergiebigkeits- 
funktion. Wir wollen wieder der Einfachheit halber den Fall nur 
zweier Produktionsfaktoren der Erérterung zugrunde legen. Ein Maf- 


178 HANS PETER 


stabproblem im Sinne unserer Ziffer 3 besteht zunachst nicht, da die 
Ergiebigkeitsfunktion als dritte Dimension das in landesiiblichen Preis- 
summen gemessene Produkt aufweist. 

Die beiden substitutionalen Produktionsfaktoren seien Arbeit und 
Produktionsapparat, der eine kostet laufend Lohn, wobei unter Lohn 
kurz alles zusammengefaft sei, was durch die Inanspruchnahme frem- 
der Arbeit an Kosten entsteht; der andere Produktionsfaktor erfor- 
dert Amortisation und Zinsen, wobei auch wieder alles zusammen- 
gefaft ist, was durch die Inanspruchnahme dieses Produktionsappa- 
rates an Kosten entsteht. Die auferdem erwachsenden Kosten seien 
sdmtlich limitational und spielen infolgedessen bei dieser Uberlegung 
keine Rolle. 

Selbstverstandlich gilt im Gleichgewicht, da die Grenzproduktivi- 
taten sich verhalten wie Preise der Produktionsfaktoren, also: 

Es gelte die Ergiebigkeitsfunktion E(m,a), wo m die Menge des 
aufgewendeten sachlichen Produktionsmittels, a die Menge der auf- 
gewendeten Arbeit sei; die Funktion E hat ein Maximum, wenn 


bE bE 
imam + jz da=0. 


a ist die Grenzrate der Substitution und gleich > , wenn p, der 
m 


Lohn und p,, der Preis der sachlichen Produktionsmittel ist. 

Welchen Inhalt hat nun die Behauptung, die als Grenzproduktivi- 
tatsgesetz bezeichnet wird? 

Das ,im Gleichgewicht* bekommt nur einen verstandlichen Sinn, 
wenn man die ProzeSbedingungen angibt; denn Gleichgewicht bedeutet 
nur den Zustand des Angepaftseins an die Daten. Da zu den Daten 
hier die Preise gehéren, so charakterisiert das Grenzproduktivitats- 
gesetz nur den Zustand, in dem sich der betrachtete Betrieb den Prei- 
sen — zu denen natiirlich die Léhne zahlen — angepaft hat, da er 
also die Produktionsmethode gewahlt hat, die bei dem ihm méglichen 
Gesamtaufwand das Maximum an Ergiebigkeit liefert. 

So wenig wie bei der Minderschatzungstheorie durch diese Ablei- 
tungen der Zins bestimmt wird oder aus dem Zins auf eine bestimmte 
Minderschatzung zuriickgeschlossen werden kann, so wenig wird hier 
das Verhaltnis der Léhne zu den Preisen des andern Produktionsfak- 
tors bestimmt oder kann von diesem Verhiltnis allgemein auf ein 
bestimmtes Verhialtnis der Grenzproduktivitaten geschlossen werden. 
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Gesagt ist nur etwas dariiber, daf$ die Grenzproduktivititen sich bei 
Anpassung an die Daten verhalten wie die Preise. Dariiber, wie hoch 
die Preise sind, wird gar nichts Neues erschlossen; die Preise sind 
gegeben. 

In beiden Fallen entsteht der Schein einer Ableitung des Zinses einmal, 
des Lohnes das andere Mal deshalb, weil man mit der irrigen Vorstellung 
an die Betrachtung herangeht, als stellen die in Rede stehenden par- 
tiellen Differentialkoeffizienten eine absolute — ob extensive oder 
intensive — Gréfe dar. Nur die Gleichheit ihrer Relation mit einer 
Preisrelation ist behauptet. Diese Preisrelation ist aber in gar kein 
Interdependenzsystem einbezogen; es ist im Gegenteil ein partielles 
System herausgeschnitten, bei dem gerade dieses Element Datum ist. 

Es kann vielleicht noch hinzugefiigt werden, daf die weiteren Uber- 
legungen anders verlaufen, wenn man im ganzen freie Konkurrenz 
voraussetzen darf oder aber Monopolsituationen. Bei freier Konkur- 
renz hat diese Anpassung des Partialsystems auf den Preis keinen Ein- 
flu8; aber man muf dann mit dem Konkurrenzpreis als Datum in die 
Untersuchung hineingehen. Bei Monopol auf einem der beteiligten 
Markte wirkt die Anpassung des Partialsystems auf die Preise zuriick; 
aber dann mufS§ man die iibrigen Marktdaten, die Nachfragefunk- 
tionen usw. kennen. Und dann steht das Grenzproduktivitatsgesetz 
eingebaut in ein Interdependenzsystem neben anderen Gesetzen, und 
es ist nicht mehr gerechtfertigt von einer Bestimmung der Preise oder 
Léhne durch dieses Gesetz allein zu sprechen. 

Der Fehler liegt also nicht etwa in der Anwendung mathematischer 
Methoden, sondern in der mangelnden Akribie bei dem Ansatz der 
Daten. 


Universitat Tubingen Hans PETER 
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SOVIET RETAIL TRADE: 
TURNOVER AND PRICE REDUCTIONS 
IN 1947—51 


The Soviet economy suffered from serious inflation in the first post- 
war years. This inflationary movement occured mainly in the sector 
of retail trade in general and in the turnover of so-called free-market 
goods in particular. At the end of 1947, in conjunction with the 
introduction of the monetary reform, a uniform level of prices was 
restored. At the same time the first of a series of spectacular price 
reductions was introduced. 

Soviet statistics often do not express economic events and develop- 
ments in the same way as the rest of the world. Furthermore, for 
twenty years there has been a statistical blackout as regards the price 
situation. No series of wholesale, retail or cost-of-living index numbers 
is published. Thus the way in which the price cut in the retail-trade 
sector was made known was somewhat unusual. The reduction in 
prices was expressed as a sum which the population saved or gained 
during the course of a year. As a rule no amount was given for the 
retail turnover and consequently no percentage of price reduction in 
relation to the aggregate turnover could be worked out. Only a certain 
number of goods or groups of goods were mentioned (in some cases 
a considerable number), with an indication of the extent of the 
cheapening applied to that particular product or group of products. 


The four retail-price reductions 1947—51 


On 14th December 1947 a first price cut was carried through, simul- 
taneously with the currency reform and the abolition of rationing. 
According to an official statement (1), this reduction of prices led to 
a cheapening of consumer goods in the state retail trade by at least 
57 billion roubles during the period of a year plus 21/2 months. At 


(1) Decree published in Soviet News, No. 2117 of 1st March 1949. N.B. The 
Soviet News referred to in this and subsequent footnotes is published by the Press 
Department of the Soviet Embassy in London. 
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the same time it was foreshadowed that a parallel saving of half that 
amount would be realised as regards products from collective farms 
(“kolkhozy”) and co-operatives, this sector having at that time a 
share of about 33 per cent in the total volume of goods sold to the 
population. Thus it was calculated that, in all, a saving of Roubles 
86 billion (Roubles 57 plus 29 billion) would take place. When 
further price reductions were made, official statements implied that 
the initial price cuts had actually taken place. 

A second similar price cut (2) began to take effect on 1st March 1949 
and was to be applicable for a period of one year. (The first price 
reduction had applied for a period of fourteen and a half months; the 
question of timing will be dealt with later.) It was officially an- 
nounced that in this second round of price reductions it was expected 
that the Soviet population would save Roubles 48 billion upon 
purchases in the state-trade sector, plus Roubles 23 billion in the co- 
operative and collective-farm markets, i.e. a total of Roubles 71 billion. 

A third price cut was announced one year later (3), namely as from 
ist March 1950—this time in conjunction with the revaluation of the 
Rouble (the first reduction in December 1947 having been linked 
with the monetary reform). In an official statement it was stressed 
that, under the influence of the reduction of prices in state trade (by 
Roubles 80 billion) in the following twelve months, approximately 
simultaneous decreases in prices would occur in the free-trade sector 
(by Roubles 30 billion). 

Finally a fourth price reduction took place (4) on 28th February 
1951, with effect for the next twelve months. This time the total 
amount to be saved on retail purchases was to reach Roubles 
34.5 billion, made up of Roubles 27.5 billion realized in state shops 
and over Roubles 7 billion in the ,kolkhos“ and co-operative trade. 


The significance of the price cuts 


The Soviet economic authorities do not publish comments or figures 

which would enable an outside student to appreciate the significance, 

the scope and the repercussions of the above-mentioned price reductions. 
(2) Decree published in Soviet News No. 2117 of 1st March 1949. 


(3) Decree published in Soviet News No. 2318 of 1st March 1950. 
(4) Decree published in Soviet News No. 2495 of 1st March 1951. 
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Nevertheless, there are a few observations emanating from Soviet 
sources which permit a certain analysis of the price situation as well 
as of the volume of retail trade in the U.S.S.R. The first of these 
observations was made by an official Soviet writer (5). It reads: 

“On March 1, 1950, prices of consumer goods were substantially reduced, this 
being the third cut in the last two and a half years. As a result of three price 
reductions the Soviet people gained Roubles 267 billion. One should also 
remember that, while prices were reduced 21 per cent. on the average...” 

For the moment it may suffice to mention that, on the basis of the 
aforesaid amount and the aforesaid percentage, the total turnover for 
1950 works out at Roubles 1,271 billion. More will be said about 
this below. 

The second quotation refers to an article contributed on 2nd March 
1951 (6) to the same periodical by the Director of the U.S.S.R. Insti- 
tute of Economics. It reads: 


“The price reductions effected between 1947 and 1950 have already saved 
the Soviet people Roubles 500 billion.” 


Analysis of the price reduction 


These indications, combined with the afore-mentioned data, make a 
more detailed analysis possible and lead to statistical and factual 
conclusions which were not included in the original official utterances. 

In the following table the figures of so-called annual savings, for suc- 
cessive years, are classified under the headings of state and non-state 
trade. Furthermore, for three of the price cuts in question the number 
of categories of goods subject to the respective price cuts is added. 

It has been mentioned that the retail turnover in thestateand in the 
non-state sector was officially (and initially) shown to be in the 
ratio of 2:1, the turnover of the “kolkhos” and co-operative trade 
being half that of the state trade or one-third of the total turnover. 
The figures given for the first period of price reductions (15th De- 
cember 1947 to 28th February 1949) reflect this ratio almost exactly. 
In the second period (1st March 1949 to 28th February 1950) the 
proportion of non-state trade has already shrunk somewhat, but this 


(5) ALEXANDER Ducinov, “The great vitality of the Soviet Economy.” Soviet 
News No. 2384, of June 22nd, 1950. 
(6) Statement by Academician Lev Ivanov, Soviet News No. 2496. 
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I. The four retail-price reductions 1947 to 1951 














Amount of reduction 
brerese _ Collective farms 
Period —— a and co-operative Total 
involved wate 
in billions of roubles 
I. 15th December 1947 — 
? 
28th February 1949 “6 a ” 
II. 1st March 1949 — 47 48 23 71 
28th February 1950 i‘ 
III. 1st March 1950 — 234 80 30 110 
28th February 1951 
IV. ist March 1951 — 45 27.5 7 34.5 
29th February 1952 aie , 























may be due to the rounding-off of the figures. In the third period 
however, i.e. from 1st March 1950 to 28th February 1951, a shift in 
favour of the state turnover has clearly set in: The ratio of the two 
sectors is 8:3, only 27 per cent of the amount saved being accounted 
for by the non-state trade, against 73 per cent in state shops. In the 
last period under review here the turnover of state trade affected by 
price reductions works out at nearly 80 per cent while that of the 
non-state trade is not much more than one-fifth of the total. 

There are two possible explanations for this change-over during 
the latter half of the period in question. One reason might be an in- 
crease in the importance of state trade and a decrease in the im- 
portance of the markets supplied by co-operatives and collective 
farms. While this may be a fact, there is no direct evidence available 
to justify such a conclusion. Therefore the alternative explanation 
is at least as reasonable, namely that the shift in the percentages of 
state and non-state trade is due to a difference in the composition 
and weighting of what might be called the “consumer-goods basket,” 
i.e. the later price reductions applied probably to more kinds of goods 
in the state retail trade and fewer in the other sector. It may readily 
and reasonably be assumed that, during the first two phases of the price 
reductions, there was no change in the components of the above- 
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mentioned “basket of consumer goods” affected by the price reduc- 
tions. In the third, and even more in the fourth stage of price re- 
ductions, however, it is conceivable that the composition differed in 
that more kinds of goods were affected which were obtainable only 
or mostly in state trade and fewer kinds of goods which belonged to 
the assortment obtainable in the sector of non-state trade. 

It can be seen from the table that the number of categories of 
goods involved in the scheme of price reductions bears no visible 
relations to the amount of its price cut and/or turnover. Thus this 
number is of psychological rather than economic importance. 

From the second phase of price reductions onwards, the period of 
application was twelve months. In the first stage, however, the period 
specified for the so-called “saving” by the population was fourteen 
and a half months. If this difference is taken into account, the average 
amount of this “saving” works out at the same figure for the first 
two periods. While the figure of Roubles 71 billion given for the 
second period (of twelve months) works out at Roubles 5.91 billion 
per month, the corresponding amount (Roubles 86 billion) for the 
first period (of fourteen and a half months) works out at Roubles 
5.93 billion per month. For the third period the monthly average is 
Roubles 9.2 billion per month and for the fourth and latest period 
it works out at Roubles 2.9 billion per month. The considerable 
decrease in the last period may be due to something like a tapering- 
off of the deflationary process of consolidation. But it may also 
be—and this assumption seems more likely—an indirect consequence 
of the international tension, which may well have led to an increase 
in defence expenditure and to at least a slowing-down of the in- 
crease in civilian consumption. 

The price reductions granted for those four periods are obviously 
not confined to the original period for which they were announced, 
nor do they end with the introduction of the following price reduc- 
tion. Even if this is not mentioned in official and unofficial utter- 
ances, it is logical to assume that, for instance, the reduction in prices, 
to the amount of Roubles 86 billion during the first period continued 
to apply after 1st March 1949—i.e. during the second, third and 
fourth stages of price reduction. The resulting effect of the first 
three price reductions is shown in Table II. 
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II. Cumulative effect of the price reductions 





15th December 1947-] 1st March 1949-]| 1st March 1950 -| Total amount 1947-51 
Period 28th February 1949 | 28th February 1950 | 28th February 1951 I - Ill 





in billions of roubles 








I-1947-49 86 86 86 258 
II-1949-50 — 71 71 142 
ITI-1950-51 — —_ 110 110 
I - Ill 86 157 267 510 























Presented in this way, the figures expressing saving achieved through 
price reductions throw light upon the actual duration of the price 
reductions in general, and these newly established data make it pos- 
sible to understand the afore-mentioned quotations (cf. page 183) by 
Soviet writers in particular. 

First of all the figure of Roubles 267 billion, which was the hard 
core of the first quotation, reappears. It is now clear that the amount 
of Roubles 267 billion is the cumulative “saving” realised during the 
single year 1950-51 from the three price cuts which had successively 
come into effect since the middle of December 1947. An examination 
of the relevant figures in the above table reveals that the Soviet 
source is actually understating the effect of the price reductions 
which took place and which were expressed in billions of roubles 
“saved.” Obviously an amount “saved” in 1950 means more than 
the identical sum “saved” in 1949 and still more than the same sum 
“saved” in 1948. The actual state of affairs and the relations between 
magnitudes would, of course, be clearer if the price reductions were 
expressed in percentages in a price index. The process of adding the 
“savings” lumps together amounts of different purchasing power. It 
is surprising that the Soviet sources did not take this fact into con- 
sideration, since the use of sets of figures calculated in so-called 
comparable or stable roubles, mainly those of 1926-27, is a favourite 
technical practice of Russian statisticians. 

Last but not least, the table also explains the second quotation 
given. There it is stated that the population of the U.S.S.R. saved 
Roubles 500 billion. This is obviously the figure of the total cumula- 
tive saving over the three years in question (to be more exact, the 
thirty-eight and a half months), while the figure of 267 billion 
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applies to the year 1950 only. The comment made with regard to 
the difference in purchasing power of the various yearly instalments 
of the total saving naturally applies with even greater weight to the 
amount of Roubles 510 billion for the whole period. 


The volume of the retail-trade turnover 


The next step in our analysis is to deal, firstly, with the question of 
the actual amount of the retail-trade turnover in the U.S.S.R. and, 
secondly, with the ratio of price reductions, to be expressed in the 
usual percentages. Here, however, we have to leave ascertained facts 
and figures and to apply conjectural assumptions. Such working 
hypotheses, for lack of anything better, may at least serve to illustrate 
the problem if they cannot settle it. 

On the basis of the 1950 “saving” figure, the total retail trade 
turnover has been assessed at Roubles 1,271 billion (cf. page 183). Our 
working hypothesis for the following analysis is that the yearly 
amount of price reduction corresponds to, say, one-third of the value 
of the additional amount of consumer goods produced during the 
year in question. Thus, when the amount of saving is estimated at 86, 
the absolute increase in the output of retail goods is taken to be 
3 times 86 = 258. 

The analysis is based on the turnover figure of Roubles 1,270 billion 
for 1950 on the one hand and the saving figure of Roubles 510 billion 
for the period 1948-50 on the other. The turnover of Roubles 760 
billion shown below as the “Initial turnover—end of 1947” is arrived 
at as follows: to the figure for the 1950 turnover, viz. 1270 billion, 
we first add the aggregate saving figure of 510 billion (since prices 
were higher at the beginning of the period in question) and then 
deduct twice that amount, viz. 1020 billion, for the increase in pro- 
duction of consumer goods according to our hypothesis. According 
to our assumption, the increase in the value of consumer goods dur- 
ing the first period of 14% months was three times 86. Of that 
amount of Roubles 258 billion, one-third, namely Roubles 86 billion, 
is “saved” by the population and therefore does not enter into, or 
appear as part of, the total turnover in the next economic year. Thus 
only two-thirds of 258, namely 172 net, should be added to the 
initial amount of 760. The same procedure is applicable to the 











188 JOSEF ROSEN 


following years. The calculation in question for the total period 


may be presented as below. In billions 
of Roubles 
EE EE 5s 6h is hha ee daadewesar 1,270 
cits cine tess eicauceseramenpaasens + 510 
Increased output of consumer goods .............. — 1,020 
Initial turnover — end of 1947 ............00000- 760 
Increased output of consumer goods .............. + 258 
PN EN vo, fo Kaceenivincsescinsadeanaanes — 86 
EE EEO od pec icncceg<iesenswnsawes ~ 932, 
Increased output of consumer goods .............. +> 2 
INE dnc ce decence vinrcndesceccesmea’ — 71 
TI SIE, fiacs ccc vucaed acca vsaawcseens 1,074 
Increased output of consumer goods .............. + 330 
NN HII arises caicina ccinccn naweansmmnsats — 110 
UE ROOD 60k icin dnd eokedidadeweceder 1,294 


The above figures are strictly based on the hypothesis formulated 
above and it is understood that they do not claim to be correct to 
the last decimal place. The results are given on the same basis and 
no adjustment is made. Despite this, the absolute difference between 
the starting figure of 1,270 on the one hand and the final result of 
1,294 on the other is of an order of magnitude that is negligible in 
this context and lies within the acceptable margin of error. Thus it 
would seem to be established that the working hypothesis applied 
here for the purpose of illustration is not too far removed from reality. 


The price reductions as percentage of the turnover 
in retail trade 


In these circumstances it is feasible to relate the turnover results 
obtained to the amounts of saving as given for the respective years. 
The results are shown in Table III. 

These results too seem not far removed from reality and may at least 
be acceptable as a basis of discussion. The extent of the price reduc- 
tions can now be expressed as a percentage, and the percentage thus 
worked out is of a more or less normal and not unreasonable order 
of magnitude. The starting-point being the rather high price level 
prevailing at the end of the inflationary post-war period in the 
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III. Relation between retail trade turnover and price reductions 

















Retail trade Amount of Price 
Pecad turnover price reduction reduction as 
percentage of 
in billions of roubles turnover 
I — 1947 760 86 11.3 
II — 1949 932 71 7.6 
III — 1950 1,074 110 10.2 
IV — 1951 1,294 34.5 a 
I—IV 4,060 

















U.S.S.R., successive price reductions of something like 10 per cent for 
each of the first three years are not outside the range of possibility. 

A somewhat different picture emerges for the fourth and current 
period of price reductions. Not only has the total turnover grown 
but the absolute amount of “saving” has been reduced to its lowest 
figure, being only one-third of the amount for the preceding period. 
Consequently the percentage of price decrease is only 2.7 per cent. 
Thus what has been attained, or is in prospect, seems to be no more 
than an approximate stabilisation of the retail-price level. 


The amounts of savings in comparable roubles 


It has already been stressed that the adding together of amounts of 
money of different purchasing power—the difference in the present 
case being a progressive improvement—results in a distortion (in this 
case an understatement). At the same time it means a confrontation 
of figures which are not strictly comparable. As a last stage in the 
present analysis we shall try to make the figures of the Russian 
retail-trade turnover and of the so-called “saving” which relates to 
them really comparable. In practice this will mean giving all amounts 
a uniform basis of valuation by expressing them in terms of roubles 
of 1947-48 purchasing power. (Of course, any of the following years 
could have been chosen instead—in that case, preferably the last 
year of the period.) In the first stage of the process of converting all 
amounts into uniform monetary units, the second table, which cover- 
ed only the first three of the four price reductions, is completed by 
the inclusion of the fourth instalment too: 








JOSEF ROSEN 


IV. The four retail-price reductions 1947-51 
(current prices—cumulative) 





I II Ill IV I-IV 
1947-49 1949-50 1950-51 1951-52 1948-1951 





billions of roubles 








1. 1947-49 86 86 86 86 344 
2. 1949-50 _ 71 71 71 213 
3. 1950-51 _ _ 110 110 220 
4. 1951-52 — _ _ 34.5 34.5 
I-IV 86 157 267 301.5 811.5 


























It will be seen that, in the amounts of saving included table IV, no 
account has yet been taken of any improvement in purchasing power. 
The total amount of so-called saving due to the four consecutive 
price reductions works out at Roubles 811.5 billion. This is un- 
doubtedly an impressive sum, but it should be brought into proper 
perspective by comparing it with the aggregate turnover in retail 
trade during the same period. From the first column in the third 
table it may be seen that this aggregate turnover for the period of 
the four price reductions is Roubles 4,060 billion. The total amount 
of saving thus comes to exactly 20.0 per cent of the corresponding 
turnover. This percentage, too, is not unimpressive, especially when 
compared with what has happened in some other countries; but it is 
far from being spectacular. (Here again it should be mentioned that 
the yearly turnovers added together are in terms of money of differ- 
ent purchasing power. These sums too will have to be reduced to a 
uniform level.) 

The final process of recalculation in terms of uniform purchasing 
power, i. e. in 1947-1948 roubles, is shown in the fifth table. In 
that case also the yearly reductions are inserted, in recalculated 
amounts, for the later stages of the whole period of application. For 
example, in the case of the first Roubles 86 billion, it is obvious that 
this sum meant more in the second stage of price reductions when 
prices were already lower—how much more it meant is indicated by 
the figure given for this stage, namely 96. This same appreciation 
continues in the following stages and also affects the amounts of the 
subsequent price reductions. 
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V. The four retail-price reductions 1947-51 
(1947 prices—cumulative) 























I | 1] 1 iV I-IV 
Period 
in billions of roubles 
I 86 96 104 117 403 
II — 79 86 96 261 
III = — 133 149 282 
IV — _— _ 47 47 
I—IV 86 175 323 409 993 
Turnover 760 1,037 1,297 1,756 4,850 


























The final result of this operation is that the total saving over the 
four stages is Roubles 993 billion of uniform purchasing power. This 
sum of Roubles 993 billion, being calculated in the same sort of 
roubles as the total turnover during the four stages, namely Roubles 
4,850 billion, works out at 20.5 per cent of the latter sum. 

Arithmetically, the result is somewhat disappointing. The results 
obtained at the different stages of the calculation are not very 
different. For even a process of calculation working with values not 
strictly comparable gave practically the same result of about 20 per 
cent. Nevertheless, such a recalculation is of some use since the fact 
that the application of strictly comparable amounts leads to a practi- 
cally identical result is to a certain extent a confirmation of that 
result. 

To sum up, it has been shown to be possible to evaluate the extent 
of price reductions over the whole period in question at 20 per cent 
of the turnover effected. 

Following the example set by the two Soviet economists men- 
tioned on page 183 of this paper, the present writer has related the 
price reductions to the whole period in question (three years in one 
case and four years in the other). This is not a really appropriate 
way of looking at the matter—at least not from the consumer’s 
point of view. But it was necessary to adopt the same procedure as 
the Soviet economists for the sake of ascertaining the significance of 
the amounts indicated in the quotations. A more appropriate method 
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would seem to be to compare the cumulative “saving” year by year 
with the estimated annual turnover (and not with the sum of the 
four instalments of the saving and with the four turnovers taken 
together). This further comparison is worked out on the basis of the 
figures in table VI. 


VI. Relation between retail turnover and price reductions 





Annual Annual saving 


= Saving asa 
Period turnover (cumulative) 


percentage of 
the turnover 





in billions of roubles 








oo Pee 760 86 11.3 
Il— 1949 .... 1,037 175 16.9 
Bad == 3900 .. « + i127 323 24.9 
IV—1951.... 1,756 409 23.3 
peer aeere 4,850 993 20.5 




















According to Academician Lev Ivanov (7) in 1950 “the sales of 
state and co-operative shops were almost 33 per cent larger than in 
1949.” The above figures, however, show an increase in turnover of 
only 25 per cent. This difference might be due to the fact that sales 
in the collective-farm sector are not included in the group to which 
the figure of 33 per cent refers, and that such sales probably did 
not increase to the same extent as those in public shops. 

Thus during the first three stages of the price-reduction programme 
a progressive acceleration of the price reductions took place, owing 
to the cumulative effect produced by the continued duration of the 
annual price decreases. For the fourth and last stage of the process, 
the so-called “saving” expressed in rouble amounts was cut by two- 
thirds, and, since the turnover had continued to increase, this meant 
that the rate of price reductions had slowed down. 

The economic explanation of the price cuts and of the simultan- 
eous increase in the turnover of retail goods is as follows: first of 
all there has undoubtedly been an increase in the supply of consumer 
goods since, say, 1948, i.e. after the monetary reform in December 


(7) Soviet News, 2nd March 1951. 
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1947, combined with the abolition of rationing. The increase in the 
supply of goods has its corollary in an increase in the amount of 
money necessary to buy these goods. Part of the improvement in 
supply is reflected in reduced prices. As already mentioned the price 
cuts are, on the basis of our working hypothesis, estimated to corre- 
spond to one-third of the increase in supply. The products repre- 
senting the remaining two-thirds of the improvement in production 


and/or supply of consumer goods are bought: 


(a) with the amounts by which an increase in the number of wage- 
earners (two million more in 1950 than in 1949) automatically 
increases the wage bill (wage fund, as it is called in Russia); 

(b) thanks to increased productivity and output per head, which 
in the Soviet system of wage payments leads to an increase of 
earnings. 


The different roubles (national income, budget, consumer) 


Some economic implications of the foregoing discussion now call for 
analysis. The results obtained may perhaps lead to a new appreci- 
ation of the interrelation between roubles of different purchasing 
power as applied in Soviet statistics. The amounts of the turnover 
and of the price reductions in Soviet retail trade are obviously ex- 
pressed in current roubles. It should be added that these are current- 
consumption roubles. 

Figures in the Soviet budget likewise represent current roubles of 
the respective years, but for various reasons it may be assumed that 
the purchasing power of the budget rouble is appreciably higher than 
that of the consumer rouble. First of all, a large part of the budget 
figures refer to wholesale prices, which have risen much less con- 
spicuously than retail prices. Secondly, the turnover tax (“produc- 
tion tax” would be a more correct name for it), which ranges from 
1 to 90 per cent of the value of the goods, is not applied to state 
transactions. Official evidence of the application of a different price 
level to certain items of budget expenditure was provided by the 
Minister of Finance on the occasion of the presentation of the budget 
for 1951. He said: “The financing of capital construction invest- 
ments in 1951, in the prices reduced as from July 1, 1950...” (8). 


(8) Soviet News No. 2501 of 9th March 1951. 
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Finally, the national income of the U.S.S.R. is expressed in so- 
called “unchanged” roubles of “comparable” prices (at least until 
recently those of the 1926-27 level). 

At first sight there seems no possibility of establishing a compari- 
son between these three sets of basic data for the Soviet economy. 
With the help of the results obtained hitherto, however, certain ad- 
ditional conclusions may be reached and criteria established. 

The turnover of retail trade in consumer goods for 1950 has been 
assessed at Roubles 1,270 billion on the basis of an official indi- 
cation. These roubles are current consumption roubles. The value 
of consumer goods, however, is only a part—though in the Russian 
case, a very important one—of the total national income. At this 
stage of the analysis the indications as to the composition of the 
Soviet national income have to be examined. As regards the main 
components, data are available for the three years, 1940, 1942 and 
1943, as well as for 1950 (9). They indicate the subdivision of the 
national income of the U.S.S.R. into: 


(a) personal consumption of the population, 

(b) accumulation, i.e. investments, 

(c) military expenditure. 

In this context it should be stressed that the Soviet concept of 
national income differs decidedly from its western counterpart: it is 
considerably narrower, services etc. being, for the most part, left 
out of account (10). 

The figures for 1942 and 1943, relating to war years, are included 
for the purpose of illustration only and do not enter into the present 
discussion. The figures for 1940 bear a relation to present-day 
conditions. For the U.S.S.R., 1940 was:still a peace year. Neverthe- 
less, military expenditure was already running very high. It is, there- 
fore, interesting to note that, at least as regards the composition of 
the national income, conditions in 1950 were the same as in pre-war 
times. Once more 74 per cent of the national income was devoted to 
personal consumption of the population, while 26 per cent “remained 


(9) Cf. for 1940, 1942 and 1943: J. Rosen, ,, Volkseinkommen und Sozialprodukt 
der U.S.S.R.*, Schweizerische Zeitschrift fiir Volkswirtschafl und Statistik, 1950, 
Heft 1, pp. 49-64. For 1950: Soviet News, 25th April 1951. 


(10) Cf. J. Rosen, Schweiz. Zeitschrift, 1. c. 
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VII. Composition of the national income of the U.S. S. R. 

















1940 | 1942 1943 | 1950 
Compos.tion 
in percentages 
(a) Personal consumption 
of the population . . 74 67 61 74 
(b) Accumulation 
(capital investments) 19 + ; | % 
(c) Military expenditure 7 29 32 | 
Total national income 100 100 100 100 























at the disposal of the state, of the collective farms and of the co-oper- 
ative organizations for the expansion of the socialist production and 
for other needs of the state and the public” (11). Our concern in the 
present context is with the 74 per cent of personal consumption. 

In the foregoing table the turnover of goods in retail trade corre- 
sponds very closely to, or may be considered as identical with, the 
personal consumption of the population, the more so as in the Soviet 
terminology most kinds of services are excluded from the national- 
income figures. Therefore it may be inferred that the goods turnover 
in 1950, viz. 1,270 billion (current consumer) roubles, corresponds 
to the aforesaid 74 per cent of the national income when likewise 
expressed in current consumption roubles. Consequently the total for 
the national income of the U.S.S.R. in 1950 works out at 1,717.5 
billion of such roubles. 

At this point an additional relation between national income and 
budget may be worked out. As has already been mentioned, the 
Soviet budget is expressed in current budget roubles. From various 
data and documents it may be estimated that the state budget of the 
U.S.S.R. comprises between three-fifths and two-thirds of the total 
national income, when both are expressed in budgetary roubles. In 
1950 the state budget of the U.S.S.R. comprised Roubles 422.1 billion 
as revenue and Roubles 412.7 as expenditure (12). If this sum is 


(11) Soviet News, 20th and 25th April 1951. 
(12) Isvestia, 8th March 1951. 
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taken as, say, 65 per cent of the national income, the national income 
works out at around 640-650 billion budgetary roubles. 

On the basis of the foregoing results, a national income of 1,720 
billion consumer roubles would appear to be identical with a national 
income of nearly 650 billion budgetary roubles. The ratio would 
thus work out at about 1:2 2/3 or 3:8. While the proportion of 3:8 
between the budgetary rouble and the consumer rouble seems fairly 
high, a closer analysis of economic conditions in the U.S.S.R. would 
lead to the conclusion that it is at least a fair guess. 

Finally, the results obtained up to the present also permit the 
establishment of a relation between the national income expressed 
in consumer roubles, in budgetary roubles and the national income 
expressed in so-called stable roubles of 1926-27, the significance of 
which is practically undiscoverable for the outside student. According 
to official sources the national income of the U.S.S.R. was as follows: 


In billions of 1926-27 roubles 





RM Loder a rab dasinccaeenaecapinaw anne 128.3 
DE ted.geecchnapeaisegncagecied saearces 149.1 
BNE dae cakns che M weak Rane hennsike 174.5 
BI apc sania tn ool cseran ce nareracagig chara a aareraeid 211.0 


Thus in 1950 the share of personal consumption in the national 
income of the U.S.S.R. would work out at Roubles 156 billion in 
roubles of 1926-27 purchasing power, corresponding to Roubles 
1,270 billion of current currency units, these amounts representing, in 
each case, 74 per cent of the aggregate national income. According 
to these figures the relation between roubles of 1926-27 value, budget 
roubles and current-consumption roubles for 1950 would work out 
at about 211:650:1,720 or 1:3:8. This would mean that Soviet retail 
prices during the last twenty-five years have risen by more than 
eight times. It should be added that a considerable part of the in- 
crease in Soviet prices of consumer goods took place between the end 
of the war and the end of 1947. 

All these figures and ratios are, of course, at best only approxi- 
mations, But they would seem to have more than illustrative value 
and they are at least not out of touch with reality. 


Basel Joser Rosen 





me 


20 
ial 
ld 
38 


Id 


SCHUMPETERS BEITRAG ZUR SOZIOLOGIE*) 


Im Schlufabschnitt der geistvollen Wiirdigung, welche Joseph Schum- 
peter im Jahre 1948 Vilfredo Pareto bei Anla& der hundertsten 
Wiederkehr seines Geburtstages gewidmet hat, sind einleuchtend die 
Griinde nachgezeichnet, welche den grofsen italienischen Sozialéko- 
nomen der Soziologie zugefiihrt haben. Gerade weil sich Pareto ur- 
spriinglich besonders mit der reinen Theorie befaft hatte, sei es fiir 
ihn besonders nahegelegen, den bei der abstrakten Behandlung not- 
wendig ausgeschiedenen Stoff nicht einfach brachliegen zu lassen, son- 
dern anschliefSend gesondert zu bearbeiten. Das liege auch durchaus in 
der Tradition der Sozialékonomie, entsprangen doch Werke wie Adam 
Smiths ,,Theory of Moral Sentiments“ und F. von Wiesers ,,Gesetz 
der Macht“ demselben Bediirfnis. 

Ahnliche Beweggriinde haben wohl auch Joseph Schumpeter selber 
veranlaft, gelegentlich auf dem Gebiete der Soziologie zu hospitieren. 
Dafs er, von Hause aus zugleich Jurist und Sozialékonom, von vorne- 
herein zwei Disziplinen der Sozialwissenschaften beherrschte, mag ihn 
um so mehr dazu verlockt und muf ihm dies erleichtert haben. Sozio- 
logische Veréffentlichungen (1) begleiten sozusagen seine ganze Lauf- 
bahn; sie werden gegen sein Lebensende haufiger. Sie sind zwar mit 
Ausnahme des Buches ,,Capitalism, Socialism, Democracy“ (1942) 
mehr Gelegenheitsarbeiten; auch das letztere verzichtet auf einen gré- 


*) Dieser Aufsatz lag in seiner endgiiltigen Fassung bereits im Oktober 1950 
vor. (Red.) 


(1) Als soziologische Schriften im engeren Sinne mégen gelten: ,,Zur Soziclogie 
der Imperialismen“, Archiv fiir Sozialwissenschaften, 46 (1918) S. 1—39, 275—310; 
»Die sozialen Klassen im ethnisch homogenen Milieu“, ebendort 57 (1927) S. 1—67; 
Capitalism, Socialism, Democracy, London 1942 (deutsche Ubersetzung von Susanne 
Preiswerk, Bern 1946); in diesem Zusammenhang wenigstens zu erwahnen sind etwa 
die Aufsatze “The creative response in economic history”, The Journal of Economic 
History, 7 (1947), S. 149 ff., “The Tasks of Economic History”, ebenda Supple- 
ment VII (1947); “Science and Ideology”, The American Economic Review, Marz 
1949; “The Communist Manifesto in Sociology and Economics”, The Journal of 
Political Economy, Juni 1949; “Vilfredo Pareto (1848—1948)”, The Quarterly 
Journal of Economics, 63 (1949), S. 147—173. 
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feren gelehrten Apparat und wendet sich in erster Linie an das all- 
gemeine Publikum. Aber einer ganzen Reihe von ihnen sichert die 
Schwierigkeit und Aktualitat ihrer Themen, die Originalitat und 
Kiihnheit ihres Gedankenganges und besonders in den spateren Werken 
die Subtilitat und der Glanz ihrer Darstellung ein besonderes Inter- 
esse und rechtfertigt es, den Beitrag Joseph Schumpeters zur Sozio- 
logie gesondert zu betrachten. 


I. 


Rufen wir uns zunachst den wesentlichen Inhalt der soziologischen 
Hauptschriften Joseph Schumpeters in Erinnerung, so beginnen wir am 
besten mit dem Aufsatz ,,Die sozialen Klassen im ethnisch homogenen 
Milieu* (1927). Er beruht namlich, obwohl nicht die friiheste sozio- 
logische Veréffentlichung Schumpeters, nach einer Vorbemerkung des 
Autors auf einem Grundgedanken, der bis auf das Jahr 1910 zuriick- 
geht und bereits in verschiedenen Vorlesungen entwickelt worden war. 
Ungefahr gleichzeitig ist alHerdings jener Grundgedanke in dem be- 
kannten Standardwerk des russisch-amerikanischen Soziologen Pitirim 
A. Sorokin iiber ,,Social Mobility (New York/London 1927) viel 
umfassender entwickelt worden. Dennoch ist Schumpeters Studie 
immer noch bemerkenswert durch das hohe Mafs an Umsicht und kri- 
tischer Besinnung, mit welcher Schumpeter an einen sehr umstrittenen 
Gegenstand von grofer und dauernder Aktualitat herangeht. 
Zweckmafig ist schon der Ausgangspunkt Schumpeters, daran zu 
erinnern, daf§ einer auf dem Wege der Induktion und Abstraktion 
gewonnenen Vorstellung der Personenmehrheit, wie z. B. der Vorstel- 
lung einer Klasse, nicht notwendig ein Realphanomen entspricht. Daf 
diese Personenmehrheit sich auch wirklich einheitlich verhalt, bedarf 
in der Tat eines besonderen Beweises, und hierfiir ist wieder zu be- 
stimmen, worin diese Einheitlichkeit erblickt werden soll. Eine Klasse 
liegt nun nach Schumpeter nur insoweit vor, als die KlassenangehGrigen 
miteinander in besonders enger Beziehung stehen. Ein praktisch auf- 
schlufreiches Merkmal hierfiir bilde die Leichtigkeit oder Schwierig- 
keit, mit der ihre Angehdrigen untereinander gesetzlich und sozial 
anerkannte Ehen schliefSen oder, um den rémisch-rechtlichen Fachaus- 
druck zu verwenden, miteinander in connubium stehen. Fesselnd ist 
nun, wie Schumpeter die Verhaltnisse an einem einfachen, aber der 
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Wirklichkeit nicht entsprechenden Modell des sozialen Ganzen erortert 
und dieses dann durch Einfiihrung weiterer Annahmen ihr schritt- 
weise besser nachbildet. 


Zunachst nimmt Schumpeter an, die Klassenschranken seien uniiber- 
steiglich, und untersucht an zwei Beispielen, dem deutschen Adel der 
Stauferzeit und dem industriellen Biirgertum des Hochkapitalismus, 
wie einzelne Familien innerhalb ihrer Klasse steigen und fallen. Er 
beobachtet eine sehr starke Bewegung, deren Ursache er zum geringeren 
Teil in der Gunst oder Ungunst des Schicksals, zum gréferen Teil im 
Verhalten und der Eignung der Betroffenen erblickt. Alsdann wird die 
Annahme der Uniibersteiglichkeit der Klassenschranken fallen ge- 
lassen. Es zeigt sich, daf sich dieselben Bewegungen auch zwischen den 
verschiedenen Klassen abspielen; freilich verlaufen sie durchschnittlich 
langsamer und nehmen meistens die Zeitspanne von mehr als einer 
Generation in Anspruch. Der letzte Schritt besteht im Weglassen auch 
der Bedingung, daf wenigstens die Klassen in ihrem Gesamtbestande 
in unverriickbarem Verhaltnis zueinander stehen. Auch auf dieser 
Ebene der Betrachtung sind die entsprechenden Erscheinungen zu ver- 
zeichnen, wenn auch in erweiterter Gréfenordnung. Einerseits kommen 
und gehen in den Jahrzehnten und Jahrhunderten die Chancen fiir 
verschiedene Bevélkerungsteile, sich durch Spezialisierung auf gewisse 
gesellschaftliche Funktionen unentbehrlich zu machen und damit in 
der gesellschaftlichen Rangordnung zu steigen; Schumpeter verfolgt 
dies am Schicksal des Adels. Anderseits wechselt die Fahigkeit, Chancen 
zu niitzen und Schicksalspriifungen zu bestehen. 

Auf allen Ebenen der Betrachtung enthiillt sich demnach als Grund- 
erscheinung der Wechsel. ,,Jede Klasse gleicht wahrend der Dauer 
ihres Kollektivlebens oder der Zeit, waihrend welcher ihre Identitat 
angenommen werden kann, einem Hotel oder einem Omnibus, die 
zwar immer besetzt sind, aber immer von anderen Leuten“ (a. a. O. 
S. 25). Der Grund dafiir liegt nach Schumpeter letzten Endes in einer 
allgemeinen Naturerscheinung. ,,Die speziellen wie die allgemeinen, 
die physischen wie die psychischen, die Willens- wie die intellektuellen 
Eigenschaften sind... im ethnisch-homogenen Milieu wahrscheinlich 
nach dem Fehlergesetz verteilt“ (a.a.O.S.62). Durch den Genera- 
tionenwechsel folglich immer wieder neu in Frage gestellt, kann sich 
die Klassengliederung nur in dem geringen Ausmafse festigen, als be- 
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sondere Faktoren eingreifen. Diese erblickt Schumpeter bis zu einem 
gewissen Grade in der Vererbung, vor allem aber in einer allgemeinen 
Tragheits- und Akkumulationstendenz der sozialen Erscheinungen, 
dank welcher ein einmal errungener Er“olg sich zu festigen und zu ver- 
starken strebt. 

Il. 


Nicht weniger aktuell als diese Betrachtungen zur Klassenfrage war 
schon das Anliegen von Joseph Schumpeters zehn Jahre friiherem Auf- 
satz ,Zur Soziologie der Imperialismen* (1918) gewesen. Es ist die 
Verteidigung der Gesellschaftsordnung unserer Zeit gegen den ihr ins- 
besondere durch die sogenannte Katastrophentheorie des Marxismus 
gemachten Vorwurf, sie fiihre notwendig zur gewaltsamen Ausein- 
andersetzung unter den Vélkern; diese Verteidigung ist ebenso breit 
angelegt wie tief gestaffelt. 

Zunachst wird die Hypothese plausibel gemacht, daf sich sehr wohl 
ein Volk fortgesetzt als Angreifer betatigen kénne, obwohl ernst zu 
nehmende Angriffsziele nicht bestehen oder zumindest des kriegerischen 
Aufwandes nicht wert sind. In der Tat finden sich auf allen Gebieten 
des menschlichen Verhaltens Beispiele fiir ein scheinbar objektloses, 
aber nichtsdestoweniger grenzenloses Streben, so etwa beim Geizhals, 
der das Anhaufen von Schatzen als Selbstzweck betreibt. Alsdann 
werden eine Reihe von Beispielen aus der Weltgeschichte daraufhin 
untersucht, ob nicht etwa dieser Tatbestand vorliege. 

Von ganz besonderem Interesse, von Schumpeter an den Anfang 
gestellt und mit ebensoviel Kenntnis wie Urteil behandelt, ist der Fall 
des englischen Imperialismus des spaten 19. und friihen 20. Jahrhun- 
derts. Schumpeter stellt ihn unter die Schlagzeile ,,.Der Imperialismus 
als Phrase“ und zeigt, wie geschickt zwar sein Schépfer, der konser- 
vative Parteifiihrer Disraeli, und die spateren Politiker mit dieser 
Parole den Wahler zu begeistern vermochten, wie wenig sie aber in 
Wirklichkeit danach gehandelt haben. Seither hat wohl die Entwick- 
lung Schumpeters Deutung bestatigt; bereits in der Haff{atmosphire 
des ersten Weltkrieges zu ihr zu gelangen und sie zu vertreten, erfor- 
derte aber eine bedeutende Unabhangigkeit des Urteils und einen noch 
groferen Mut. 

In chronologischer Reihenfolge bespricht alsdann Schumpeter die 
verschiedenen aus der Geschichte bekannten echten Imperialismen mit 
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dem Ergebnis, daf$ mindestens drei recht verschiedene Echtheitsgrade 
zu unterscheiden sind. Einmal treten in der Weltgeschichte von Zeit zu 
Zeit sogenannte Kriegervélker auf. In einem kargen Gebiet behei- 
matet, haufig als Nomaden lebend, richten sie ihre ganze Kraft dar- 
auf, sich mit Gewalt in den Besitz von Hab und Gut ihrer Nachbarn 
zu setzen; das kann zur Griindung grofser Reiche fiihren, in denen sie 
sich dann als kriegerische Oberschicht einrichten. Beispiele eines solchen 
Volksimperialismus lieferten die Assyrer, spater die Perser, zuletzt die 
Araber; ausdriicklich nicht hierzu gehéren trotz der ihnen meist zu- 
geschriebenen Kriegslust die Germanen. Weiter kann Imperialismus 
Ausdruck einer Entwicklungskrise sein. Stért eine bestimmte Volks- 
gruppe das Gleichgewicht des Zusammenlebens, so besteht eine der 
Méglichkeiten fiir die Wiederherstellung des Gleichgewichtes darin, 
daf die Betatigung dieser Gruppe nach aufsen abgelenkt wird. So sei 
der rémische Imperialismus in der Zeit von den Punischen Kriegen bis 
zu Augustus in erster Linie aus der Notwendigkeit zu verstehen, dem 
entstehenden Agrarproletariat eine Betatigungsmoglichkeit zu erdffnen; 
die Alternative der imperialistischen Kriege ware die Agrarreform 
gewesen. Und so habe im absoluten Fiirstenstaat der Neuzeit der 
Fiirst, in erster Linie der franzésische KGnig, nur durch Kriegspolitik 
den Adel auf eine fiir ihn, den Fiirsten, ungefahrliche Weise beschaf- 
tigen und an seiner Herrschaft interessieren k6nnen. 

Derartige Situationen sind aber nach Schumpeter die Ausnahme. 
»Zahllose Kriege, vielleicht die Mehrzahl aller Kriege, sind ohne 
— nicht etwa vom moralischen Standpunkt, sondern vom Standpunkt 
verstandigen und verstandlichen Interesses — zureichenden ,Grund‘ 
gefiihrt worden, die gewaltigsten Energieaufwendungen der Volker 
gleichsam ins Leere verpufft.“ Ihre Erklarung kann nur liegen ,,in dem 
Faktum, daf§ die . . . erworbenen psychischen Dispositionen und sozia- 
len Strukturen, einmal da und festgeworden, sich noch lange erhalten 
und fortwirken, nachdem sie ihren Sinn und ihre Funktion der Lebens- 
erhaltung verloren haben... Der Imperialismus ist ein Atavismus“ 
(a. a. O. S. 283). Ein solcher Fall kann eintreten, wenn ein an sich nicht 
imperialistisches Volk durch aufere Angriffe dazu gen6tigt wird, sich 
eine kriegerische Organisation zu schaffen. Gelingt es ihm, die Be- 
drohung abgewendet, nicht mehr, diese Organisation wieder abzu- 
bauen, so muf sie mit Kriegen weiter beschaftigt werden. So war es nach 
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Schumpeter im sogenannten neuen Reich, das in Agypten nach der 
Vertreibung der Hyksos entstand. Ahnlich steht es aber auch mit dem 
Imperialismus im Zeitalter des Kapitalismus, in dessen eingehender 
Analyse Schumpeters Studie ihren Abschluf% und Héhepunkt findet. 
Eine rein kapitalistische Welt kénne an sich kein Nahrboden fiir 
imperialistische Impulse sein, da die Marktwirtschaft alle kimpferi- 
schen Krafte auf den wirtschaftlichen Wettbewerb richte. Zwar profi- 
tierten gewisse Wirtschaftsgruppen an der Kriegsriistung und winkten 
anderen Wirtschaftsgruppen von einer AbschliefSung des einheimischen 
Marktes Monopolgewinne, was bestehende Konfliktstoffe verscharfe 
und in Gestalt des Protektionismus neue Konfliktstoffe in die inter- 
nationalen Beziehungen hineintrage. Aber diese Erscheinungen bil- 
deten keinen zureichenden Grund fiir ein konsequentes nationales 
Machtstreben. Dieses lasse sich nur daraus verstehen, da sich in den 
altkapitalistischen Landern des europadischen Kontinents der Kapi- 
talismus iiberhaupt noch nicht richtig durchgesetzt habe. Das Biirger- 
tum habe noch keineswegs im vollen Umfang das Erbe der vorkapi- 
talistischen Fiihrerschicht, insbesondere des grundbesitzenden Adels, 
angetreten. Dessen Grundkonzeption der Politik habe das Birrgertum 
noch nichts Eigenes entgegenzusetzen; ,der Bourgeois ist auferhalb 
seines Kontors, der Berufsmensch des Kapitalismus auferhalb seines 
Berufs eine iiberaus traurige Gestalt“. In diesem Vakuum lebe der 
Imperialismus als Uberbleibsel des Fiirstenstaates weiter. 


Ill. 


Der eigentliche grofe Wurf Joseph Schumpeters auf dem Gebiet der 
Soziologie ist aber sein Buch ,,Capitalism, Socialism, Democracy“ 
(1942). Noch weniger geht es ihm hier um die Aufstellung allgemeiner 
Gesetze, und noch mehr um eine Lagebeurteilung und Voraussage. Und 
auf noch breiterer Basis unternimmt er dies in der Form, da er von 
derjenigen Karl Marxens ausgeht und sie im Lichte der heutigen Er- 
kenntnisse neu durchdenkt. Eingangs werden denn auch in fiinf reich- 
befrachteten Kapiteln die prophetische Vision Marxens, seine sozio- 
logischen Anschauungen, seine 6konomischen Theorien und schlieSlich 
sein Lehrgebaude als Gesamtheit eingehend gewiirdigt. Hinter diesem 
Vordergrund erhebt sich dann aber ein von Schumpeter mit grofter 
Freiheit errichtetes eigenes vierstéckiges Schaugebilde. 
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Zunachst begriindet Schumpeter neu die nicht allein vom Marxis- 
mus vertretene Voraussage, der Kapitalismus sei dem Untergang ge- 
weiht. Er tut dies auch mit der spezifisch marxistischen Annahme, die 
Logik der Geschichte sei eine dialektische; eine Erscheinung treibe mit 
Notwendigkeit ihren Gegensatz aus sich hervor. Indessen sieht er das 
Wirken dieser Dialektik genau umgekehrt wie der Marxismus; nicht 
an seinen Miferfolgen, sondern an seinen Erfolgen werde der Kapi- 
talismus zugrunde gehen. Die Unternehmerfunktion, von Schumpeter 
treffend als die einer ,,schépferischen Zerstérung“ gekennzeichnet, 
werde dadurch langsam gegenstandslos, daf§ sich die Menschheit an 
einen Zustand dauernden Fortschritts gew6hne und damit die Auf- 
gabe, den Widerstand dagegen zu brechen, viel leichter und damit viel 
weniger wichtig und lohnend werde. Ferner biifSe der Kapitalismus 
mit seiner 4ufferen Ausdehnung seine innere Kraft und Sicherheit ein. 
Indem das Biirgertum der alten Standeordnung entwachse, verliere es 
im Fiirstentum und im Adel einen erfahrenen Beschiitzer und Bundes- 
genossen. Indem sich der Markt vergréfere, entleerten sich die Vor- 
stellungen von Freiheit, Eigentum und Familie ihres konkreten, sinn- 
lich erlebbaren Inhaltes und verkiimmerten damit die Impulse, aus 
welchen heraus der Biirger arbeitet und spart. Und schlielich wucher- 
ten im geistigen Klima des Kapitalismus Begehrlichkeit und Kritik so 
iippig, daf§ er es mit seinen Leistungen immer weniger Leuten recht 
machen k6nne. 

Alsdann wendet sich Schumpeter der zweiten Hauptvoraussage des 
Marxismus zu, daf$ Erbe des Kapitalismus der Sozialismus sein werde. 
Wie er mehrfach unterstreicht, folgt diese zweite These keineswegs 
logisch aus der ersten. Daf§ neben verschiedenen denkbaren Anwartern 
sich der Sozialismus obenaufschwingen werde, bedarf vielmehr eines 
besonderen Beweises; zu diesem liefert Schumpeter allerdings mehr 
nur Einzelbeitrage. Einmal ist es ihm darum zu tun, den Sozialismus 
gegeniiber dem Einwand zu verteidigen, er sei funktionsunfahig. 
Schumpeter macht plausibel, wie eng die Institutionen der sozialisti- 
schen Wirtschaft den in der Praxis bewahrten der Marktwirtschaft 
nachgebildet werden kénnten und wie reibungsloser als ihre Vorganger 
verschiedene sogar arbeiten diirften. Auch tut er dar, dai eine sozia- 
listische Ordnung nicht notwendig iibermafige Anforderungen an den 
Menschen stelle; als ihr Motor kénnten an Stelle des Gewinnstrebens 
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ebenso wirksam der Ehrgeiz und der Leistungswille treten, und fiir 
ihre Lenkung benétige die Biirokratie, der diese Aufgabe zufallen 
werde, kein héheres Kénnen als heute die Unternehmerklasse in der 
Marktwirtschaft. Vor allem aber ist es Schumpeter um die Lésung der 
Ubergangsprobleme zu tun. Jede Hast, jede Gewaltsamkeit beschwort 
nach seiner Lehre entweder einen Fehlschlag oder, wie im russischen 
Fall, ein unverhaltnismafiges Maf§ an unndtigen Zerstérungen und 
Leiden herauf. Werde hingegen ruhig der Zeitpunkt abgewartet, in 
dem die Entwicklung ein Volk innerlich fiir den Sozialismus reif ge- 
macht habe, so lasse sich der Ubergang rasch und schmerzlos voll- 
ziehen. Wo eine sozialistische Partei schon vorher zur Macht gelange, 
sei fiir sie eine Politik wie etwa diejenige der englischen Labour Party 
richtig, den Kapitalismus im Gange zu halten, jedoch seine natur- 
gemafe Entwicklung in der Richtung der Unternehmenskonzentration 
zu fordern und schrittweise die konzentrierten Unternchmenszweige zu 
sozialisieren. 

Darauf befaft sich Schumpeter, drittens, mit den dauernden Struk- 
turveranderungen, welche der Ubergang zum Sozialismus seinerseits 
herbeifiihren wiirde. Vor allem beschaftigt ihn die Zukunft der poli- 
tischen Institutionen, insbesondere das Fortleben der Demokratie, das 
heif$t nach seiner Definition derjenigen Staatsform, in welcher die 
politischen Entscheidungen der freien Konkurrenz von Parteifiihrern 
um die Stimmen der Birger anheimgestellt sind. Weder anerkennt 
Schumpeter die rechtssozialistische Behauptung, erst im Sozialismus 
werde die Demokratie iiberhaupt voll funktionsfahig. Noch aber laft 
Schumpeter die sowohl von Befiirwortern wie von Gegnern des Sozia- 
lismus vertretene Lehre gelten, der Sozialismus kénne nur unter 
einer Diktatur funktionieren. Nach Schumpeter erschwert einerseits 
die Ausdehnung der Staatsaufgaben ihre demokratische Lésung; ander- 
seits wird in der ausgereiften sozialistischen Ordnung weniger tiefer- 
liegender Konfliktsstoff bestehen als in der heutigen Zeit des Uber- 
gangs; die Frage aber, welcher von diesen Faktoren die Oberhand 
gewinnen werde, laft sich nicht entscheiden. Erst recht ist Schum- 
peter zuriickhaltend in der Voraussage der kulturellen Veranderungen, 
welche der Ubergang zum Sozialismus herbeifiihren wiirde. Kulturell 
nicht determiniert, sei der Sozialismus mit sehr verschiedenen Gestal- 
tungen vereinbar. 
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Mit den so erarbeiteten Ideen iiber Méglichkeiten und Grenzen des 
Handelns werden folgerichtig viertens, als Abschluf des Buches, das 
Vorgehen und der Erfolg derjenigen Bewegungen kritisch konfron- 
tiert, welche sich aktiv fiir die Verwirklichung des Sozialismus ein- 
gesetzt haben, der sozialistischen Parteien. Unter diesen geniefSen zwar 
die marxistischen Parteien Schumpeters besonderes Interesse, weil sie 
am konsequentesten aus einer bestimmten Inspiration und Grund- 
lehre heraus gehandelt haben. Aber daneben unternimmt er die Ehren- 
rettung der von den Marxisten so verschrieenen friiheren Sozialisten, 
wie St. Simon, Fourier, Proudhon, die ein viel unbefangeneres Ver- 
haltnis zu der im Ideal des Sozialismus enthaltenen HeilsverheifSung 
gehabt hatten. Und vor allem zeigt er, wie sehr einzelne nichtmarxi- 
stische Spielarten des Sozialismus mit den Verhiltnissen ihrer Ur- 
sprungslander im Einklang stehen, so der Fabianismus mit der Zu- 
ganglichkeit der englischen Demokratie fiir stufenweise Reform, der 
Syndikalismus mit der latenten Staatsfeindlichkeit der romanischen 
Volker, der Anarchismus mit der hoffnungslosen Ohnmacht der rus- 
sischen Intelligenz unter dem Zarentum, der deutsche Parteibiirokra- 
tismus mit der langen Isolierung der Sozialdemokratie. Als Folge des 
zweiten Weltkrieges erwartet er iiberall einen Aufschwung der links- 
gerichteten Massenparteien, sozialistisch in der Grundhaltung, aber 
mit einem faschistischen Einschlag. 


IV. 


Sowenig diese gedrangte Zusammenfassung dem Reichtum und der 
Vielgestaltigkeit der Einzelausfiihrung gerecht zu werden vermag, 
welche den besonderen Reiz vor allem des letztbehandelten Werkes 
bilden, so lat sie doch zwei Eigenarten von Joseph Schumpeters sozio- 
logischem Schaffen erkennen. 

1. Jedenfalls auf dem Gebiete der Soziologie gehért Joseph Schum- 
peter zu jenen Denkern vorwiegend kritischer Inspiration, deren For- 
schungsdrang sich weniger an den Problemen direkt als am Schaffen 
anderer entziindet und das Héchste in der Aufnahme und Weiterver- 
arbeitung bereits vorliegenden Lehrgutes leistet. Bei Schumpeter 
schépft diese Inspiration daraus, daf sie sich stark und nachhaltig auf 
eine einzige Geistesstromung, den Marxismus, konzentriert, ihre ganz 
besondere Kraft. Mit dieser formalen Funktionsweise des Denkens ist 
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sachliche Originalitat selbstverstandlich sehr wohl vereinbar, und sie 
wird denn auch Schumpeter kaum bestritten werden. 

Mit dem Marxismus verbindet Schumpeter eine gemeinsame Ab- 
neigung gegen die biirgerliche Gesellschaft. Diese Haltung griindet bei 
Schumpeter in einer immer wieder bezeugten Vorliebe fiir das Aristo- 
kratische. Ahnlich wie Pareto, der italienische Marchese, ist er fiir alles 
Schlappe, Kleinmiitige, Feige am biirgerlicien Wesen besonders emp- 
findlich. Bei ihm umgekehrt ist gerade eine seiner liebenswertesten 
Eigenschaften jene unfehlbare Ritterlichkeit, mit welcher er den schar- 
fen Degen seiner Polemik sogar zum Schutze eines ungerecht bezich- 
tigten Gegners zieht und vor jeder echten gegnerischen Uberzeugung 
griifend senkt. Sodann stofen wir bei Schumpeter wie beim Marxis- 
mus immer wieder auf die Grunderscheinung des Widerspruches, des 
Gegensatzes. Er erscheint als der Gegensatz zwischen Sein und Wer- 
den; nie kann das Sein bestehen; unruhig treibt es aus seinem Zustand 
heraus; es tragt in sich die Tendenz zur Selbstzerst6rung. Dazu kommt 
der Gegensatz zwischen Sein und Schein, insbesondere in der Inter- 
pretation des Menschen durch sich selbst; der Mensch glaubt zu er- 
kennen, wahrend er in Wirklichkeit Wiinsche formuliert; er vermeint 
ein bestimmtes Ziel zu verfolgen, aber bewegt sich in Wirklichkeit in 
ganz anderer Richtung. Und schliefilich setzt sich Schumpeter mit 
dieser Grunderscheinung in ahnlicher Weise wie der Marxismus aus- 
einander. Bis zu einem gewissen Grade bringt das Erklarungsprinzip 
der Dialektik die Glieder des Gegensatzes in eine sinnvolle Beziehung 
zueinander; was dem unbefangenen Betrachter zunachst ein Argernis 
ist, bietet sich dem dialektisch Denkenden als notwendige, gesetz- 
mafige Abfolge dar. Indessen bleibt fiir das Denken ein unaufgeléster 
Rest bestehen, den verschiedene Temperamente auf verschiedene Weise 
verarbeiten. Wahrend Marx sich in einem oft recht ordinaren Zynis- 
mus Luft machte, setzt sich Schumpeter dariiber mehr mit einer welt- 
mannischen Frivolitat hinweg. 


Aber genauer betrachtet, mangelt schon der Grundhaltung Schum- 
peters ein wesentliches Element des Marxismus. Er teilt nicht das Mit- 
leid Marxens fiir das Los der Enterbten und Unterdriickten; er fiihlt 
nicht mit Marx jene Sehnsucht nach einer besseren Zukunft und jene 
Vorahnung ihres Kommens. Vor allem aber sind die dialektischen 
Theoreme in Schumpeters Handen nur Arbeitshypothesen, die nichts 
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weiter als zunachst einleuchten, aber sich sehr wohl als triigerisch er- 
weisen kénnen. Schumpeter gelangt denn auch in wesentlichen Punk- 
ten zu dem paradoxen Ergebnis, daf$ sich marxistische Lehren besser 
aus nichtmarxistischen Voraussetzungen ableiten lassen, wahrend 
sich umgekehrt aus marxistischen Voraussetzungen nichtmarxistische 
Schliisse aufdrangen. So ist er dem Marxismus gegeniiber zugleich der 
magistrale Zensor vorschneller Schliisse, gedankenloser Verallgemeine- 
rungen und weinerlicher oder blutriinstiger Phrasen, wie auch der 
iiberzeugte und iiberzeugende Laudator gereifter Erkenntnisse, tief- 
sinniger Ahnungen und echter Glaubensleidenschaft. 

2. Weder ist Joseph Schumpeter ein umfassendes soziologisches 
Lehrgebaude zu verdanken, noch hat er Gesetze gréferer Allgemein- 
bedeutung ausdriicklich formuliert. Sein Interesse galt in der Haupt- 
sache der Lagebeurteilung der Gegenwart und der Voraussage der 
Entwicklung auf mittlere Frist. Mit dieser Eigenart seines Werkes 
sind auch die Mafstabe bestimmt, nach denen es zu wiirdigen ist. 
Seine Deutung und seine Prognose im einzelnen zu diskutieren, fiihrt 
auferordentlich weit und verspricht im gegenw4rtigen Zeitpunkt nur 
bescheidenen Gewinn; der Zeitgenosse mag sie sich zu eigen machen 
oder sie bestreiten; zu bestatigen oder zu widerlegen vermag sie nur 
die Geschichte. Hingegen ist es jetzt schon von Wert, Schumpeters 
Deutung und Prognose auf die Grundanschauungen zuriickzufiihren, 
welche, bisweilen ausgesprochen, aber haufiger unausgesprochen, ihnen 
zugrunde liegen, und in diesen seinen Beitrag zur Soziologie zu 
suchen. 


V. 


In drei Hauptrichtungen gehen fiir die Soziologie vom Schaffen 
Joseph Schumpeters starke Anregungen aus. 

1. Das Forschungsziel der Soziologie steckt Schumpeter ungew6hn- 
lich hoch. Der starkste Eindruck, den ihm der Marxismus gemacht 
hat, liegt in der Kiihnheit, mit welcher diese Bewegung nach einer 
Totalschau strebt. 

Indem er das geschichtliche Werden in sein Forschungsgebiet ein- 
bezieht, handelt er zwar einer gewissen Tradition zuwider, welche 
das Arbeitsgebiet der Soziologie auf die immer wiederkehrenden 
Erscheinungen begrenzt, wahrend das geschichtliche Werden dann der- 
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jenigen Wissenschaft vorbehalten bliebe, welche man vielleicht etwas 
zu weit als Geschichtsphilosophie bezeichnet. Bei dieser Grenziiber- 
tretung ist er aber in guter Gesellschaft. Keine Geringeren als die 
Altmeister Auguste Comte und Herbert Spencer haben ungeniert auf 
das Gebiet der Geschichtsphilosophie iibergegriffen; umgekehrt waren 
die ,, Weltgeschichtlichen Betrachtungen“ des Historikers Jacob Burck- 
hardt nach der obigen Definition in erster Linie als ein Meisterwerk 
der Soziologie anzusprechen. In der Tat treibt wohl eine unausweich- 
liche sachliche Notwendigkeit dazu, iiber die schulmafige Trennung 
der Disziplinen hinwegschreitend nach einer Synthese von Theorie 
und Geschichte zu streben, wie sie etwa Werner Sombart, ebenfalls 
vom Marxismus entscheidend angeregt, in der Sozialékonomie ver- 
sucht hat. 

Auf weniger umstrittenen Boden steht Schumpeter dort, wo er die 
Kunstlehre des sozial erfolgreichen Verhaltens, insbesondere der 
Staatskunst, in sein Forschen mit einbezieht. Die Sozialékonomie 
behandelt schon lange neben der Wirtschaftstheorie jene Kunstlehren 
mit, welche unter dem Titel -politik (Handelspolitik, Sozialpolitik 
usw.) gelesen werden. Auch in den iibrigen Sozialwissenschaften er- 
scheint ein entsprechendes Vorgehen geboten. Sowohl die Konsequenz 
des Denkens als auch die Okonomie des Handelns verlangen, daf aus 
der Erkenntnis praktische Schliisse gezogen werden. Und anderseits 
wird die Erkenntnis ebensosehr wie aus dem passiven Beobachten 
auch aus dem aktiven Handeln, im Grenzfall dem Experiment, ge- 
wonnen. 


2. Die Méglichkeiten, welche in dieser erweiterten Betrachtungs- 
weise liegen, schépft nun allerdings Schumpeter keineswegs aus. 

Eine einheitliche Vorstellung vom sozialen Ganzen kann die Sozio- 
logie dadurch erarbeiten, daf§ sie Parallelerscheinungen auf den ver- 
schiedenen Teilgebieten des gesellschaftlichhen Lebens aufweist; so 
gelangt sie zu theoretischen Schemen, wie sie etwa Georg Simmel und 
Leopold von Wiese herausgearbeitet haben. Oder sie kann bei einer 
Gruppe von Erscheinungen Standpunkt beziehen und untersuchen, in 
welcher Beziehung diese mit einzelnen, mehreren oder allen anderen 
stehen; so entstehen die Teildisziplinen der Religions-, der Kunst-, 
der Wissenssoziologie. Dabei kann eine Beziehung entweder gesucht 
werden in einer aktiven Einwirkung des als Ausgangspunkt gewahl- 
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ten Gebietes auf die andern, oder umgekehrt in seiner Beeinflussung 
seitens dieser letzteren, oder schlieflich in einer allseitigen Wechsel- 
wirkung. Das Werk Schumpeters gehért der zweiten dieser beiden 
Hauptgruppen an; er treibt Wirtschaftssoziologie. Unter den dabei 
méglichen drei Arbeitshypothesen verwendet er hauptsachlich die 
erste; die aktive Seite der Beziechung der Wirtschaft zu anderen 
Lebensgebieten, ihre Einwirkung auf die letzteren ist es, die ihn 
beschaftigt. Dabei beschrankt er sich wiederum unter den beeinfluften 
Lebensgebieten hauptsdchlich auf das Staatsleben. 


Aber innerhalb dieser Beschrankung ist vorbildlich die meisterhafte 
Umsicht der Untersuchung. Gleichmiitig findet er sich damit ab, daf 
die Wirklichkeit durchaus nicht in ein einfaches und dadurch plausibles 
Schema paft. Die Politik des Imperialismus lat sich nach seiner 
Lehre zumindest im Zeitpunkt seines Entstehens noch als Mittel 
fiir die Verfolgung gewichtiger, wenn auch nicht immer im engen 
Sinne wirtschaftlicher Interessen verstehen. Bereits die Staatsform der 
Demokratie aber zeigt sich als iiberhaupt durch keine der von 
Schumpeter speziell untersuchten Wirtschaftsformen, weder durch den 
Kapitalismus noch durch den Sozialismus, eindeutig bestimmt. Erst 
recht ist nicht zum vorneherein auszumachen, welche kulturellen Fol- 
gen der Sozialismus haben wird. Und schlielich leben haufig soziale 
Erscheinungen als Uberbleibsel friiherer Zeiten fort; in leichter Poin- 
tierung eines von Schumpeter selber fiir die Klassenstruktur der 
Gesellschaft gebrauchten Bildes ist deshalb die Gesellschaft ganz all- 
gemein mit einem Weinkeller vergleichbar, in dem die verschiedensten 
Jahrgange eines Weines miteinander lagern und wo man, will man 
eine Flasche sachgemaf§ kosten, zunachst deren Jahreszahl anschauen 
muf, 

3. Uberhaupt ist wohl an Joseph Schumpeter nichts mehr der Nach- 
folge wiirdig als seine unbefangene, unbestechliche Aufgeschlossenheit 
gegeniiber der Vielzahl der méglichen Zusammenhinge. 

Den Anschauungen iiber die Gesetze des historischen Werdens liegt 
meist eine Harmonievorstellung zugrunde. Entweder wird das Wesen 
des Werdens darin gesehen, daf§ sich eine Gesellschaft wechselnden 
duferen Umstanden anpaft und sich mit ihnen im Gleichgewicht hilt; 
darin lag der Kern der Lehre Spencers. Oder das Werden wird auf- 
gefaft als die pflanzenhafte Entfaltung einer in ihr liegenden Idee; 
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so sieht etwa Oswald Spengler das Werden und Vergehen der Kul- 
turen. Demgegeniiber erschlieSt die dialektische Betrachtungsweise 
Schumpeters soziale Prozesse, welche sich sonst dem Blicke leicht ent- 
ziehen. Hinter der triigerischen Oberflache eines Seins, Dauerns, Be- 
harrens enthiillt sie einen bewegten Hintergrund. Von den zuniachst 
ins Auge springenden geradlinigen oder in einfacher Kurvenform 
verlaufenden Bewegungen lenkt sie den Blick weg auf die unregel- 
mafigen, gegenlaufigen, umwegigen Ablaufe. 

Diese Erweiterung des Blickfeldes vermag am starksten zu berei- 
chern eine Betrachtung auf mittlere Frist. Soll der Mann an der Spitze 
im Detail planen, wie ein Ziel erreicht werden soll, oder im Detail 
voraussehen, welche Folgen eine bestimmte Mafnahme haben wird, 
dann muf er die ganze Fiille widersprechender Bewegungsablaufe 
iiberblicken und die scheinbar unwahrscheinlichen Um- und Abwege 
des Strebens oder Geschehens mit im Auge behalten. Dabei wird sich 
haufig zeigen, dafS§ ein Umweg besser zum Ziel fiihrt als der gerade, 
da eine indirekte Wirkung wahrscheinlicher ist als die direkte. Und 
soll der Historiker im Detail rekonstruieren, wie es von einem be- 
stimmten historischen Zustand zu einem spateren gekommen sei, so 
wird er ganz komplizierte Bewegungsreihen in Betracht zu ziehen 
haben. Weniger hingegen verspricht die Schumpetersche Anschauungs- 
weise bei einer Betrachtung einerseits auf kurze, anderseits auf lange 
Frist. Bei der ersteren werden die direkten Beziehungen vorwiegen; 
so kommt der Praktiker und der Journalist mit vereinfachten Ge- 
setzen aus. Bei der letzteren umgekehrt werden sich die Abweichungen 
gegenseitig ausgleichen, und sich die Geschehnisse auf grofe, einfache 
Linien zuriickfiihren; so sieht die Entwicklung fiir den Urgeschichts- 
forscher, den Archadologen oder gar den Palaontologen ebenfalls 
wesentlich einfacher aus. Hiemit ist natiirlich gegen Schumpeters 
Betrachtungsweise nichts eingewendet, gebraucht er sie doch gerade 
fiir mittelfristige Probleme wie insbesondere die Prognose des Kapi- 
talismus. 


Ahnlich gliicklich ist der Blickpunkt, welchen Joseph Schumpeter 
fiir die Behandlung der sozialen Kunstlehren wahlt. Viel weniger der 
Staatskunst im engeren Sinne, also dem sich auf dem Vordergrund 
der geschichtlichen Biihne abspielenden Handeln des Staatsmanns, 
Diplomaten, Heerfiihrers, Verwaltungsbeamten, gilt sein Interesse 
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als der hintergriindigen Kunst der Parteifiihrung, gerichtet auf die 
Erringung der Macht im Staate oder der Beeinflussung des sozialen 
Ganzen durch direkte Aktion. Auch hiedurch tragt Schumpeter dazu 
bei, den Blick fiir das Verborgene, Unerwartete zu scharfen. 


VI. 


Ein so eigenwillig gerader Kurs wie derjenige Joseph Schumpeters 
la&t zwangslaufig manchen interessanten Punkt abseitsliegen. Beson- 
ders wen sein Vorbild fasziniert, der tut gut daran, sich dies zu ver- 
gegenwartigen. 

Zur Erweiterung der soziologischen Tatsachenkenntnis insbesondere 
hat Schumpeter sicher wenig beigetragen. Er begniigt sich mit dem 
Material, das jedem, der die Gegenwart mit wachen Sinnen erlebt 
und der iiber eine normale historische Bildung verfiigt, mehr oder 
weniger gelaufig ist. Er unternimmt keine Anstrengung, es zu ver- 
mehren oder zu verbessern; ja er verwendet es mehr illustrativ und 
beispielhaft, als daf er es-induktiv ausschépft. 

Aber diese seine Methode ist fiir Schumpeters gewissermafen gut- 
achtliche Zwecke nicht nur ausreichend, sondern, mit dem Talent 
Schumpeters gehandhabt, sogar jeder anderen iiberlegen. Einmal laft 
sich eine mittelfristige Prognose zwingend nur aus den begrenzten 
Gegebenheiten der Situation heraus beweisen; die Analogien, welche 
sich aus dem uniibersehbaren Material anderer Ortlicher und zeitlicher 
Herkunft beliebig gewinnen lassen, vermégen wenig mehr als den 
Beweis auszuschmiicken. Viele Werke der soziologischen Literatur, 
wohl bis hinauf zu denen eines Max Weber, hiatten an niichterner 
Beweiskraft nur gewonnen, ware in ihnen weniger von fremden Lan- 
dern und fernen Zeiten, von wenig bekannten Naturvélkern und von 
untergegangenen Kulturen die Rede. Und sodann kommt es bei der 
Deutung und Prognose so verwickelter Tatbestande weniger auf die 
liickenlose Induktion der einzelnen Kausalreihen an als auf die Kunst 
ihrer Kombination. Bei dieser behalt, wie bei jeder Kunst, die Intui- 
tion, ja die Phantasie das letzte Wort. 


Zirich Hans KarreErR 





A NOTE ON THE THEORY OF SOCIAL CHOICE 


Professor Arrow brings to his treatment of the theory of social 
welfare (1) a fine unity of mathematical rigour and insight into 
fundamental issues of social philosophy. The problem is the old one 
of the relationship of individual values to the general well-being of 
the group. 

Arrow eschews any concept of a utility measure which could be 
validly employed in inter-personal comparison of aggregation. The 
justification for doing so lies, of course, in the fact that if such a 
measure is not operationally undefinable, at least it has never been 
operationally defined. In common with other theorists of the “new“ 
welfare economics, Arrow must be content to fall back on the purely 
ordinal properties of personal preferences. 

These ordinal properties are defined by two simple axioms: 
I. Given any two alternatives, each individual can state that a par- 
ticular one of them is at least as good as the other. (If one of the 
alternatives is judged to be better than the other, it is, perforce, at 
least as good as the other. If the two alternatives are judged to be 
indifferent, each is at least as good as the other.) II. Given any three 
alternatives, if the first is at least as good as the second, and the second 
at least as good as the third, the individual will judge the first at least 
as good as the third. 

The force of these two axioms together is simply that, given any 
number of alternatives, each individual is able to arrange them in an 
array such that each alternative is at least as good as any that follows 
it and no better than any that preceeds it. (When the individual is 
indifferent among several alternatives, their position in the array 
vis-a-vis one another has, of course, no significance since any ar- 
rangement of them will satisfy the conditions above.) 

Arrow defines a social welfare function as a function defined on 
the system of all sets of individual arrays carrying each set of indi- 


(1) KENNETH J. Arrow, Social Choice and Individual Values. Cowles Commission 
Monograph No. 12, John Wiley and Sons, Inc. New York, Chapman and Hall Ltd., 
London, 1951. 
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vidual arrays into a social array. That is, the social welfare function 
defines a rule, or method, whereby given the several orderings of 
possible alternatives made by the several individuals of a society, a 
social ordering, having the properties of the axioms, is determined. 

The alternatives, the ranking of which Arrow considers, are “social 
states“ in the broadest sense of the term. Moreover, in ranking these 
alternative social states, individuals are free to consider not only the 
amounts and kinds of services produced, the particulars of the distri- 
bution of these services among the members of the community, but 
may also consider any difference whatever that happens to interest 
them. Thus the problem of the social welfare function is a generali- 
zation of the problem of welfare economics, including the whole 
range of social decisions in its scope. 

If nothing more is required of the social welfare function than 
what has been outlined above, the construction of social welfare 
functions is an easy matter indeed. For example, nothing has been 
said about the number of possible alternatives. If there are only two 
alternatives, the method of majority vote provides a perfectly good 
social welfare function. However, if there are more than two distinct 
social states majority vote does not necessarily work. Arrow illus- 
trates this point by his “paradox of voting“: suppose there are three 
individuals (1, 2, 3) and three alternatives (X, Y, Z). Suppose the 
arrays of the individuals are 


Individual 1: X YZ 
Individual 2: YZ X 
Individual 3: ZX Y 


Now let the social welfare function be defined by the following 
rule: “for every pair of alternatives a vote is taken. That alternative 
which wins a majority shall preceed the other in the social ranking.“ 
A vote taken between X and Y gives a majority to X: thus X shall 
preceed Y. A vote between Y and Z yields a majority to Y: thus 
Y shall preceed Z. But a vote taken between X and Z yields a majority 
to Z: and Z shall preceed X! 

There are three obvious ways to escape this dilemma: 1) We may 
assume that individual tastes are such that the dilemma does not 
arise; 2) We may set down an arbitrary social array of alternatives 
which is independent of any and all individual orderings; or 3) We 
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may pick out a particular individual and make the social array 
correspond to his, to the exclusion of all other considerations. 

But 1) is to impose a priori restrictions on individual tastes, 2) is to 
impose the welfare function on society willy-nilly, and 3) is, of course, 
dictatorship. The interesting question, then, is whether a social 
welfare function can be found which is free of these objections. These 
three points and two additional ones are included in five conditions 
by which Arrow defines a “satisfactory“ social welfare function. 
These conditions are expressed with a mathematical rigour which 
need not be reproduced here. Their verbal implications are as follows. 
Condition 1. There must be three distinct social states and the social 
welfare function must produce a social ordering no matter how the 
individuals in the community severally order these three alternatives. 
Condition 2. The social orderings produced by the social welfare 
function must respond “positively“ to changes in individual values. 
That is “if one alternative ... rises or remains still in the ordering of 
every individual... it rises, or at least does not fall in the social 
ordering.“ (p. 25) 

Condition 3. The social welfare function must be independent of 
“<rrelevant alternatives.“ Suppose, for example, that individuals order 
a number of alternatives a priori and a social array of these alter- 
natives is thereby determined. Now let it be discovered that certain 
among these alternatives must be ruled out as impossible. The social 
ordering of the remaining alternatives must be unaffected by this 
discovery. 

Condition 4. The social welfare function must not be imposed. 
Condition 5. The social welfare function must not be dictatorial. 

The force of conditions 1, 4 and 5 should be evident from what 
has already been said. Condition 2 merely implies that, in Arrow’s 
words, what we want is a welfare function, not a “social ill-fare“ 
function. The immediate force of condition 3 is merely that what 
individuals think about the impossible should not influence social 
choices made among possible alternatives. There is, however, a more 
subtle implication to condition 3 to which reference will be made 
later. 

It is to be emphasized that these five conditions provide only 
minimal “common-sense“ restrictions on the nature of the welfare 
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function. Not only are they entirely compatible with, say, a liberal 
democratic philosophy, they are, in fact, much weaker than most of 
us would be willing to agree to as a minimum. In particular, con- 
ditions 4 and 5 do not imply that everyone must, in any sense, “count 
equally“ with everyone else. In point of fact, conditions 4 and 5 
would be adequately satisfied provided only two individuals in the 
community were specified and the social ordering of alternatives 
somehow determined from their tastes alone. In other words, the 
five conditions appear to be necessary to (but not sufficient for) 
social decision processes ranging from egalitarian to something next 
to dictatorial. 


The breadth of possibilities adds great force to Arrow’s con- 
clusions. For mild though the five conditions may be, Arrow is able 
to deduce a rigorous proof of his General Possibility Theorem: “If 
there are at least three alternatives which the members of society 
are free to order in any way, then every social welfare function 
satisfying conditions 2 and 3, and yielding a social ordering satisfying 
axioms I and II must be either imposed or dictatorial.“ (p. 59) 

The proof of the general theorem involves the concept of a “de- 
cisive“ set of individuals. Arrow defines a decisive set as a set of 
individuals such that when all individuals in the set prefer some 
alternative X to some Y, then the social welfare function indicates 
a social preference of X to Y. For example, in decision by majority 
vote any set containing a majority is a decisive set; in a dictatorship 
any set including the dictator is a decisive set, and so on. Arrow 
demonstrates, moreover, that the set of all individuals in the society 
is always a decisive set. I.e., if there is general consensus in the prefer- 
ence of X to Y, there must always be social preference of X to Y. 
This fact guarantees that at least one decisive set always exists, no 
matter what the form of the social welfare function and no matter 
what the social decision process may be. It also implies that there 
must be at least one member in any decisive set: For if nobody thinks 
Y is at least as good as X then everybody must think X is better than 
Y and “everybody is a decisive set. 


Thus for any social welfare function there must be a decisive set. 
With a finite number of individuals the total number of sub-sets is 
finite and there must exist a decisive set containing a minimum 
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number of individuals. This set must contain at least one individual. 
Arrow then proves that the minimum decisive set always contains at 
most one person. But then this one person is a dictator in contra- 
diction to condition 5. 


The General Possibility Theorem (perhaps more properly called 
the General “Impossibility“ Theorem) means literally that it is futile, 
at least in the absence of an interpersonally valid utility measure, to 
seek a method of combining individual feelings into a social choice 
in satisfaction of the five weak conditions. Neither market mecha- 
nism however competitive, nor legislative processes however elabo- 
rately devised, nor indeed any procedure however simply or elegantly 
arranged will “satisfactorily“ reflect personal values in social decisions. 


At first sight this may appear as a dismal conclusion to end all 
dismal conclusions in this dismal science. On the other hand, I think 
this conclusion has been intuitively recognized by many who have 
followed the development of welfare economics in the last couple 
of decades. From this point of view the theorem has merely placed 
intuition beyond doubt. This being the usual purpose of theorems 
it is entirely welcome on that score. 

The real point, however, is that if we cannot hope for a social 
welfare function which will satisfy all five conditions, we must ask 
ourselves which of the five we are willing to relax. Elimination of 4 
or 5 is, of course, out of the question. Similarly 2 (that the social 
welfare function should react “positively“ to changes in individual 
tastes) is apparently inviolate. 

As we noticed earlier, however, a social welfare function can be 
defined provided we rule out those patterns of individual preference 
which give rise to the paradox of voting. The last half of Arrow’s 
book is devoted to an excellent discussion of this matter. Arrow does 
not, however, devote a corresponding amount of attention to con- 
dition 3 (independence of irrelevant alternatives), but merely points 
out that it is really condition 3 which stands in the way of employing 
the technique of summing ordinal individual utility indicators to 
obtain a social utility, and hence a social ordering. This fact is not 
immediately apparent in condition 3, but exhibits itself only when 
it is shown that the use of aggregate utility numbers can be made 
compatible with the other four conditions. It follows from the 





218 DANIEL B. SUITS 


general theorem that it must be incompatible with condition 3. This 
would suggest that some modification of condition 3, perhaps to- 
gether with a restriction imposed on utility measures might produce 
interesting results. 

In conclusion it will bear special mention that the methodology 
which Arrow employs makes his book an excellent meeting place for 
several types of mind. The mathematician or logician who is seeking 
new applications for his tools and new problems to conquer will 
find here an excellent example of the rigourous application of his 
methods to an important social problem. But this is not to say that 
the non-mathematical social scientist will find the work a be- 
wildering maze of complicated mathematical operations. On the 
contrary, the mathematical structure is both simple and entirely 
self-contained. Indeed the volume is admirably adapted to introduce 
the student of social science to the rigourous application of the 
axiomatic method. Finally, those who think that exact formalization 
and mathematical thought are somehow incompatible with appreci- 
ation of the broad fundamental problems of social philosophy (and 
unfortunately there are still many who think so) will find here an 
argument to the contrary which is, I think, unanswerable. 


University of Michigan, Ann Arbor, Michigan Daniet B. Suits 
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ALTERNATIVEN 
DER KONJUNKTURERKLARUNG (1) 


Vorbemerkung 


Die folgenden Ausfiihrungen sind mit nur unwesentlichen Anderun- 
gen dem SchluSkapitel meines Buches ,Konjunkturschwankungen“ 
entnommen. Der in diesem Werke unternommene Versuch, die 
Ursachen der Konjunkturbewegung aufzudecken, bedient sich der 
grundlegenden Unterscheidung zwischen Impulsen und strukturellen 
Faktoren. Unter den letzteren sind, wie wohl allgemein anerkannt 
wird, einmal jene von Bedeutung, die eine Richtungsanderung, eine 
Verstarkung oder gar eine Selbstverstirkung eines konjunkturellen 
Prozesses bewirken. Doch wird in der Nationalékonomie zu wenig 
beachtet, daf$ die eben genannten Faktoren die Existenz einer von 
ihnen unabhingigen Bewegung, die als , Kernprozef“ bezeichnet wer- 
den soll, erfordern. Die Pradisposition fiir diesen Kernprozef wird 
damit zum wichtigsten strukturellen Faktor. In den folgenden Aus- 
fiihrungen soll nun die Frage nach der Natur dieses Kernprozesses, 
die schon in friiheren Kapiteln behandelt wurde, endgiiltig entschie- 
den werden. Ware der Ausdruck ,Kernprozef“ allgemein iiblich, so 
hatte ich dieser Abhandlung lieber den praziseren Titel ,, Alternative 
Erklarungen des Kernprozesses“ gegeben. 


* 


Da der Kernprozef$§ nicht in der Verinderung von unabhingigen 
Variablen bestehen kann, muf er auf strukturelle Faktoren zuriick- 
zufiihren sein, was nichts anderes bedeutet, als daf die Marktwirtschaft 
fiir solche Kernprozesse pradisponiert sein muf. Nun hat sich gezeigt, 
daf fiir die Ableitung des Kernprozesses aus der marktwirtschaftlichen 


(1) Der vorliegende Artikel ist ein Ausschnitt aus dem konjunkturtheoretischen 
Werk des Verfassers, Theoretische Grundlagen der Wirtschaftspolitik, Band 2: Die 
Konjunkturschwankungen, das demniachst erscheinen wird (Verlag J. C. B. Mohr 
[Paul Siebeck], Tiibingen, und Polygraphischer Verlag, Ziirich). 
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Struktur zwei grundsatzlich verschiedene Lésungen als méglich er- 
scheinen: eine mechanistische und eine sozialpsychologische. Unsere 
erste Aufgabe besteht darin, diese beiden Lésungen miteinander 
zu vergleichen und auf ihren Erkenntniswert zu priifen. 


Mechanistische oder sozialpsychologische Erklarung 
des Kernprozesses? (2) 


Die Hauptmerkmale der mechanistischen Lésung bestehen erstens in 
bestimmten starren Verhaltensweisen, die den Wirtschaftssubjekten 
zugeschrieben werden, zweitens in genau festgelegten Bahnen der 
kausalen Einwirkung, wie sie in den bekannten Pfeilschemata beson- 
ders deutlich zum Ausdruck gelangen, und drittens in der Einfiihrung 
gewisser lags zwischen Ursache und Wirkung. Nun hat die National- 
Skonomie selbst eine Reihe von mechanistischen Oszillationsmodel- 
len ausgearbeitet, welche als Theorien des Kernprozesses in Frage 
kimen. Deren kritische Analyse hat allerdings ergeben, dafs nicht 
alle vorliegenden Oszillationsmodelle sich hierfiir eignen. Insbeson- 
dere scheidet die modernste Lésung, namlich das Hickssche 
Modell (3), deshalb aus, weil sie ausschlieflich auf dem Akzelerations- 
prinzip, das nur wahrend eng begrenzter Teilphasen des Konjunktur- 
ablaufes eine steuernde Wirkung auszuiiben vermag, aufgebaut ist. 
Aber auch die von Lundberg (4) entwickelte Ableitung der Oszilla- 
tion aus der Lagerhaltungshypothese ist zu wirklichkeitsfremd, um als 


(2) In seinem Werk Employment and Equilibrium (2. Aufl., London 1949) be- 
handelt Picou im VI. Kapitel des IV. Teils (S. 235 ff.) fast dieselbe Frage. Er unter- 
scheidet zwei Arten kumulativer Prozesse: «mechanical cumulation» und «cumu- 
lation via psychology, or perhaps better, via expectations.» Er hat dabei allerdings 
sowohl von der mechanistischen wie von der psychologischen Erklarung eine etwas 
engere Vorstellung, als wie sie unserer Untersuchung zugrunde liegt. Dennoch ist 
sein Ergebnis auch fiir uns von Bedeutung: «While we may be satisfied that the 
mechanical type of cumulation does not occur in ordinary times — in the middle 
ranges of an upward or downward oscillation in industrial activity — we must 
allow that it may occur in the upper reaches of a boom and near the nadir of a 
depression ... There remains, what is a much more important matter, cumulation 
via psychology or expectations.» (a. a. O. S. 242.) 

(3) J. R. Hicks, A Contribution to the Theory of the Trade Cycle, Oxford 1950. 

(4) Erik Lunpsero, Studies in the Theory of Economic Expansion, London 1937, 
S. 201 ff. 





A Oo —_= - A. aN Gf Gael OleOle CO KU MUlC ECR 


— 


N 


golUC«Cret:«COC8 


1 





er- 
ere 
ler 


ler 


als 


37, 


ALTERNATIVEN DER KONJUNKTURERKLARUNG 221 


Zentralprinzip des Kernprozessses in Frage zu kommen. Dagegen 
muf es als grundsatzlich méglich bezeichnet werden, als Erklarung 
des Kernprozesses eine Oszillationstheorie anzuerkennen, die wie 
das Modell Bohis (5) in der Abhingigkeit des Produktionsplanes vom 
Preisniveau und der Abhingigkeit des Preisniveaus vom Produk- 
tionsvolumen und der Gesamtnachfrage die entscheidenden Faktoren 
erblickt. In gleicher Weise muf auch das von Tinbergen (6) ausgebaute 
Modell Kaleckis (7), das in erster Linie auf die Auswirkung einer Ab- 
weichung der erwarteten Profitrate vom Zinssatz abstellt, beurteilt 
werden. Auch liefSe sich das wichtige Moment der Gewinnerwartung 
zweifellos noch in anderer Weise als konjunktursteuernder Faktor ver- 
wenden. Grundsatzlich lassen sich auch Modelle wie das von Bohi und 
das von Kalecki und Tinbergen ohne weiteres miteinander vereinigen 
und durch die Eingliederung anderer Zusammenhinge, die der langen 
Liste der an friiherer Stelle meines Buches angefiihrten Verstarker 
entnommen werden kénnen, wesentlich ausbauen. Doch muf$ man 
sich der Tatsache bewuft sein, daf$§ durch diese Erweiterung die 
Modelle bald so kompliziert werden, dafi sie dem anschaulichen 
Denken unzuginglich werden und nur noch als Gleichungssysteme 
zu erfassen sind. 

Die sozialpsychologische Erklarung des Kernprozesses geht dem- 
gegeniiber von der Tatsache aus, daf$ die Menschen durch das Denken 
und Handeln und durch die Stimmungen anderer Menschen an- 
gesteckt werden. Die Méglichkeiten dieser Infektion sind im wirt- 
schaftlichen Bereiche besonders grof, denn die Wirtschaftssubjekte 
bilden eine Masse im soziologischen Sinne des Wortes, ihr Entschei- 
dungsbereich ist bei der Gestaltung und Bemessung von Produktion 
und Investition grof, und die fiir ihre Entschliisse ma&gebenden Fak- 
toren sind in das Dunkel der Ungewifheit gehiillt und machen sie 
fiir Einfliisse von auffen empfianglich. Die psychologische Ansteckung 
erklirt nun nicht nur eine konjunkturell bedeutsame Gleichrichtung 
des Handelns, sondern vor allem auch jene sich selbst steigernden 

(5) Hans Bout, ,Die Konkurrenz im Modell der dynamischen Wirtschaft“, in 
Konkurrenz und Planwirtschaft, Bern 1946, S. 98 ff. 

(6) JAN TINBERGEN und J. J. Porax, The Dynamics of Business Cycles, Chicago 
1950, S. 204 (urspriinglich hollandisch: Economische Bewegingsleer, 2. Auflage, 


Amsterdam 1943). 
(7) M. Kaveckt, Essays in the Theory of Economic Fluctuations, London 1943. 
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Prozesse, die jedem vertraut sind, der sich etwas eingehender mit den 
Konjunkturbewegungen befaft hat. 

Miissen wir uns aber tatsachlich zugunsten einer der beiden Erkli- 
rungen des Kernprozesses entscheiden? K6nnten wir nicht einfach 
beide als solche anerkennen und mit beiden zugleich arbeiten? An 
sich ist es méglich, wie gerade vorhin bei der zusammenfassenden 
Behandlung des mechanistischen Kernprozesses ausgefiihrt wurde, 
verschiedene kausal bedeutsame Beziehungen miteinander zu kom- 
binieren. Aber in dem Moment, wo zwei Faktorengruppen je fiir sich 
schon den Wechsel von Aufwirts- und Abwartsbewegung erkliren, 
verhalt es sich deshalb anders, weil dann beide Theorien, wenn sie 
nicht ganz rudimentir sind, unvermeidlich mit den gleichen Elemen- 
ten arbeiten. Sie schreiben aber den gleichen Elementen andere Wir- 
kungen zu und lassen sie in ihrer Groéfe durch andere Einfliisse 
bestimmt sein. Das folgende Beispiel mége dies erlautern. Im Modell 
von Bohi sinkt das Preisniveau infolge einer initialen Gleichgewichts- 
stérung von Periode 1 bis Periode 2 vom Werte von 1,0 auf 0,9. Dies 
bewirkt, daf auf Grund der Kurve der Produktionsbereitschaft nun 
in Periode 2 die geplante Produktion statt wie vorher auf 1000 nur 
mehr auf 838 bemessen wird. Fiihren wir nun die sozialpsychologisch 
bedingte Ansteckung ein, so hat das zur Folge, daf sich die Produk- 
tionsdrosselung in einem gewissen, nicht genau bestimmbaren Aus- 
maf selbst steigert, so da die geplante Produktion vielleicht auf einen 
Wert zwischen 720 und 780 absinkt. Damit ist bereits die genaue 
Determiniertheit des Geschehens, wie sie fiir die mechanistischen 
Modelle kennzeichnend ist, aufgehoben. Gehen wir nun von einem 
bestimmten Werte des Produktionsplanes und damit der Produktion 
der nachstfolgenden Periode aus, sagen wir von einem Werte von 750, 
so wiirde, gemaf$ der mechanistischen Modelltheorie, der Produk- 
tion der Vorperiode in der Héhe von 1000 nur noch eine Gesamt- 
nachfrage von 750 gegeniibertreten. Aber dieses Ergebnis wird wie- 
derum modifiziert, sobald wir beriicksichtigen, daf& die Reduktion 
des Preises von 1,0 auf 0,9 zur Erwartung weiterer Preissenkungen 
fiihrt und die schon dadurch bedingte Zuriickhaltung der Kaufer sich 
iiberdies durch Ansteckung weiter zu steigern vermag. Dieses Bei- 
spiel lehrt, da es nicht méglich ist, die beiden Kernprozesse in ihrer 
urspriinglichen Form bestehen zu lassen und lediglich ihre Wirkungen 
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zu addieren oder in anderer Weise mechanisch zu kombinieren (8). 
Vielmehr ist es erforderlich, sie in ihre Bestandteile aufzulésen und 
diese in neuer Weise miteinander zu verweben. Damit wird der 
mechanistisch konzipierte Ablauf mit psychologisch bedingten Pro- 
zessen durchsetzt, wahrend diese ihrerseits von mechanisch wirkenden 
Gliedern unterbrochen werden. 

Wahrend wir bei dem eben behandelten Beispiel die Elemente der 
beiden verschiedenen Erklarungen des Kernprozesses ohne weiteres 
miteinander verkniipfen konnten, weil wir beide in stark vereinfach- 
ter Form eingefiihrt haben, verhialt sich das anders, sobald wir die 
beiden Theorien so weit entwickeln, wie zur vollen Auswertung ibres 
Grund prinzips erforderlich ist. Da miiften wir entweder zuerst die 
mechanistische Theorie aufstellen und dann die sozialpsychologische 
nachtraglich als Modifikation ihrer Ergebnisse einfiihren, oder wir 
mii&ten mit der sozialpsychologischen Erklirung beginnen und die 
Elemente der mechanistischen Erklarung ihr nachtriaglich einver- 
leiben. 

Nun kénnte man der Meinung sein, es sei gleichgiiltig, welche der 
beiden Theorien man zuerst entwickle, es wiirden ja in beiden Fallen 
die gleichen Kausalbeziehungen erfaft, der Erklarungswert der 


(8) Ein interessantes Beispiel einer rein additiven Einfiigung des sozialpsycho- 
logischen Faktors findet sich in dem Werke von TinserGEN: Les cycles économiques 
aux Etats Unis d’ Amérique de 1919 a 1932 (ed. Société des Nations, 1939, S. 117 ff.). 
Tinbergen stellt fest, da die Bewegung der Aktienkurse von 1919 bis 1932 nicht 
nur aus der Bewegung der Dividenden, des langfristigen Zinssatzes und eines 
Trendfaktors erklart werden kann, sondern daft hier offenbar spekulative Momente 
eine wichtige Rolle gespielt haben miissen. Er laf{t deshalb bei der Entwicklung 
seines Gleichungssystemes das jeweilige Niveau der Aktienkurse auch von der Ver- 
anderung der Aktienkurse in der vorangehenden Periode abhangig sein, beschrankt 
aber dann die Wirksamkeit dieses Momentes auf jenen Bereich, in dem die Aktien- 
kurse ein best’umtes Niveau iiberschritten haben. Von dieser Abhangigkeit sagt er 
ausdriicklich: «Ce phénoméne indique ce que l’on pourra appeler ,|’attitude spécula- 
tive’ ou ,la psychologie des booms‘» (S. 119). So bemerkenswert dieser Versuch vor 
Tinbergen ist, so ist doch zugleich klar, daf§ damit dem sozialpsychologischen Faktor, 
der eben nicht nur den Verlauf der Aktienkurse, sondern, wie fiir die Vereinigten 
Staaten allgemein anerkannt wird, sowohl zur Zeit der «ewigen Prosperity» wie in 
den unheilschwangeren Jahren der nachfolgenden Depression einen starken und 
unmittelbaren Einflu& auf Investitions- und Produktionsvolumen ausiibte, nur in 
ganz ungeniigender Weise Rechnung getragen wird. 
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Gesamtanalyse miisse infolgedessen derselbe sein. Doch fiallt fast un- 
willkiirlich jener Erklarung, die man zugrunde legt, nicht nur die zen- 
trale, sondern auch die dominierende Rolle zu. Das zeigt sich z. B. 
bei der Hicksschen Konjunkturtheorie, welche auch mit zwei verschie- 
denen Erklarungen, namlich einer realwirtschaftlichen und einer 
monetiaren, arbeitet und diese zundchst als méglicherweise gleich 
wichtig betrachtet, aber im Endergebnis doch den an erster Stelle ent- 
wickelten realwirtschaftlichen Zusammenhang als den eigentlichen 
zyklenbildenden Faktor und den monetiren als blof& modifizieren- 
den Einfluf behandelt (9). Ja, die Gefahr ist sogar grof&, daf§ der For- 
scher dann, wenn es ihm mit Hilfe einer der beiden méglichen Er- 
klarungen des Kernprozesses gelingt, die Hauptziige der Konjunk- 
turbewegung zu erfassen, die Beriicksichtigung des anderen als un- 
nétig betrachtet. Dies hat wiederholt zu einer argen Vernachlassigung 
der sozialpsychologischen Seite der Konjunkturerklirung gefiihrt. So 
sagt z. B. Hicks: “What we have been showing is that the cycle 
itself, regarded as a periodical fluctuation in output, can be explained 
in terms of simple reactions, by entrepreneurs and by consumers, 
which are not in any mysterious sense psychological, but are based 
upon the technical necessities of a capital-using economy (10).“ Es 
finden sich denn auch in der Hicksschen Konjunkturerklarung kaum 
Anklange an den psychologischen Faktor (11). Einer ahnlichen Stel- 
lungnahme begegnen wir auch bei Schumpeter, die gerade deshalb 
besonders bemerkenswert ist, weil Schumpeter von Hause aus ein 
grofes Verstandnis fiir psychologische Fragen besitzt. Er méchte zwar 
dem Irrtum einen bestimmten Platz in seiner Konjunkturtheorie ein- 
raumen, zugleich bemerkt er aber mit einem gewissen unverkenn- 
baren Stolz, da dies geschehe “without having to introduce it as 
an independent, still less as a necessary, element“ (12). Sowohl bei 
Hicks wie bei Schumpeter spricht aus den eben angefiihrten Auferun- 


(9) Hicks, a.a.O., S.136 u. 157 ff. 
(10) Hicks, a. a. O., S. 117. 


(11) Als ein solcher Anklang kénnte vielleicht die Bemerkung (a. a. O., S. 125) 
verstanden werden, daf§ das In-Kraft-Treten der monetiren Bremse zu einer heftigen 
Umstellung der Erwartungen in die Richtung des Niederganges fiihren kénne. 


(12) ScrumpeterR, Business Cycles, New York 1939, Bd. I, S. 140. 
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gen aber auch die Befiirchtung, dafs die Beriicksichtigung des psycho- 
logischen Faktors an zentraler Stelle die Konjunkturtheorie ihres 
,exakten* Charakters berauben kénnte (13). 

Beginnt man mit der mechanistischen Erklirung, so kénnte der 
psychologische Faktor aber auch noch aus anderen Griinden nicht zu 
seinem Rechte gelangen. Es ware denkbar, da sich beim Ausbau der 
mechanistischen Erklarung des Kernprozesses so viele Schwierigkeiten 
zeigen, daf$ der Abschluf der mechanistischen Theorie vorliufig 
nicht vollzogen werden kann und man infolgedessen auch die Beriick- 
sichtigung des psychologischen Faktors noch nicht vornehmen will. 
Vor allem ist aber folgendes zu befiirchten: Da jede mechanistische 
Erklirung ein kunstvolles Gedankengebaude darstellt, das einen 
grofen Aufwand von Geisteskraft verk6rpert, wird sich der Forscher 
unwillkiirlich dagegen striuben, die psychologischen Faktoren ein- 
zufiihren, da dies zur Folge hatte, daf§ die ganze komplizierte Kausal- 
kette wieder in ihre Glieder aufgelést werden miifte. 

Alle diese Griinde lassen es zwar nicht als zwingend, aber doch als 
duferst ratsam erscheinen, jene Erklarung als Kernprozefs einzu- 
setzen, welcher die zentrale Stellung gebiihrt, die andere dagegen als 
modifizierenden Einfluf zu behandeln. Wie sollen wir aber feststel- 
len, welcher der beiden Erklarungen die zentrale Rolle zukommt? 
Diese Entscheidung kénnen wir nicht ,ableiten“. Wir miissen viel- 
mehr ahnlich vorgehen wie ein Arzt, der in einem bestimmten Fall 
eine Diagnose zu geben hat, bei dem die Ergebnisse der ihm vorlie- 
genden Blut-, Harn-, Herzuntersuchungen zwei verschiedene Deu- 
tungen zulassen. Falls der Zustand des Patienten einen Aufschub der 
endgiiltigen Diagnose nicht gestattet, wird der Arzt jene Lésung wah- 
len, welche mit der Persdnlichkeit des Kranken besser harmoniert, 
welche also besser zu seinem Aussehen, seiner Konstitution, seinem 
Beruf, seinem Lebensschicksal und seinem Milieu paft. 

Geht man so vor, so kann nicht zweifelhaft sein, wie wir entschei- 
den miissen. Die sozialpsychologische Theorie des Kernprozesses er- 
klart in einfachster Weise die Unregelmafigkeit des Konjunkturver- 


(13) Vgl. zur Frage der Abneigung der Nationalékonomen gegeniiber dem 
psychologischen Faktor auch ScHMOLDERs «Finanzpsychologie», Finanzarchiv, Bd. 13, 
Heft 1 (1951), S. 3. 
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laufes. Sie macht ohne weiteres das Flackernde des Konjunkturpro- 
zesses verstandlich, sie zeigt, weshalb die Konjunkturbewegung nicht 
einen zum voraus bestimmten oder wenigstens zum voraus erkenn- 
baren Weg einschlagt, sondern weshalb der Bazillus des Aufschwunges 
wie der des Niederganges bald diesem, bald jenem Pfad folgt. Damit 
wird es auch klar, weshalb die Konjunkturprognose so schwierig ist 
und so haufig scheitern mufte. Wohl kénnte den eben genannten 
Eigentiimlichkeiten der empirischen Konjunkturbewegung auch 


durch den nachtraglichen Einbau des psychologischen Faktors in ein | 


mechanistisches Modell Rechnung getragen werden. Aber die sozial- 
psychologische Theorie des Kernprozesses verdient den Vorzug, weil 
sie unmittelbar auf diese wesentlichen Eigentiimlichkeiten der realen 
Konjunkturschwankungen zugeschnitten ist. 

Andere Momente weisen in dieselbe Richtung. Wohl ist es erfor- 
derlich, im Ausgangsmodell das Wirtschaftssubjekt als ein mechanisch 
reagierendes Wesen zu betrachten. Aber wir sollten diese Konzeption 
nicht unnétig lange beibehalten, ist es doch offensichtlich, daf sie 
wesentlichen Eigenschaften des Menschen nicht gerecht wird. Und wir 
sollten vor allem dann nicht mit der Preisgabe der mechanistischen 
Konzeption zégern, wenn diesen Eigenschaften des Menschen ein 
wichtiger kausaler Einfluf zugesprochen werden muf. Die Irrationa- 
litat und Unberechenbarkeit der menschlichen Entscheidungen und 
die nicht genau prizisierbare BeeinfluSbarkeit dieser Entscheidungen 
durch gesellschaftliche Ansteckung sind Tatbestande von entscheiden- 
der Bedeutung. Immer mehr setzt sich die Erkenntnis durch, daf diese 
unserem Zeitalter der Massen — trotz aller technischen, hygienischen 
und wirtschaftlichen Sicherung des individuellen Daseins — eine 
Labilitat aufpragen, die zu gefahrlichen Eruptionen fiihren kann (14). 
Die wirtschaftliche Auswirkung dieser Labilitit der modernen Mas- 
sengesellschaft ist vor allem in den konjunkturellen Schwankungen 
zu erblicken. Die sozialpsychologische Theorie des Kernprozesses 
bietet nun die Méglichkeit, dem Faktor Mensch jene Stellung in der 
Erklarung der Konjunkturschwankungen einzurdumen, die vom 


(14) Eine interessante Parallele zu dieser durch die Zeitentwicklung bedingten 
Verstarkung der soziologischen Labilitat ist die durch Verstadterung und Industriali- 
sierung bewirkte Zunahme der allergischen Krankheiten. 
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anthropologischen und soziologischen Gesichtspunkte aus als die 
natiirliche erscheint (15). 

Ein letzter Gesichtspunkt, der ebenfalls zugunsten der sozial- 
psychologischen Erklirung spricht, besteht im Prinzip der Okonomie 
der Forschung. Es wiirde namlich fiir die nationalékonomische For- 
schung einen grofen Umweg bedeuten, wenn zuerst ein komplizier- 
tes mechanisches Modell errichtet wiirde. Denn die Einfiihrung des 
psychologischen Faktors bedeutet nicht nur eine leichte Krauselung 
der Wellenbewegungen des mechanistischen Modelles, sondern sie 
wiirde aus den bereits dargelegten Griinden eine Zerlegung des 
mechanistischen Modelles in seine Glieder erforderlich machen, da fast 
an allen Nahtstellen die urspriinglich angenommene Beziehung durch 
psychologische und insbesondere sozialpsychologische Faktoren ver- 
andert werden kann. Nun ist allerdings der Gesichtspunkt der 
Okonomie der Forschung kein kategorischer Imperativ. Man kann 
sich iiber ihn hinwegsetzen. Aber es spricht doch die Vermutung da- 
fiir, daf§ wir, indem wir dem Prinzip der Okonomie der Forschung 
nachleben, den Erscheinungen der Wirklichkeit besser gerecht werden. 


Konsequenzen der sozialpsychologischen Lésung 


Es steht fest, dafS es nicht méglich ist, das Erfahrungsbild der Kon- 
junkturschwankungen unabhangig von der Kausalerklarung abzu- 


(15) Es ist interessant, daf$ Goethe in ahnlicher Weise mathematische Theorien, 
die er wohl ebensogut als «mechanistisch» hatte bezeichnen kénnen, zuriickwies, 
da sie der Natur des Forschungsobjcktes nicht angemessen seien. In einem Gespradch 
mit Eckermann fiihrt Goethe aus: «Ich ehre die Mathematik als die erhabenste und 
niitzlichste Wissenschaft, solange man sie da anwendet, wo sie am Platze ist; allein 
ich kann nicht loben, daf§ man sie bei Dingen mifbrauchen will, die gar nicht in 
ihrem Bereich liegen und wo die edle Wissenschaft sogleich als Unsinn erscheint. Und 
als ob alles nur dann existierte, wenn es sich mathematisch beweisen lat. Es ware 
doch téricht, wenn jemand nicht an die Liebe seines Madchens glauben wollte, weil 
sie ihm solche nicht mathematisch beweisen kann! Ihre Mitgift kann sie ihm mathe- 
matisch beweisen, aber nicht ihre Liebe. Haben doch auch die Mathematiker nicht 
die Metamorphose der Pflanze erfunden! Ich habe dieses ohne die Mathematik voll- 
bracht, und die Mathematiker haben es miissen gelten lassen.» (Eckermann, Gespriche 
mit Goethe, ed. Merian-Genast, Basel 1945, Bd. 1, S. 177.) Um Mifverstindnisse zu 
vermeiden, soll betont werden, daf§ ich mich mit diesem Zitat keinesfalls gegen die 
Anwendung der Mathematik in der Nationalékonomie wende, sondern mich ledig- 
lich gegen jene Auffassung zur Wehr setze, die nur das als wissenschaftlich bedeutsam 
gelten lassen will, was sich in ein mathematisches Gleichungssystem pressen laft. 
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grenzen, dafs vielmehr beide miteinander reifen miissen, indem einer- 
seits die Kausaltheorie das Erfahrungsbild zu erklaren hat, anderseits 
das Erfahrungsbild so zu umreifen ist, dafS eine geschlossene Kausal- 
erklirung méglich wird. K6nnten wir die erheblichen Unregelmafig- 
keiten der konjunkturellen Schwankungen ausschlieflich den exter- 
nen Faktoren, also den Impulsen, zuschreiben, so miif&te das Erfah- 
rungsbild der Konjunkturbewegung, oder mindestens ihrer Grund- 
bewegung, in gleichartig sich wiederholenden Zyklen bestehen. Nun 
tragen aber schon jene psychologischen Faktoren, die lediglich eine 
Verstarkerwirkung entfalten, dazu bei, den Konjunkturverlauf un- 
regelmaftig zu gestalten; es wiirde bereits bei diesen als verfehlt 
erscheinen, wenn man sie als externe Einfliisse behandeln wollte. Aber 
dariiber hinaus wurde mit der Entscheidung zugunsten der sozial- 
psychologischen Erklarung des Kernprozesses zugleich auch festgelegt, 
daf die Unregelmafigkeit, ja das Flackernde des Konjunkturverlaufes 
zu seinem innersten Wesen gehdrt. Damit entfallt aber auch der An- 
laf$ zur Entwicklung einer drei- oder mehrzyklischen Konjunktur- 
erklarung, welche die empirisch vorgefundenen Unregelmafigkeiten 
auf die Uberlagerung regelmafiger Zyklen verschiedener Wellenlan- 
gen zuriickfiihren wiirde (16). Im Moment, wo wir den Kernprozef 
sozialpsychologisch erkliren, ware es auch verfehlt, das Erfahrungs- 
bild der Konjunkturschwankungen durch die Bildung eines Durch- 
schnittszyklus zu gewinnen, da mit diesem Verfahren gerade der zum 
Wesen der Konjunkturschwankungen gehérende erratische Verlauf 
ausgemerzt oder doch stark gemildert wiirde. 


Eine weitere Frage betrifft das Ausgangsmodell. Ist es erforderlich, 
von einem Zustande des Gleichgewichtes mit Unterbeschaftigung aus- 
zugehen, um die Konjunkturschwankungen ableiten zu k6nnen? Unsere 
Untersuchungen liefen erkennen, daf selbst dann, wenn der konjunk- 
turelle Niedergang nur als Reaktion auf einen Aufschwung eintreten 
kénnte, es nicht nétig wire, ein Gleichgewicht mit Unterbeschifti- 


(16) Aus diesem Grunde allein kann allerdings die Drei- oder Mehr-Zyklen- 
Theorie noch nicht zuriickgewiesen werden. Es ware ja denkbar, daf sie in einer 
entsprechenden Periodizitat eines auftretenden Impulses oder in entsprechenden Aus- 
wirkungszeiten von Verstirkern ihre Rechtfertigung fande. Da aber unsere Unter- 
suchung auch keinerlei Anhaltspunkte dieser Art zutage férderte, fallt fiir uns die 
Drei- oder Mehr-Zyklen-Theorie als Element der Kausalerklarung auSer Betracht. 
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gung vorauszusetzen. Einmal kann sich auch in einer vollbeschaftigten 
Wirtschaft noch ein Expansionsprozef$ vollziehen, der als konjunk- 
tureller Aufschwung angesprochen werden kann, obwohl er sich nur 
noch durch eine Aufblahung der nominellen Gréfen auswirken 
kann, wahrend sich im Bereiche der realen Grdfen blo&e Verschiebun- 
gen vollziehen. Sodann kénnen der Zeitbedarf der Anpassung und 
die Erringung und Ausniitzung monopolistischer Positionen eine 
gewisse Unterbeschaftigung sowohl der sachlichen wie der persén- 
lichen Produktionsfaktoren bewirken. Nun folgt aber aus der sozial- 
psychologischen Theorie des Kernprozesses, dafS die Ableitung eines 
Gleichgewichtes mit Unterbeschaftigung als Ausgangspunkt der Kon- 
junkturerklarung schon deshalb nicht notig ist, weil der Niedergang 
durchaus nicht nur als Reaktion auf eine vorangehende Expansion 
mdglich ist. Vielmehr kann aus dem Zustand eines als stabil erschei- 
nenden Gleichgewichtes auf Grund irgendeines méglicherweise ganz 
unbedeutenden Anlasses ein sich primar durch sozialpsychologische 
Ansteckung verstarkender Kontraktionsprozef einsetzen. Es ist so- 
mit durchaus méglich, dafS die Konjunktur von einem Zustande des 
Gleichgewichtes mit Vollbeschaftigung der Produktionsfaktoren ganz 
einfach absinkt. 


Abzukliren ist ferner die Stellung der Impulse. Der sozialpsycho- 
logischen Theorie des Kernprozesses ist zu entnehmen, daf ein 
infinitesimaler Anlaf eine konjunkturelle Bewegung hervorzurufen 
vermag (17). Damit ist bereits zum Ausdruck gebracht, dafi die 
Impulse nicht erforderlich sind, um die konjunkturelle Bewegung in 
Gang zu bringen (18). Da sich der sozialpsychologisch bedingte kumu- 
lative Prozef§ jederzeit selbst zu verstirken oder seine Richtung zu 


(17) Aus dem Hicksschen Modell ergibt sich, daf§ auch ein mechanistisches Modell 
diese Eigenschaft haben wiirde, falls die Werte der mafgebenden Koeffizienten sich 
erweiternde Schwankungen bewirken und ein oberer und eventuell unterer Plafond 
dafiir sorgen wiirde, daf§ trotz dieser sich erweiternden Wellen das Sékonomische 
System nicht aufer Rand und Band gerat. 

(18) Man kénnte natiirlich prinzipiell mit dem gleichen Recht die Auffassung 
vertreten, daf§ auch dieser unendlich schwache Anlaf noch als ein Impuls zu werten 
wire. Doch scheint mir die andere Vorstellung, daf§ der Kernprozef, indem er durch 
einen unendlich kleinen Anstof ausgelést werden kann, sich praktisch selbst zu ent- 
ziinden vermag, seiner Eigenart besser gerecht zu werden. 
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andern vermag, sind sie auch weder — wie im Modell von 
Frisch (19) — unerlaflich, um der Konjunkturbewegung immer wie- 
der die nétige Energie zuzufiihren, noch um den Richtungswechsel 
auszulésen. Die Impulse sind angesichts der Natur der sozialpsycho- 
logisch bedingten Prozesse auch nicht nétig, um das Vorliegen aus- 
gepragter Unregelmafigkeiten zu erklaren. Damit soll nun aber 
keinesfalls behauptet werden, daf§ die Impulse nicht in Tat und 
Wahrheit eine sehr wichtige Rolle spielen, sei es, indem sie die Kon- 
junkturbewegung beschleunigen, am Leben erhalten oder bremsen, 
sei es, indem sie sie zum Kippen bringen oder die Bewegung des Auf- 
oder Abstiegs sowohl nach oben wie nach unten einbuchten. 

Es stellt sich nun aber die Frage, ob nicht aus dem Zusammen- 
wirken von Impulsen und Verstarkern allein die empirische Konjunk- 
turbewegung erklirt werden kénnte. Es darf jedenfalls nicht von 


vornherein als ausgeschlossen betrachtet werden, daf$ der empirische “ 


Bewegungsverlauf mit diesen beiden Elementen weitgehend erklart 
werden kann. Aber nachdem wir erkannt haben, daf der Faktor 
der sozialpsychologischen Ansteckung in der Realitit wirksam sein 
muf, diirften wir eine solche Erklirung, die den Hauptfaktor mif- 
achtet, nicht mehr gelten lassen. 

Die im dritten Teil meines Werkes vorgenommene Analyse hat 
eine Reihe von kausal wichtigen Beziehungen zutage geférdert: den 
Kernprozef, Verstarker und Dampfer, férdernde und hemmende 
Einfliisse, richtungsiandernde Faktoren. Bestiinde nun unsere Auf- 
gabe nicht noch darin, diese Elemente zusammenzufiigen, um eine 
vollstandige und geschlossene Kausalerklarung zu erreichen? Die Er- 
fiillung dieser Aufgabe ware dann méglich und sinnvoll, wenn alle 
kausalen Beziehungen mit mechanistischen Kategorien erfaft werden 
kénnten, wenn also von einer bestimmten, eindeutig erfafbaren Fak- 
torenkonstellation immer dieselbe Wirkung abgeleitet werden diirfte. 
Aber im Moment, wo wir psychologisch bedingte Verstarker und vor 
allem einen sozialpsychologischen Kernprozef§ eingefiihrt haben, ist 
dies nicht mehr méglich. Es ist bedauerlich, da wir nicht weiter vor- 
dringen kénnen; aber die Natur des Erfahrungsobjektes setzt der 


(19) Racnar Friscu, “Propagation Problems and Impulse Problems in Dynamic 
Economics”, in Economic Essays in Honour of Gustav Cassel, London 1933, 
S. 371 €. 
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Forschung diese Grenzen. Bedeutet dies nicht einen Riickschritt 
gegeniiber anderen Konjunkturtheorien? Wohl ist es bei einem rein 
mechanistischen Modell méglich, eine grof{e Anzahl kausal bedeut- 
samer Beziehungen einzubauen; aber die dadurch gewonnene Kausal- 
theorie wiirde nicht nur ein einseitiges, sondern auch ein unzutreffen- 
des und irrefiihrendes Bild des Konjunkturprozesses vermitteln. Aus 
diesem Grunde bleibt der Konjunkturforschung keine andere Wahl, 
als sich zunachst einmal mit einem Katalog der verschiedenen Grup- 
pen kausal wichtiger Faktoren zu begniigen und ihre verschiedene 
kausale Bedeutung klarzustellen, es aber grundsitzlich offenzulassen, 
in welcher Verkettung die einzelnen Faktoren auftreten. 

Bei der Erforschung einer bestimmten historischen Aufschwungs- 
oder Niedergangsbewegung wird es zwar méglich sein, eine gewisse 
Konkretisierung vorzunehmen. Daf§ man aber auch hierbei die Kau- 
salbeziehungen nicht in jeder Hinsicht blo&zulegen vermag, wird 
ohne weiteres klar, sobald man sich vergegenwartigt, dafS Tausende 
von einflufreichen Unternehmern und Millionen von Konsumenten 
in dem kausalen Getriebe, das die konjunkturellen Schwankungen 
erzeugt, unabhingig voneinander schalten und walten. 


Konjunkturerklarung und Gleichgewicht 


Bereits im ersten Bande meiner ,, Theoretischen Grundlagen“, der sich 
mit der ,,statischen“ Wirtschaft befaft, zeigte sich, da das Gleich- 
gewicht, unter dem wir eine Ruhelage bzw. einen sich gleichmafig 
wiederholenden Prozef unter der Bedingung unveranderter Daten 
verstanden, nicht mehr vorhanden ist, sobald wir die Voraussetzun- 
gen des Modells der vollkommenen Konkurrenz aufheben. Im 
Moment, wo wir den Zeitbedarf der Anpassung einfiihren und die 
Intervalle, in denen Datenanderungen auftreten, kiirzer sind als die 
Anpassungszeit, befindet sich die Wirtschaft zwar noch dauernd in 
einer Bewegung auf ein Gleichgewicht hin, vermag dieses aber nicht 
mehr zu erreichen. Auch ergab die nahere Untersuchung der mono- 
polistischen Formen schon gewisse Zonen der Gleichgewichtslosigkeit. 
Obwohl die Bedeutung des Gleichgewichtsbegriffes vor allem darin 
besteht, daf§ er die Abwesenheit jener sich selbst verstarkenden 
Expansions- und Kontraktionsprozesse, wie sie fiir die Konjunktur- 
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schwankungen charakteristisch sind, zum Ausdruck bringt, so zeigen 
die eben genannten Erscheinungen der statischen Wirtschaft, daf die 
Feststellung, eine konjunkturell schwankende Wirtschaft befinde sich 
im Zustand des Ungleichgewichtes, keineswegs geniigt, da ,Un- 
gleichgewicht“ ganz Verschiedenes bedeuten kann. Dabei wird es sich 
als instruktiv erweisen, die Frage nach der Art des Ungleichgewichtes 
sowohl auf Grund der mechanistischen wie der sozialpsychologischen 
Erklarung zu beantworten. 

Zu diesem Zwecke sind zunachst die verschiedenen Begriffe, die 
hinter der iiblichen Unterscheidung zwischen Gleichgewicht und Un- 
gleichgewicht verborgen sind, zu entwickeln. Dabei soll die Reihe 
der wichtigsten Begriffe mit dem Gleichgewicht im urspriinglichen 
Sinne des Wortes begonnen und mit dem Ungleichgewicht héchsten 
Grades beendigt werden. 

1. Gleichgewicht im Sinne einer Ruhelage bei unveranderten 
Daten. Dieses Gleichgewicht, das Pigou als ,market equilibrium“ 
charakterisiert, ist dann erreicht, wenn der Preis den Markt 
raumt (20). 

2. Gleichgewicht im Sinne eines sich unverandert abspielenden Pro- 
zesses unter der Bedingung gleichbleibender Daten (21). Pigou bezeich- 
net es als ,,flow equilibrium“. 

3. Nun kann aber nur dann ein eigentliches Gleichgewicht vor- 
liegen, wenn Sparen und Investieren gleich Null sind. Fihrt man nam- 
lich eine bestimmte Sparneigung ein und belaft diese zusammen mit 
allen anderen unabhiangigen Variablen unverandert, so hat das zur 
Folge, daf sich der wirtschaftliche Prozef trotz gleichbleibenden Daten 
langsam umgestaltet, indem sowohl der Produktionsapparat wie auch 
das Zinseinkommen absolut und im Verhaltnis zum gesamten Volks- 
einkommen immer gréfer werden. Betrachtet man jedoch die Wirt- 
schaft unter kurzfristigem Aspekte, so fallen diese Verinderungen 
nicht ins Gewicht. Pigou spricht deshalb von einem ,,Pseudo-Gleich- 
gewicht“ oder ,,short-period flow equilibrium“ (22). 


(20) Picou, Employment and Equilibrium, 2. Aufl., London 1949, S. 39 ff. 

(21) Im ersten Bande meiner Grundlagen (S. 72) wurde vor allem mit diesem 
zweiten Gleichgewichtsbegriff gearbeitet. 

(22) Picou, a. a. O., S. 49. 
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4. Aber es ist nun doch méglich, in einer Wirtschaft, in der gespart 
wird, wenn auch nicht einen gleichbleibenden Kreislauf, so doch 
gleichbleibende Relationen sowohl zwischen den Einkommensarten 
wie zwischen Konsumgiiterproduktion und Investition aufrechtzu- 
erhalten, wenn der Bestand der urspriinglichen Produktionsfaktoren 
mit gleicher geometrischer Progression zunimmt, wie das Realkapital 
auf Grund des Sparens. In diesem Falle spricht man gewohnlich von 
einem ,Dynamischen Gleichgewicht“ (23). 

5. Bewegungen auf ein Gleichgewicht hin, die man auch als Anpas- 
sungsbewegungen kennzeichnen kénnte. Dabei kann es sich um Be- 
wegungen in Richtung sowohl auf das Marktgleichgewicht wie auf das 
Prozef-Gleichgewicht im Sinne der unter 2, 3 oder 4 genannten 
Begriffe handeln. 


6. Bewegungen, die nach einer initialen St6rung trotz nachher 
unverandert bleibenden Daten einem bestimmten Weg folgen, der 
nicht oder nicht unmittelbar zum Gleichgewicht zuriickfiihrt. Diese Art 
von Bewegungen ist an anderer Stelle meines Buches, insbesondere bei 
der Behandlung der mechanistischen Oszillationsmodelle erértert 
worden. Dabei ergaben sich je nach dem jeweiligen Wert der maf- 
gebenden Koeffizienten vier verschiedene Fille: 


a) konvergierende Schwankungen 
b) gleichbleibende Schwankungen 
c) divergierende Schwankungen 

d) unmittelbar explosive Bewegung 


In allen vier Fallen kann die Null-Linie sowohl ein statisches wie 
ein dynamisches Gleichgewicht reprasentieren. Hingegen wire es nicht 
zweckmafig, den in einer der vier genannten Formen von der Null- 
Linie abweichenden Weg noch als ,,Gleichgewichtsweg“ zu kennzeich- 
nen, obwohl das Ergebnis jeder Periode durch die Konstellation der 
vorangehenden oder mehrerer vorangehender Perioden eindeutig 
bestimmt ist, was nach der Auffassung einzelner Autoren bereits die 
Anwendung des Gleichgewichtsbegriffes gestatten wiirde. Ich ziche 
es deshalb vor, in diesem Falle von einem ,,pradeterminierten Weg“ 
zu sprechen. 


(23) Vgl. Hicks, a. a. O., S. 57, sowie Picou, a. a. O., S. 47. 
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7. Zonen der Gleichgewichtslosigkeit, innerhalb welcher trotz Ver- 
anderungslosigkeit der Daten die abhingigen Variablen sich indern 
kénnen. Bilaterales Monopol und Oligopol mégen als Beispiele 
dienen. 


8. Nicht zum Gleichgewicht zuriickfiihrende Bewegungen, welche 
infolge der Wirksamkeit psychologischer Faktoren einen unregel- 
mafigen Verlauf aufweisen. Natiirlich ist auch in diesem Falle jede 
einzelne Reaktion durch reale Faktoren und durch gewisse Motive 
»determiniert“. Aber die Handlung des Wirtschaftssubjektes wird als 
Ergebnis einer nicht genau ableitbaren Entscheidung aufgefaft. Aus 
diesem Grunde soll zur Unterscheidung von dem unter 6. genannten 
»pradeterminierten Weg“ hier von einem ,erratischen Weg als dem 
héchsten Grade des Ungleichgewichtes gesprochen werden. 


Untersuchen wir nun die konjunkturellen Expansions- und Kon- 
traktionsprozesse, so ist die Frage leicht zu beantworten, welche Art 
des Ungleichgewichtes vorliegt. Hatten wir uns fiir die mechanistische 
Erklarung des Kernprozesses entschlossen und wiirden wir vorerst 
nur diesen zu qualifizieren haben, so miiften wir von einem Ungleich- 
gewicht in Gestalt eines pradeterminierten Weges sprechen. Nach der 
Theorie von Frisch wiirde es sich um einen konvergierenden Weg 
handeln, der durch neue Impulse immer wieder von neuem erweitert 
wiirde, nach der Theorie von Hicks wire es ein divergierender Weg, 
der durch einen oberen Plafond eingezaunt ware. Aber auch wenn 
man die mechanistische Erklarung des Kernprozesses annehmen 
wiirde, so miif$te doch die Beriicksichtigung der konjunkturverstar- 
kenden psychologischen Faktoren schon das Ungleichgewicht von der 
Art des erratischen Weges einfiihren. Bei der sozialpsychologischen 
Erklarung des Kernprozesses liegt bereits bei der Grundbewegung 
diese hdchste Form des Ungleichgewichtes vor; diese wird jedoch 
durch gewisse in mechanistischer Weise wirkende Verstirker abge- 
schwicht; vor allem der erhebliche Zeitbedarf der Investition kann 
dazu fiihren, daf die Grundrichtung der Bewegung wihrend einiger 
Zeit erhalten bleibt. 


Bei einem mechanistischen Konjunkturmodell gehen die Expan- 
sions- und Kontraktionsprozesse unmittelbar ineinander iiber. Auf 
Grund der sozialpsychologischen Erklarung des Kernprozesses er- 
scheint es aber ohne weiteres als méglich, da die Wirtschaft eine 
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gewisse Zeit auf einem Stande hoher, mittlerer oder tiefer Beschafti- 
gung verbleiben kann, ohne daf$ sich Aufschwungs- oder Nieder- 
gangsbewegungen abzeichnen wiirden. Gerade die Konjunktur- 
geschichte zeigt eine Reihe solcher Beharrungszustande, insbesondere 
in Zeiten der Depression. Einen solchen Beharrungszustand muf$ man 
als Gleichgewicht charakterisieren, denn die expansiven und depres- 
siven Krafte halten sich gerade die Waage (24). Nun handelt es sich 
aber hierbei weder um ein stabiles, noch um ein indifferentes, sondern 
um ein labiles Gleichgewicht, denn irgendeine Stérung kann — wie 
beim Schulbeispiel der Kugel auf dem Héchstpunkt der nach oben 
gewolbten Flache — eine Bewegung auslésen, die auch nach Wegfall 
der strenden Kraft immer weiter von der urspriinglichen Lage weg- 
fiihrt (25). Die vorgenommene Unterscheidung zwischen dem Ungleich- 
gewicht des pradeterminierten und des erratischen Weges zeigt, daf 
auch die Labilitat des Gleichgewichtes Verschiedenes bedeuten kann: 
eine Stérung kann zur Beschreitung einer genau vorgezeichneten 
ProzeSbahn fiihren, oder sie kann eine Bewegung auslésen, deren 
Weg nicht genau vorausbestimmt ist. Unsere Entscheidung zugunsten 
der sozialpsychologischen Erklirung des Kernprozesses bedeutet, daf 
es sich um diese zweite Art der Labilitat des Gleichgewichtes handeln 
muf. Eine andere Frage ist, welchen Grad diese Labilitat erreicht, 
wie grof m.a.W. die Stérung sein mu, um die von der Gleichgewichts- 
lage wegfiihrende Bewegung auszulésen. Angesichts des Umstandes, 
daf sich der sozialpsychologisch bedingte kumulative Prozef sowohl 
selbst zu steigern, wie auch selbst zu drosseln vermag, laft sich 
lediglich sagen, da die Aufhebung des Gleichgewichtes durch eine 


sehr kleine Strung erfolgen kann. 
Die Beurteilung der Konjunkturbewegung mit dem Kriterium des 


(24) Im Rahmen einer mechanistischen Konjunkturerklarung kénnte ein solches 
Gleichgewicht nur im Zustande der Ausgangslage auftreten, von der die durch eine 
Stérung bewirkte Oszillationsbewegung ihren Anfang nimmt. 

(25) Der Unterschied zwischen diesen drei Arten des Gleichgewichtes laft sich am 
Beispiel eines einzelnen Marktes mit einer von links oben nach rechts unten ab- 
fallenden Angebotskurve gut illustrieren. Das Gleichgewicht ist a) stabil, falls die 
Angebotskurve steiler verlauft als die Nachfragekurve, b) indifferent, falls An- 
gebotskurve und Nachfragekurve sich decken, c) labil, falls die Angebotskurve 
flacher verlauft als die Nachfragekurve. 
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Gleichgewichtes gestattet auch Schluffolgerungen von praktischer 
Tragweite. Die Tatsache, daf§ zur Kennzeichnung der konjunkturellen 
Bewegungen der héchste Grad des Ungleichgewichtes und zur Beur- 
teilung der Beharrungszustinde der héhere Grad der Labilitat des 
Gleichgewichtes verwendet werden mufte, zeigt, da eine Konjunk- 
turprognose auf grofe Schwierigkeiten stofen muf. Sie ist beziiglich 
der allgemeinen Bewegungsrichtung nur dann méglich, wenn iiber das 
Auftreten oder das Weiterwirken starker Impulse oder die Tatigkeit 
langfristiger Verstarker, welche auch die sozialpsychologischen Pro- 
zesse in ihren Bann zu zwingen vermégen, Gewifheit besteht. Aber 
selbst unter diesen Bedingungen ist eine Voraussage iiber die Steilheit 
und die Dauer einer Aufschwungs- oder Niedergangsbewegung nicht 
mdglich. 


Handels-Hochschule St. Gallen WaLtTER ADOLF JOHR 
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BRITAIN AND THE SCHUMAN PLAN 


In June 1950, after prolonged correspondence with the French 
Government (1), the British Government decided not to participate in 
the negotiations which, nearly a year later, resulted in the Treaty 
establishing the European Coal and Steel Community. The Schuman 
Plan embodies certain features to which Britain has on several 
occasions raised strong and definite objections. A change in this 
attitude seems unlikely; it may therefore be assumed that Britain 
will not join the Schuman Community. 

The reasons for the British aloofness are mainly political, but the 
decision not to participate in the Scheme raises important economic 
issues. The aim of this paper is to examine, from the standpoint of 
the British economy, the advantages and disadvantages of remaining 
outside of the Community. A short comment of a general character 
will also be offered on the effects of British non-participation on the 
Schuman Community itself. 


1. British trade in coal and steel with the countries of the Community 


It is convenient to begin by examining Britain’s position as supplier 
to the six countries of the community and as buyer from them of the 
commodities the trade in which will be particularly affected by the 
institution of the new organisation viz: coal, coke, scrap, iron and 
steel products. Of these Britain exports in significant quantities coal, 
coke and steel goods. 

In the 1930’s the six countries now forming the Schuman Com- 
munity were important markets for British coal—13-15 mill. tons 
were exported to them annually thus accounting for nearly 40% 
of the total coal exports. Since the war the position has been different. 
Although the proportion of coal exports going to those countries 
has not fallen greatly—it was 30% in 1949 and 25% in 1951—the 
quantity exported to them declined substantially—it was about 
4.5 mill. tons per year in 1949 and 1950 and only 2 mill. tons in 1951. 


(1) Published as a White Paper, cmd. 7970. 
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Even if the countries of the Community discontinue importing 
coal from Britain altogether this country is not likely to be seriously 
hurt. In the first place, so long as there is no universal coal surplus, 
other, equally good, markets should not be difficult to find (provided 
that prices and qualities offered are acceptable). Secondly, Britain 
nowadays has not much coal to spare; a significant change in this 
position cannot be expected before the late 1950’s when the expan- 
sion plans of the National Coal Board will start coming to fruition. 
Moreover, it is hardly conceivable that the countries of the 
Community could dispense with British coal completely. Britain is 
practically the only supplier of some grades of coal e.g. high quality 
anthracite, dry steam coal etc.—there are many uses for which 
other coals are definitely unsuitable. In all such cases British coal 
exports are most unlikely to be purposefully hindered by the 
importing countries. Altogether, it appears that although the mar- 
kets for British coal in the countries of the Community will probably 
shrink there is little reason for alarm on this score. It must, however, 
be admitted that some coal producing areas in Britain may be much 
more seriously affected than others. 


The position in respect of coke is very similar and so a similar 
conclusion applies. The grounds for it are perhaps even stronger in 
this case. Before the war British coke exports amounted to 0.14 mill. 
tons 10% of which went to the six countries concerned. Only very 
small quantities of coke were exported in the post war years. As 
with coal alternative markets for British coke need not be difficult 
to find and in addition the home demand is strong enough to absorb 
any surplus likely to appear due to such a change in pattern of 
exports. 


The foregoing paragraphs do not suggest that the problem of coal 
and coke exports is of little importance. Far from it; it is only argued 
that in present circumstances the importance of the Western 
European coal markets is, from the point of view of British interests, 
not so great as is still often believed. 


British iron and steel exports to Western Europe were not very 
great in the 1930’s and are not very great now. The countries of 
the Community took only 167.200 tons out of the total exports of 
2.5 mill. tons in 1949 and only 132.100 tons out of 2.6 mill. tons in 





195 
tan 
ind 
the 


to | 


wh 
the 
Bes 
the 
ind 
spe 
pre 
but 
it 1 
sub 
tha 
lik 
dut 
the 
the 
tha 
the 
cou 
cus 





—UTLaTOrOlCtCrhTC—C(‘ a$HSOOC CCV 


——=<— 


BRITAIN AND THE SCHUMAN PLAN 239 


1951. Thus quantitatively these markets are of only minor impor- 
tance; even if they disappear altogether the British iron and steel 
industry will not be seriously damaged or even embarrassed. But 
there is no reason why these markets should close. Britain exports 
to them a number of different products, some of them in very small 
quantities. It appears that British steel makers cater for special needs 
which cannot be met by Continental producers. It is possible that 
the fact that Britain produces mainly open hearth steel, while 
Bessemer steel is preponderant on the continent provides a basis for 
the explanation of this structure of trade. The pooling of the steel 
industries of the countries of the Community will lead to greater 
specialisation among producers. In consequence some goods at 
present imported from Britain may eventually be produced locally — 
but it would be surprising if this process went very far. Moreover, 
it is important to bear in mind that many steel goods are at present 
subject to duties which in the case of France and Italy are heavier 
than the uniform common duties of the Schuman Community appear 
likely to be—it is reported that they are to approach the Benelux 
duties. If the British steel industry maintains its relative efficiency 
there is no reason why it should not be able to keep its exports to 
these markets at their present, modest, level. This conclusion assumes 
that no discriminatory treatment will be applied to British goods by 
the Community. But this assumption is fully legitimate. The 
countries of the Community must, before they can abolish selected 
customs duties between themselves only, secure release from the Most 
Favoured Nation and other non-discrimination obligations by which 
they are bound by virtue of various treaties, by their being signa- 
tories of the G.A.TT and members of the O.E.E.C. It seems 
reasonable to expect that, before granting the necessary releases, 
these two bodies and the individual countries concerned will insist 
on assurances of fair and non-discriminatory treatment of the non- 
members of the Community. 

Generally speaking as a supplier of coal, coke and steel goods to 
the members of the Schuman Community, Britain has little reason 
to fear that her position will be worsened in consequence of the 
pooling of the coal and steel industries of the six countries. While 
coal and steel are as scarce as they are now this conclusion is, of 
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course, obvious. It is, however, believed that it will remain valid 
when the shortages are overcome. 

From among the five groups of commodities mentioned at the 
beginning of this paper Britain imports from the countries of the 
Community scrap and iron and steel goods. Since 1946 Germany has 


been the chief and almost the only supplier of scrap to Britain. The . 


pre-war suppliers—U.S.A., Belgium, France and the Netherlands have 
made only very small contributions (except Belgium in 1946). It is 
important to realise that the decline in the scrap exports of the three 
last mentioned countries is not the result of trade policies but 
of real changes in the methods and conditions of the production of 
iron and steel. In France the production of open hearth steel is now 
much greater and much more important than it was before the war; 
in Holland a fairly large steel industry, based on open hearth and 
electric processes, has come into being—the demand for scrap is now 
greater than it was. In all countries concerned the use of scrap in 
blast furnaces has in recent years been much greater than before the 
war. These developments are capable of fully explaining the fact that 
scarcely any scrap has been lately available for export from these 
countries to Britain. Even though their scrap surpluses are likely to 
be much smaller than they used to be before the war France and 
Belgium will remain scrap exporters. It is, however, very probable 
that, as members of the Schuman Community, they will make them 
available primarily to other members leaving little or nothing for 
British buyers. While this will be merely a continuation of the pre- 
sent practice and will therefore involve no worsening of the present 
position, the British non-participation in the Schuman Plan appears 
to prevent the re-opening of certain pre-war sources of scrap sup- 
plies. But it should be appreciated that the output of these sources 
would in any case be much reduced. 


The case of Germany is different. Her post-war exports of scrap 
have been the result of exceptional conditions: the existence of war- 
damage scrap, dismantling and the limitation of steel output. These 
are temporary factors. Quite apart from her membership of the 
Community, Germany cannot be described as a normal scrap sup- 
plier to Britain; it must be admitted, however, that the German 
membership of the Community and the relaxation of restrictions on 
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German steel output and on the use of scrap which it implies may 
hasten the process of drying up of this (special) source of scrap for 
Britain. 

As a buyer of scrap Britain may indeed be said to put herself at a 
disadvantage by refusing to join the Community. How serious this 
disadvantage is likely to be depends on the ability to increase the rate 
of scrap collection in Britain and/or to find other sources of imported 
scrap. If neither of these remedies proves practicable the proportion 
of pig iron used in steel furnaces will have to be increased. This, 
however, will raise very serious problems of ore supplies and blast 
furnace capacity and, even if these difficulties are successfully over- 
come, it will result in an increase in steel production costs. 

Britain imports small quantities of iron and steel products from 
each member of the Community except Italy—altogether 673.000 
tons or 75% of ali British imports under this heading (1951). While 
a significant cut in these supplies at present and in the immediate 
future would indeed be a serious blow to the British economy, the 
character of these imports (2) suggests that they are a temporary 
phenomenon due to the shortage of capacity in Britain; this capacity 
is being expanded so that British imports of basic steel products from 
Western Europe will in any case soon cease. 

There need also be no fear of the opposite tendency—of great 
expansion of Continental steel exports to Britain—should a surplus 
of steel make its appearance. The revival of dumping on the pattern 
of the early 1930’s can probably be prevented by the operation of the 
international agreements and understandings and, should this weapon 
prove inadequate, no one would be entitled to condemn tariffs and 
other measures taken in defence. Apart from deliberate cutting of 
prices much below the level dictated by costs of production the 
defence of the home market against invasion lies in the efficiency of 
the British steel industry. The size of the British market is large 
enough to ensure the existence of the conditions of efficient opera- 
tion of steel plants: fairly large size of specialised units and the con- 
tinuity of processes. In 1950 British finished steel prices (home 


(2) About 50°/o of British steel and iron imports from the countries of the Com- 
munity is made up of pig iron, steel blooms, billets and slabs. Bars, sheet bars and 
wire rods account for a further 20—25°/o. 
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market quotations) were, with very few exceptions (3), considerably 
lower than the comparable prices in the countries of the Community. 
It is of course true that German prices are likely to fall when restric- 
tions on output are removed. But the modernisation and develop- 
ment of the British iron and steel industry now proceeding should 
reduce the costs of many processes and so the prices of many British- 
made steel goods. It may therefore be hoped that even in the event 
of a European surplus of steel the pooled steel industries of the six 
countries will not be able to injure the British steel producers in the 
British home market. 


2. The Schuman Plan and the supply of ores to Britain 


The Swedish ore is in strong demand. Belgium, Holland and Ger- 
many are particularly interested in this material because the use of 
a greater proportion of Swedish relatively to other ores would reduce 
their pig iron production costs. On the other hand, Sweden is 
apparently reluctant greatly to expand the output of her ore (4) there 
seems to be in that country a traditional fear that ore reserves, the 
most valuable asset of the economy, may become exhausted. The 
only way to increase exports to Belgium and Germany is therefore 
by reducing exports to other countries. It is here that the danger to 
Britain is obviously present. In 1951 Sweden exported about 8 mill. 
tons to the non-members of the Community: 2.3 mill. tons went to 
U.S.A., 2.8 mill. tons to Eastern Europe and over 2.8 mill. tons to 
U.K. (5) The expansion of exports to the countries of the Com- 
munity could, of course, be effected by discontinuing exports to 
U.S.A. (they are of temporary nature in any case) and to Eastern 
Europe, but, after all, these channels of trade are of some importance 
to Sweden. The allocation of ore for export to various countries will 
be decided by Sweden on the basis of the importance to her of com- 
mercial relations with these countries. The problem is very complex 
but its central point lies in Sweden’s coal and coke requirements. 
Britain, Germany and Poland may, and all three do, supply Sweden 


(3) The position worsened somewhat in 1951. 

(4) Cf. O.E.E.C., Interim Report on E.R.P., vol. 3 (1948). 

(5) Approximate; these figures are based on the records of trade for 10 months, 
January—December 1951. 
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with coal and coke and the country which establishes itself best as coal 
supplier may well carry back a substantial proportion of exportable 
ore. On the basis of costs the British position is likely to be stronger 
than that of Germany because the pithead price in Britain is lower 
than in Germany and the latter is unlikely to fall under the conditions 
of the Common Market. The costs of transport should not reduce 
the British advantage because, although the sailing distance between 
Britain and Sweden is longer, this is partly offset in terms of costs by 
the rail haul required to bring the coal from the Ruhr to Hamburg. 
On the other hand the shortage of coal in Britain and the export 
cuts imposed to conserve supplies for home use may lead the Swedes 
to be careful not to become too dependent on Britain as their coal 
supplier. The issue may thus be said to be nicely balanced; if the 
competition develops and if the fight is won by Germany on behalf 
of the Community the British iron and steel industry may be very 
seriously hurt. To guard her iron and steel industry from this 
injury—which would at once affect the whole British economy—Brit- 
ain must strive to secure a strong position as a supplier of coal and 
coke to Sweden. 

The problem of the North African ore is simpler. The basic issue 
is the political control of France which may be exercised in favour 
of the Community. Fortunately from the British point of view the 
North African ore is relatively very expensive in all countries of the 
Community so that they may well prefer to be supplied by other 
sources. However, with the general shortage of ores expensiveness 
is not likely to be considered all-important. Indeed, there is a danger 
that Britain may find the important North African source of ore 
closed to her. 

On the other hand there are reasons to believe that the supplies 
of Spanish ore to Britain are not very likely to be adversely affected. 
In the first place Spanish ore is relatively very expensive in the 
countries of the Community—its delivered price at blast furnaces 
in these countries is much higher than the average cost of ores. 
Although the expensiveness is partly due to artificial factors (export 
surcharges) and to remediable factors (transport in small quantities) 
there is little doubt that the length of the necessary transport will 
always make Spanish ore relatively costly and therefore not particu- 
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larly attractive in the Schuman Community. The expensiveness 
may not, however, prevent the Community, if pressed by the 
shortage of ores, from making a bid for Spanish supplies. If such a 
situation arose the final decision whether or not to divert the 
exports from Britain to the countries of the Community would of 
course lie with Spain; Britain is a much more important trading 
partner of Spain than the countries of the Community, it may 
therefore be hoped that her decision would not be injurious to British 
interests. 

Summing up: the ore supplies to Britain may be adversely affected 
by the concentration of buying of foreign ores for the six countries 
of the Community under the general control of the High Authority, 
a body having a decisive influence over the sales of coal and coke. 
Although there is by no means any certainty that this in fact will be 
the outcome of the establishment of the Community it appears that 
it May pay, as a precaution against such a contingency, to encourage 
the development of ore deposits in Newfoundland and in Sierra 
Leone where probable and potential reserves are considerable. The 
Newfoundland and Sierra Leone ores are more expensive than other 
ores used in Britain. If, in the near future, it becomes necessary to 
rely upon these sources to an extent greater than hitherto pig iron 
costs will rise. But this rise may prove only temporary (6). 


3. The Schuman Plan and British steel exports to third markets 


Even now, in spite of a general shortage of steel, all the countries 
concerned export considerable proportions of their outputs and, 
although they trade extensively among themselves, significant 
quantities are sent to third markets. The pressure on the latter will 
of course be greatly increased if and when the surplus of steel makes 
its appearance in Western Europe. 

At first glance it may be thought that Britain’s competitive posi- 
tion in the overseas markets is stronger than that of the Community. 
In the first place Britain possesses the price and quality advantages 
over Germany, France and Belgium-Luxembourg—the main poten- 
tial competitors. Secondly, more than half (by tonnage) of British 


(6) With the development of ore fiedls costs may fall. 
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steel exports goes to the countries of the British Commonwealth 
where Britain enjoys customs preferences. These advantages, 
however, are not unassailable. The price differences are in most 
cases substantial when prices of steel of the same quality (open hearth) 
are compared. Bessemer steel is inferior to open hearth steel but for 
many purposes it may be treated as substitute for the latter. If prices 
of British open hearth steel products are compared with those of 
Bessemer steel products of French, German or Belgian makers the 
differences in favour of Britain narrow very greatly and in some 
cases disappear altogether, e.g. German (Bessemer) wire rods are 
cheaper than British (open hearth) wire rods. Moreover, the opportu- 
nities to reduce costs are probably greater in Germany, and to a 
smaller extent in France and Belgium, than in this country. In the 
immediate future the expansion of output in Germany will reduce 
the costs of steel production in that country. The reorganisation of 
the iron and steel industries in the countries of the Community and 
their development and modernisation based on the principle of 
securing the greatest possible degree of specialisation will, in time, 
bring about significant cost reductions in all countries concerned. 
Furthermore, it is possible that labour costs—which are important 
at the higher stages of steel production—may prove less capable of 
reduction or more prone to increase in this country than in Ger- 
many, France and Belgium. These influences are certain to reduce and 
may sometimes offset or even more than offset the present price 
advantages enjoyed by Britain. 

With regard to costs of transport to several important markets 
overseas Britain does not enjoy significant advantages over her poten- 
tial competitors. Antwerp is not further away from South America 
than Liverpool and very little further than Bristol; the situation is 
substantially the same in respect of the Levant, Egypt and the 
countries East of Suez. The Scandinavian countries lie nearer to West 
German and Dutch ports than to London and the North East Coast 
ports in Britain. Switzerland, Austria and the countries of Central 
and Eastern Europe lie nearer to the Ruhr, Lorraine and Luxem- 
bourg than to any centre in Britain. The differences in transport 
costs are in most cases likely to be small but, unless British shipping 
is substantially cheaper, they may often tell against Great Britain. 
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In the case of the Commonwealth countries Imperial Preference 
is a factor of great importance (7). It does not seem probable that 
price differences could move so much against Britain as to make her 
competitors able thereby to offset the differences in duties levied by 
the buying countries. Moreover, the regularity and the total size of 
shipments may reduce the costs of transport. Thus, if started in 
Britain, a voyage of somewhat greater length may sometimes be 
actually cheaper than a shorter one started in one of the Continental 
ports. Lastly, Britain holds the advantage of firmly established 
contacts and connections: perfect knowledge by exporters of the 
exact requirements of the markets and by importers of the possibili- 
ties of the sellers, customary specifications etc. Very close financial 
relationships and the highly developed facilities for payment are also 
a great asset. A considerable price difference would be required to 
induce the breaking up of all these established relationships with all 
the advantages they offer. 

It is of course impossible to foresee the way in which all the forces 
mentioned above will actually work and therefore no firm conclu- 
sion can be drawn. It appears to the present writer that while there is 
no need for alarm, the British iron and steel industry ought to watch 
the developments carefully and incessantly strive to maintain and if 
possible to improve the price advantages it at present enjoys. It 
should also endeavour to secure the good will of the consumers in 
the vulnerable markets to achieve there a position similar to that 
enjoyed in the Commonwealth countries. 

In so far as international trade in coal, coke, steel-making 
materials and finished steel is concerned it does not seem probable 
that the pooling of coal and iron and steel industries of France, Ger- 
many, Italy and the Benelux countries will create a serious threat to 
British interests. There is certainly no case for opposing the Schuman 
Plan. Nevertheless certain particular aspects of the position may 
cause anxiety. There is thus a strong case for a close and friendly 
contact with the Schuman Community to secure the recognition of 
and respect for the legitimate Britsh interests. This will be one of 
the tasks of the Permanent British Delegation to the High Authority. 


(7) It should be noted that if Britain participated in the Plan she would have to 
forgo these preferences. 
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4. Effects on the British Economy 


Few, if any, advantages would be reaped by Britain if she partici- 
pated in the Plan. The Continental industrial area—Ruhr-Meuse- 
Saar-Lorraine—is in fact a single entity: its parts are essentially 
dependent on one another. Co-ordinated development of all these 
parts may therefore bring about considerable economies in the use 
of scarce resources and greatly improve the efficiency of industrial 
processes. The British coal and steel industries do not belong to that 
basin: they do not depend on it for their raw materials and they 
work largely for different markets—the British home market and 
the Commonwealth markets. 


Before the war, it is true, Britain exported coal to some of the 
countries participating in the Plan and it is still the aim of the 
National Coal Board to revive these exports at the earliest oppor- 
tunity i.e. as soon as enough coal is produced to make it available to 
other countries. Apart from the problem of physical shortage of 
coal, it is obvious that the participation in the Plan would make this 
resumption easier—British coal would not be subject to duties and 
other restrictions. But under the conditions postulated by the Schu- 
man Treaty the British home coal prices would tend to rise and this 
rise would of course very soon be reflected in higher costs of 
production all round and ultimately in a general rise in prices. 
Moreover, if Britain attempted to export as much coal as the 
countries of the Community (and other important buyers) desired 
to import, the pressure on British production would at the present 
moment be greatly increased and its duration would inevitably be 
prolonged. It seems that the advantage of special facilities for coal 
exports would be dearly bought. 


The problem concerning the iron and steel industry is, apart from 
the question of imported ores discussed above, essentially one of 
specialisation. If by merging with the iron and steel industries of the 
Community the British steel industry could achieve a higher degree 
of specialisation it would gain by participating in the Plan. It does not 
appear likely that the membership of the Pool can create additional 
opportunities for specialisation. The British home market (by itself 
or supplemented by the regular export markets) is in most cases large 
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enough to provide opportunities for the concentration of the pro- 
duction of standard products in the mills sufficiently large to secure 
optimum efficiency (8). It is of course possible that the efficiency of 
some non-standard processes would be improved by specialisation 
between British and e.g. French or German firms—but the opport- 
unities of this kind are slender and their aggregate importance there- 
fore negligible. Generally speaking it seems that the structure of the 
British iron and steel industry would be little, if at all, affected if it 
participated in the Schuman Plan. 

Voices have been heard in this country saying that the participation 
in the Schuman Plan would render the British economy more 
vulnerable to cyclical forces. If this argument is based on the sup- 
posed increases in the importance of exports and imports and the 
vulnerability considered is that to fluctuations in foreign demands 
and supplies—it does not appear to have much strength. Exports of 
coal—which alone are significant in this respect—would not increase 
so much as to make it reasonable to fear that a fall in foreign demand 
would disrupt the British economy. The security of employment in 
the coal mines working mainly for export would in fact become 
smaller—and this would no doubt be a bad thing likely to hamper 
the recruitment of miners and to make those in employment keener 
on restrictive practices etc.—but the magnitude of this factor would 
be small and ought not to be exaggerated. 

A more subtle version of the “vulnerability“ argument centres on 
the effects which participation in the Community would have on the 
structure of economic controls in this country. If it decided to join, 
the British Government would have to relinquish at least some of 
the controls over the two industries concerned, including the vital 
ones Over prices and investment. It would, of course, be outside the 
scope of this paper to appraise the value and importance of economic 
planning; there is no doubt, however, that the freeing of prices, 
investments, etc. in the two key industries would greatly reduce the 
effectiveness of planning in general. If planning is considered to be 


(8) Unfortunately, it cannot be said that production is actually so concentrated 
although some progress towards this goal has recently been made. But improvement 
is possible with the present organisation of the industry and in no way depends on 
the division of labour with the Continental industries. 
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the guarantee of stability and prosperity—as it is considered by the 
advocates of this brand of the “vulnerability“ argument—the par- 
ticipation in the Plan would indeed make Britain more “vulnerable“ 
to various “dangerous“ economic forces generated in the outside 
world. So construed the argument is true and, for the adherents of 
national planning, perhaps even decisive. 

It thus appears that from the British standpoint the balance of 
advantage lies in not participating in the Community. 


Although at the beginning of the negotiations the participating 
countries were very anxious to associate Britain with the Plan and 
although the Treaty contains a specific invitation to Britain to 
accede—the British non-participation does not seem likely noticeably 
to reduce the economic advantages of the Pool for the six member 
countries. As it was stated above, there seem to be few, if any, 
opportunities for greater specialisation between Britain and the 
Community in the iron and steel industry, and such opportunities 
as may be found are likely to be confined to non-standard processes. 
In these circumstances the Community would gain little by the 
inclusion of the British steel industry. The case of coal, on the other 
hand, is different. British coal is on the average cheaper than the 
German and so British participation would reduce somewhat the 
level of coal prices in Western Europe (9). While this would be an 
undoubted gain to coal consumers it would increase the scope of 
reorganisation of coal industries in France and Belgium, thus making 
its problems more difficult to solve. In this respect, therefore, the 
countries of the Community both gain and lose: the gain is a short- 
run one—the avoidance of a certain measure of scrapping; the loss 
is a long run affair—the higher level of coal prices. On balance there 
is probably a loss, but as the British coal prices would rise in the 
event of British participation the magnitude of the loss does not 
appear to be great. Moreover, the loss can be wholly avoided if British 
coal (when it becomes available for export) is admitted freely by the 
countries of the Community. 


(9) This assumes that British coal would be made available to the countries of 
the Community in substantial quantities. 
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From the genuinely international standpoint the wider the scope 
of a given measure of international industrial integration the better, 
and on that ground the fact that Britain is not to be a member of 
the Community must be deplored. Nevertheless it is important to 
note that the British non-participation—even if it reduces certain 
benefits of the Scheme a little—in no way prejudices the success of 
the Pool—and this, of course, is decidedly the main thing. 


Polish University College, London KrzyszTor ZAWADZKI 
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BESPRECHUNGEN 
COMPTES RENDUS — REVIEWS 


Bilanzbildsequenzen. Ein Versuch iiber die Anwendung betriebswirtschaft- 
licher Methoden auf die nationalékonomische Forschung. Von Erwin FEIN. 
A. Franke AG., Bern 1951. 168 Seiten und 7 Tafeln, sFr. 18.50. 


Die Forschungstechnik, deren sich Dr. Fein bedient, ist als eine Kombination 
und Erweiterung der Gedanken anzusehen, die uns bekannt sind aus den 
Arbeiten von Keynes, aus den einfachen quantitativen Konjunkturmodellen, 
der Sequenzanalyse Lundbergs, den Nationalkonten, und aus Leontiefs Ar- 
beiten. Der Verfasser bringt also ein Art Nationalkonten mit einzelnen 
Konten fiir eine Zahl von Wirtschaftszweigen, wobei er jedoch die Trans- 
aktionen zu verschiedenen Zeiten vor sich gehen laft. Die auftretenden 
»Lags“ werden, ebenso wie die Zahlengréfen der Transaktionen, mehr in 
Ubereinstimmung mit der Wirklichkeit gewahlt, als das z. B. in den Arbeiten 
von Lundberg der Fall war. 

Der Verfasser m@chte seine Ausfiihrungen nur als methodologische Ver- 
suche ansehen, wobei er als Ubungsbeispiel die Frage nach dem Einfluf des 
technischen Fortschrittes auf die Beschaftigung gewahlt hat. Er hat eine neu- 
trale Geldversorgung angesetzt und sieht deshalb von Komplikationen einer 
nichtneutralen Geldpolitik ab. Er meint einen neuen Fall konstruiert zu 
haben, in welchem die Vollbeschaftigung gefahrdet wird, neben den von 
Keynes schon angegebenen Fallen. Der Fall ist dadurch charakterisiert, daf 
die Mehreinkommen hauptsachlich den Besitzern zuflieSen und fiir Dienst- 
leistungen verausgabt werden, die sehr weniger Neuinvestitionen bediirfen. 

Damit vergleicht der Verfasser eine zweite Alternative, wobei die Mehr- 
einkommen den Arbeitern zuflie&en. In diesem Falle ist die Beschaftigungs- 
lage wesentlich giinstiger. 

Neben seinem Versuch gibt der Autor zahlreiche andere Méglichkeiten 
zur Benutzung seiner Methode an, wie eine Untersuchung einer Wirtschaft 
mit zu geringer Sparquote oder eine Gegeniiberstellung der freien und der 
gelenkten oder der geplanten Wirtschaft, sowie einer weiteren Analyse der 
Konjunkturpolitik. 

Die Versuche bilden zweifelsohne einen Fortschritt in der nationalékono- 
mischen Forschung, indem sie sowohl von realen Zahlen wie von realen 
Zeitdimensionen ausgehen. Gerade deswegen aber zeigen sie die Verwickelt- 
heit der Probleme auf, die zu bewaltigen die Methode indessen kaum im- 
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stande ist. Das Arbeiten nur mit Zahlen hat ja immer den Nachteil, daf 
man nicht beweisen kann, inwieweit z. B. die Annahme gréferer Elastizi- 
taten zu anderen Ergebnissen gefiihrt hatte. Es liefe sich das nur machen, 
wenn die Behandlungsweise durch Heranziehung von mathematischen Me- 
thoden verallgemeinert wiirde. Die Mathematik braucht nicht einmal sehr 
verwickelt zu sein; schon mit einfacher Algebra laft sich vieles machen. 
Hoffentlich wird der Autor seine weitere Forschung in dieser Richtung ver- 
vollstandigen. Wenn er dann, gerade dadurch, daf er zunachst keine mathe- 
matischen Hilfsmittel benutzt hat, ein Publikum erreicht, das ihn verstanden 
hat, so hat diese Zwischenstufe damit gleichfalls ihren Nutzen. 


Wirtschaftshochschule Rotterdam J. TINBERGEN 


Die Theorie der Einkommensverteilung, Entwicklung und heutiger Stand. 
Von Viktor ZarnowitTz. J. C. B. Mohr [Paul Siebeck], Tiibingen 1951. 
276 Seiten, DM 27.—. 


Dieses Buch ist nicht etwa eine Dogmengeschichte, sondern vielmehr eine 
systematische Ubersicht, gleichsam ein Inventar, iiber die gesamte Diskussion 
um die Verteilungstheorie und im besonderen die Grenzproduktivitatstheorie 
im Zeitraum zwischen 1871 und 1951. Zarnowitz hat sich damit eine Auf- 
gabe gestellt, an die sich vor ihm in neuerer Zeit noch niemand wagte. Er 
léste sie mit umfassender Kenntnis der Literatur — auch der englischen und 
amerikanischen —, mit grofer Griindlichkeit und Geduld und mit solidem 
Wissen. Seine Untersuchung gliedert sich in drei Teile. Der erste beschaftigt 
sich mit dem werttheoretischen Fundament der Verteilungslehre, dem Zu- 
rechnungsproblem und den recht mannigfaltigen, in der alteren Literatur 
vorgeschlagenen ,,Methoden“ seiner Lésung. Der zweite Teil beleuchtet das 
Verteilungsproblem aus der mikrodkonomischen Perspektive des Unter- 
nehmerplanes; im Vordergrund stehen dabei der Begriff des Grenzproduktes 
einzelner Produktionsfaktoren und die Wirkung verschiedener Marktformen 
auf deren Entléhnung. Der dritte Teil endlich tut den Schritt in die Makro- 
ékonomik der Verteilung, also zur Frage der Verteilung zwischen einzelnen 
sozialen Gruppen innerhalb der Gesamtwirtschaft; den Rahmen liefern hier 
in traditioneller Weise verschiedene vereinfachte ,,Modelle“, und das haupt- 
saichliche theoretische Beurteilungskriterium ist der Ausgleich der Grenz- 
ertrage. Nach Schumpeters Mahnungen wird man die Ergebnisse daher kaum 
als wegweisend fiir die praktische Wirtschaftspolitik ansehen wollen, solange 
gerade die in Wirklichkeit wohl auschlaggebenden Gréfen, namlich die 
»neuen Kombinationen“ und die Irrtiimer und Fehldispositionen, aus- 
geschaltet bleiben. Mit um so mehr Erwartung wird man aber der ,,dyna- 
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mischen Distributionstheorie“ entgegensehen, die der Verfasser in Aussicht 
stellt. 

Aus der Vielzahl der — dem Selbstgefiihl des Theoretikers nicht durch- 
wegs zutraglichen — Gedanken, zu denen eine solche Bilanz des ,,heutigen 
Standes“ der Verteilungstheorie anregt, seien hier nur zwei herausgegriffen. 
Der erste ist grundsatzlicher Art. Der Verfasser hat sich nimlich vorgenom- 
men, die ,, Theorie der Einkommensverteilung schlechthin“ zu seinem Gegen- 
stand zu wahlen, also einerseits ohne einzelnen Einkommenszweigen ein- 
gehende Beachtung zu schenken, andererseits ohne empirische, historische, 
statistische Beobachtungen heranzuziehen. Nun ist aber die Einkommens- 
verteilung nach ihrem ,heutigen Stand“ nicht irgendeine isolierbare Einzel- 
erscheinung, sondern einfach eines unter den Endergebnissen aller jener 
unzahligen Ketten von einzelnen Produktions-, Tausch- und Verbrauchs- 
vorgangen, die wir in ihrer Gesamtheit die Wirtschaft nennen. Eine ,, Theorie 
der Verteilung schlechthin“ miif$te sich daher heute decken mit einer all- 
gemeinen Theorie aller jener Vorgange, ginge also auf in der allgemeinen 
Wert-, Preis- und Produktionstheorie. Nicht zufallig werden denn auch 
kaum mehr derart allgemeine verteilungstheoretische Untersuchungen an- 
gestellt — sie haben ihren spezifischen Gegenstand verloren. Eine eigene 
Verteilungslehre rechtfertigt sich daher heute erst dann — und zwar mehr 
denn je —, wenn man auf ,,Allgemeinheit“ und ,,Reinheit“ der Theorie in 
gewissem Mafse verzichtet, wenn man den formalen Begriffsapparat fiir ein- 
zelne Einkommenserscheinungen mit konkretem, historischem, statistischem 
Leben fiillt. Ihre Aufgabe ist es also, den Funktionen, deren Art die all- 
gemeine Theorie definiert, fiir die besonderen Falle der Einkommensvertei- 
lung ihre Form zu geben. Das Ergebnis ist dann keineswegs eine allgemeine 
Theorie, sondern, sofern man Erfolg hat, eine Reihe von zeitbedingten, be- 
obachtbaren Gesetzmafigkeiten iiber Léhne, Gewinne, Renten und Zins- 
sitze. Man wird sich daher fragen diirfen, ob nicht gerade die Gesamt- 
konzeption von Zarnowitz’ Arbeit hinter dem ,,heutigen Stand“ zuriickbleibt. 

Die zweite Bemerkung gilt der langst schon falligen Korrektur eines ein- 
gewurzelten dogmenhistorischen Fehlurteils. Béhm-Bawerks Zurechnungs- 
theorie fiihrt bekanntlich zum Schlusse, daf§ die Werte einzelner Produktions- 
mittel davon abhingen, in welche Reihenfolge man diese stellt, da ihre 
Summe regelmafig gréfer sei als der Wert des Produktes, und daf die Summe 
der Produktionsmittelpreise sehr wohl héher oder tiefer sein k6énne als der 
Produktpreis. Zarnowitz gibt jenen vielen Kritikern — unter ihnen Stigler — 
recht, die darin eine tédliche Schwache der Theorie sehen. Dieses harte Urteil 
ware aber nur dann am Platze, wenn Bohm tatsachlich — wie z. B. Clark — 
hatte untersuchen wollen, wie ein Unternehmer bei gegebenen Erwartungen 
iiber die Produktionsmittelpreise seinen Plan fat, wie er seinen Plan durch- 





254 BESPRECHUNGEN — COMPTES RENDUS — REVIEWS 


fiihrt, sofern seine Erwartungen sich bestatigen. Fiir dieses Gleichgewichts- 
problem hat sich aber BGhm beim Entwurf der Zurechnungstheorie in Wahr- 
heit wenig interessiert. Er dachte vielmehr an einen Unternehmer, der die 
bereits vorgesehenen Produktionsmittelkaufe der Reihe nach durchfiihren 
will und dabei findet, da die Marktlage fiir das gerade in Frage stehende 
Produktionsmittel seinen Erwartungen nicht entspricht. Seine Frage war, 
welche Preise der Unternehmer unter diesen Umstianden, also bei einem im- 


mer wieder gestérten Gleichgewicht, zu bewilligen bereit sei. Sobald man | 


aber ein Ungleichgewicht zugrunde legt, bestehen die so haufig kritisierten 
Schlu&folgerungen durchaus zu Recht, und niemand wird sie bestreiten wollen. 
Dieses Problem hingegen hat umgekehrt Clark nicht gestellt, und auch Bohms 
Kritiker bis hinauf zu Stigler und Zarnowitz scheinen es vor lauter Gleich- 
gewichtsannahmen noch immer hie und da zu iibersehen. In Wahrheit ver- 
halt sich BGhms Theorie zu jener von Clark nicht wie ein inferiores Substitut, 
sondern wie ein unentbehrliches Komplement, und man wird dem linken 
Schuh verniinftigerweise nicht vorwerfen, da% er am rechten Fuf§ driickt. Im 
Rahmen einer Untersuchung, die sich bewuft auf Statik und Gleichgewicht 
beschrankt, kann man daher Béhms Zurechnungstheorie schlechterdings nicht 
gerecht werden, denn ihre Bedeutung liegt gerade darin, daf sie diese Schran- 
ken, wenn auch erst in einfachster Weise, sprengte. 

Im ganzen aber darf man Zarnowitz fiir einen ernstzunehmenden kriti- 
schen Beitrag zu vielen Einzelfragen der Verteilungstheorie und einen brauch- 
baren Wegweiser durch eine nicht immer klare Diskussion danken. 


Universitat Ziirich Jiirnc NieEHANS 


Das Verhaltnis von Wirtschaftstheorie und Wirtschaftsgeschichte bei Karl 
Marx. Von Otto Morr. Staatswissenschaftliche Studien, hg. von L. V. Fur- 
lan und Edgar Salin, N. F. Bd. 11, A. Francke AG., Bern 1951, 133 Seiten, 
sFr. 12.—. 


in der Diskussion iiber das Verhaltnis von Theorie und Geschichte haben 
sich Vertreter der verschiedenartigsten methodischen Positionen immer wieder 
auf Karl Marx berufen — selten ganz ohne Berechtigung. Es war daher eine 
gliickliche Idee, einmal nicht von einer alternativen Fragestellung an Marx 
heranzugehen, sondern das Problem aus einer Interpretation seiner Schriften 
selbst zu entwickeln. Die Untersuchung von Morf hat dariiber hinaus den 
grofen Vorzug, daf§ sie nicht in einer rein ,,fachwissenschaftlichen* Perspek- 
tive steckenbleibt, die Marx niemals gerecht werden kann. Es ist Morf in 
ungewohnlichem Grade gelungen, die eigenartige Zusammenschau der ge- 
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schichtlichen, Gkonomischen und soziologischen Entwicklung, die Marx ver- 
sucht hat, mitzuvollziehen. 

Der Grundgedanke seiner Arbeit lat sich in wenigen Satzen wieder- 
geben: Wird Wirtschaftstheorie und Wirtschaftsgeschichte als Gegensatz ver- 
standen, der erst durch eine sekundare Operation vermittelt werden kann, 
so entsteht die Aufgabe, die Vereinbarkeit des Allgemeinen und Besonderen 
zu erklaren: Es muf also der Weg gezeigt und begriindet werden, der von 
der Geschichte zur Theorie bzw. von der Theorie zur Geschichte fiihrt. Die 
Wirtschaftstheorie ist auf die Bestimmung des Geltungsbereiches ihrer Me- 
thode im Naherungsverfahren angewiesen, sofern sie Wirklichkeitserkenntnis 
erstrebt — die Wirtschaftsgeschichte muf aus der Fiille der erfa&ten Erschei- 
nungen zu Generalisierungen gelangen, sofern sie eine systematische Wissen- 
schaft sein will. Beide Versuche aber kénnen nicht gelingen, weil sie das Ver- 
haltnis von Erkenntnisweg und Erkenntnisziel nicht aus der ,,Seinsrelevanz 
und Seinsgebundenheit der Erkenntniselemente“ verstehen (S. 20). Dies wie- 
derum wird erst méglich, wenn die geschichtliche Entwicklung selbst als die 
»vektorielle Summe, als die Resultante von Empirie und Rationaltheorie“ 
begriffen ist (S. 109). Gelingt es, den auferen Reflexionszusammenhang von 
Subjekt und Objekt zu iiberwinden, wie das Marx gelungen ist, so ist die 
Theorie nicht mehr etwas phanomenologisch Subjektives, sondern Teil der 
realen Geschichte und Wirtschaftsgeschichte als ,historia rerum gestarum 
der gedankliche Ausdruck der res gestae“ (S. 106). 

Morf versucht nun, das verschiedene methodische Vorgehen in der ,,Ein- 
leitung zur Kritik der politischhen Okonomie“ und im ,,Kapital“ aus dieser 
methodologisch einheitlichen Sicht zu verstehen. Seine Interpretation ist da- 
bei viel zu stark vom Willen zur positiven Erkenntnis bestimmt, als daf 
sie im Dogmatisch-Apologetischen steckenbleiben kénnte. Daher gelingen 
auch einige iiberzeugende Durchblicke am Rande des eigentlichen Problems: 
Selten sind z. B. die verschiedenen Aspekte der Standortgebundenheit, das 
Verhaltnis Marx’ zur nationalékonomischen Dogmengeschichte und vor 
allem die historische Chance seiner eigenen Situation so klar und pragnant 
dargestellt worden. 

Weniger iiberzeugend gelingt u. E. die Einfiigung der ,Okonomisch- 
philosophischen Manuskripte* (1843) in diesen Rahmen, die Morf unter dem 
Aspekt der ,,historisch besonderen Bestimmung der Kategorien als verding- 
lichte, entfremdete Kategorien“ sieht. So einleuchtend die These bleibt, daf 
die qualitative Stellung der Arbeit innerhalb der kapitalistischen Produk- 
tionsverhaltnisse ,ihren wahren Charakter verdeckt“ — wenn daraus ein 
,uneigentliches Dasein“, die ,Entfremdung* des Menschen von seinem wah- 
ren Wesen geschlossen wird, so kénnen wir uns nicht mit der Erklarung be- 
gniigen, da darin nur soviel Philosophisches liegt, ,,als sich die Philosophie 
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unter anderem auch mit Ontologie beschaftigt*. Die Abgrenzung Hegel- 
Marx, die in diesem Zusammenhang zu stellen ist, leidet etwas darunter, 


daf sich Morf allzu eng an die friihen Distanzierungsversuche von Marx 
selbst halt. 


Morf will zweifellos nicht nur eine Deutung geben, sondern auch ein | 


Konzept, nach dem sich wissenschaftlich handeln lat. Die ,,Auffindung des 


ontologischen Ortes des Logos im Wirklichen“ ist kein Unterfangen, das | 


sich in der Verstandigung iiber Verfahrensweisen erschépft. Man wird Morf | 


vielleicht am besten verstehen, wenn man das Wort von Georg Lukacs ernst 
genug nimmt: ,Orthodoxer Marxismus bedeutet also nicht ein kritikloses 
Anerkennen von Marx’ Forschung, bedeutet nicht einen ,Glauben‘ an diese 
oder jene These, nicht die Auslegung eines ,heiligen‘ Buches. Orthodoxie in 
Fragen des Marxismus bezieht sich vielmehr ausschlieSlich auf die Methode.“ 
_ Die Arbeit von Morf gehért u. E. zu den Biichern — ihre Zahl ist nicht 
grof§ —, mit denen man sich in Zukunft auseinandersetzen muf, wenn man 
sich um das Verstandnis der einmaligen Erscheinung von Karl Marx be- 
miihen will. Vielleicht kann es auch dazu beitragen, daf dies iiberhaupt 
geschieht. 


Dortmund HEINRICH Popitz 


Rechtsstaat und Wabrung. Von Rupotr Kau ta. Kohlhammer Verlag, Stutt- 
gart und Kéln 1949. 94 Seiten. 


In dieser Schrift legt der Verfasser eine neue Anschauung iiber das Wesen 
und iiber die Entwicklung des modernen Geldes aus der urspriinglichen 
metallischen Gewichtsform dar. Sie beginnt mit einer Ubersicht iiber die 
Geschichte des Geldwesens, die in verschiedener Hinsicht neue Gesichtspunkte 
bringt. — Das Verschwinden des Miinzgeldes, das nun vollendete Tatsache 
ist, hatte sich schon seit langem vorbereitet. Die entscheidende Wendung kam 
dadurch, da das Verrechnen von Geldforderungen mit gleichartigen Gegen- 
forderungen aus einem freiwilligen Rechtsgeschaft, als das es schon seit alten 
Zeiten gang und gabe gewesen war, allmahlich zu einer Redbtseinrichtung 
geworden ist, die kraff Gesetzes allgemein angewendet werden muf, sofern 
keine gesetzlichen Sonderbestimmungen oder eine Vereinbarung der Parteien 
eine Ausnahme statuieren. Alle falligen Forderungen auf Landeswahrung 
sind nun mit gesetzlicher Zahlkraft ausgestattet gegeniiber allen andern eben- 
solchen Forderungen, denen sie gegeniibertreten. Wenn neben dem _,,Bar- 
geld“ (Miinzen, Noten) bis in die neueste Zeit alle Zahlungsmittel des bar- 
geldlosen Verkehrs als blofe ,,Geldsurrogate“ erschienen, so ist der jetzige 
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Zustand der umgekehrte: das Verrechnungsgeld ist heute nicht nur durch die 
Tatsache seines enormen mengenmafigen Ubergewichts, sondern auch von 
Rechtswegen das Hauptgeld geworden, neben dem Miinzen (auch Wahrungs- 
miinzen) und Noten nur noch die Bedeutung von Surrogaten besitzen, die 
da aushelfen, wo das Verrechnungsgeld nicht anwendbar ist. 

Zur Kompensation geeignet sind nur Forderungen und Gegenforderungen, 
die auf gleichartige Objekte gerichtet sind, z. B. auf Gold, das zugleich im 
hiéchsten Grad die Eigenschaft der Vertretbarkeit (Fungibilitat) besitzt, die 
seine internationale Verwendung erleichtert. Besteht in einem Land Gold- 
wahrung, so ist die gesetzliche Rechnungseinheit der Forderungen auf Landes- 
wahrung eine Forderung auf ein in abstracto fixiertes Goldquantum. Alle 
Forderungen auf Landeswahrung stehen in einem unverriickbar stabilen 
Verhaltnis zu dieser Forderungseinheit und infolgedessen auch untereinander. 
Diese und nur diese Stabilitat ist nétig, aber auch geniigend, um die Forde- 
rungseinheit zu einem zuverlassigen Wertmafstab zu machen. Mit dem Tausch- 
wert des Goldes, seiner Kaufkraft, hat dies nichts zu tun; bei allen Mafen 
kommt es nur darauf an, daf alle ihre Teile im Verhaltnis zur eigenen Ein- 
heit stabil sind, wahrend das Verhiltnis zu den sonstigen, den zu messenden 
GréSen veranderlich ist. 

Eine Veranderung des Geldwertes als solchen, des Eigenwertes der als Ver- 
rechnungsgeld dienenden Forderungen betrifft nicht sowohl den Wert des 
Goldes als vielmehr den Wert der auf Gold lautenden Forderungen; es han- 
delt sich mit andern Worten um eine Veranderung der Kreditwiirdigkeit der 
Schuldner, die zur Bezahlung von Goldschulden verpflichtet sind. Sinkt der 
Staatskredit, so sinkt der Tauschwert, die Kaufkraft, nicht des Goldes, wohl 
aber der gegen den Staat gerichteten Forderungen (einschlieflich des etwa 
vom Staat selbst ausgegebenen Papiergeldes). Schon die blofe Befiirchtung, 
die Finanzkraft des Staates reiche nicht aus zur vollen Deckung seiner Ver- 
pflichtungen, kann daher die Wirkung haben, daf das allgemeine Preisniveau 
eines Landes sich erhéht. Erreicht die Preissteigerung ein beunruhigendes 
Ausma, so sucht man diese Entwicklung seit den Weltkriegen bis in die 
letzte Zeit, zumeist mit einer gewissen Selbstverstandlichkeit durch Herab- 
setzung der Wahrungseinheit zu korrigieren. Eine solche Abwertung bedeutet 
eine allgemeine Schuldenherabsetzung, die unterschiedslos allen denjenigen 
zugute kommt, die in dem gegebenen Augenblick das Gliick haben, Geld 
schuldig zu sein. Ebenso schematisch verlieren die Glaubiger ihr Geld, soweit 
nicht durch besondere Mafnahmen zugunsten dieser und jener Kategorien 
Remedur geschaffen wird. Von einem Privatmann wird, wenn seine finan- 
ziellen Verhaltnisse der Sanierung bediirfen, verlangt, daf er jedes ihm még- 
liche Opfer bringe, ehe er die von ihm geschuldeten Zahlungen verkiirzt. Fiir 
Staatsregierungen ist aber der Weg der Abwertung dadurch verfiihrerisch 
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leicht gemacht, daf sie nicht notwendig der vorgangigen Zustimmung der 


Volksvertretung bediirfen, weil die Regierung schon mittels einfacher Ver- | 


waltungsmafnahmen ein fait accompli schaffen kann. 

Die Kaullasche Geldtheorie steht in grundsatzlichem Gegensatz sowohl 
zur metallistischen wie zur nominalistischen Theorie, die in der Wissenschaft 
wie in der Praxis um die Herrschaft kampfen. Ihr Gegensatz zum Metallis- 
mus besteht darin, da sie nicht das Objekt der Geldforderung, z. B. das 
Gold, sondern die Forderung auf Gold als solche als den eigentlichen Trager 


spy 


mene 


des Geldwertes betrachtet. Dem Nominalismus tritt Kaulla mit der Fest- © 


stellung entgegen, daf eine Forderung auf Landeswahrung, das Landesgeld, 
genau wie jeder andere Rechtsanspruch einen Eigenwert besitzt und vom 
Staat geschiitzt werden muf. Es ist der Unterschied zwischen Reobtsstaat und 
Willkiirherrschaft, der in der Art und Weise zutage tritt, wie der Politiker 


~ 


den Staatsakt einer Abwertung beurteilt und wie sich die Judikatur gegen- | 
iiber deren Einzelfolgen verhalt. Hat der Vater des wissenschaftlichen Nomi- 


nalismus, G. Fr. Knapp, seine Geldlehre die ,,Staatliche Theorie des Geldes* 
genannt, so kann die Theorie Kaullas, die er selbst , Kompensationstheorie* 
nennt, als rechtsstaatliche Theorie des Geldes bezeichnet werden. National- 


dékonomie und Jurisprudenz werden sie naher zur Kenntnis und Stellung zu ‘ 


ihr nehmen miissen. 


Universitat Bern ALFRED AMONN 


Geschichte der Volkswirtschaftslehbre. Von EpGar SALin. Vierte erweiterte 
Auflage. A. Francke AG., Bern, und J. C. B. Mohr (Paul Siebeck), Tiibingen 
1951. 205 Seiten, sFr. 10.80, Lw. sFr. 13.60. 


There can be few scholars in the world today who would be better fitted 
to act as historians of political economy than the author of this book. 
Deeply influenced by the teachings of the historical school, yet fully aware 
of the necessity and of the mission of pure theory, he stands, like Max 
Weber and Werner Sombart, at the meeting place of the two great roads 
which lead up to modern economics, and this vantage point, combined as 
it is with a catholic breadth of vision, enables him to see much and to under- 
stand all. Here, indeed, is balance; here, indeed, is a fair arbiter. To quote 
but one example: Prof. Salin’s handling of the Methodenstreit is admir- 
able. Sympathy for Schmoller’s aim does not blind him to the insufficiency 
of Schmoller’s performance, nor does the recognition of Menger’s intellectual 
superiority prevent him from recognising that his mind was narrow if acute, 
and his sociology unsound if impressively simple. 
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Prof. Salin distinguishes among the historians of economic doctrines three 
fundamentally different types: those who, like Roscher, string personal bio- 
graphies together and present uncritical summaries of individual achieve- 
ments; those who, like Schumpeter, start from the conviction that the present 
state of the science is the final state, is pure wisdom, and then proceed to 
allot praise and blame to the writers of the past according to their agreement 
with, or difference from, the latest theorems; and, finally, those who see 
the main task in the tracing of the fine filaments which connect the various 
thinkers with their predecessors in time and contemporaries in space. Prof. 
Salin belongs to this last category. He is, in the first place, a historian of 
ideas. With this preoccupation he does not stand alone, but what gives his 
pages particular attraction is the great economy and artistry with which 
he tells the story. Sometimes complicated developments are summed up 
(successfully summed up!) in a few terse words. What could be more strik- 
ing than the characterisation of utilitarianism as “a bellerophontic attempt 
to do away with all difficulties by extending economics into metaphysics“? 
(p. 98/99). What could be more just than the description of the great change 
inside the socialist movement from classical Marxism to the new orthodoxy 
founded by Lenin as a shift from preoccupation with the economic system 
to preoccupation with the state and political power? (p. 122). The book 
abounds in such mots justes. This is said here in genuine admiration. But 
a word of criticism will not be surpressed. Who can understand Prof. Salin’s 
fine and cunning hints but the man who has already mastered the subject 
—who is already an adept, if not an out-and-out expert? This is no book 
for beginners; it is a book for connaisseurs. 

The question must also be asked whether there are really only the three 
types of books on the history of economic thought which he distinguishes, 
and whether there is not a fourth important type of which it is the charac- 
teristic feature to see economic doctrines as expressions of total social con- 
stellations, and to interpret them according to the principles of the socio- 
logy of knowledge. The present reviewers “History of Economics“ belongs 
into this category, and so does L. J. Zimmerman’s recent “Geschiedenis van 
het Economisch Denken*. From an incidental remark on p. 28 it would 
appear that Prof. Salin does not sympathise with this approach, and we 
have no right to be angry with him on that score. Yet two considerations 
must be held against his curt dismissal of this particular line of investigation. 
The one is a decided “tu quoque.“ Prof. Salin himself makes more than 
once use of what might be called the sociological method of interpretation 
(as opposed to his habitual purely ideengeschichtliche handling), so for in- 
stance when he defends the Mercantilists against the old accusation that 
they were labouring under a Midas delusion. But if the method bears fruit 
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here, why should it not also bear fruit at other points? If, for instance, 
Prof. Salin had attempted to correlate the teaching of the physiocratic 
school with its contemporary conditions and background in France, he would 
not have found it quite so difficult to account for the fact that it made no 
impression outside France! But, what is more: Prof. Salin preaches from 
first to last the necessity of seeing and grasping society as a whole, as a 
Gestalt. He is right; but why then does he not think it fruitful to interpret 
individual doctrines as part and parcel of a coherent and unitary reality 
of which economic and social circumstances are part and parcel too? 

One more criticism ought to be made. It is unavoidable on the part of 
a reviewer who lives and works in the Anglo-saxon world. The fifty years 
which elapsed between the third edition of Ricardo’s “Principles* in 1821 
and the publication of Jevons’s “Theory of Political Economy“ in 1871 
appear, in Prof. Salin’s history, as an intellectual desert, as a kind of limbo 
peopled only by bloodless shadows. Recent research has progressively cor- 
rected this view which was prevalent at one time in this country also. There 
were at least three vigorous movements of thought afoot in the period in- 
dicated, none of which must be dismissed in a cavalier fashion. There was 
first of all the Ricardian socialism of Thompson, Hodgskin, Gray and Bray. 
One should have thought that this could not be overlooked now since Anton 
Menger wrote his splendid study on “The Right to the Whole Produce of 
Labour.“ There was, secondly, the historical school which, admittedly, is 
mainly a continental growth, but which produced in England two out- 
standing figures—Richard Jones and Walter Bagehot (both not in Prof. 
Salin’s index), not to speak of its Irish protagonists who were minor figures. 
And there was, last not least, the small but splendid cluster of men who anti- 
cipated the whole modern marginal productivity theory—Samuel Bailey, 
Lloyd, Mountifort Longfield and Isaac Butt. The great revaluation of 
Nassau Senior by Miss Marian Bowley is not reflected in Prof. Salin’s pages 
either. 

These remarks are not intended to detract in any way from the value 
of the work under review. Its place in the development of our subject is 
assured. It is in many ways a model which few will find it possible to live 
up to, and which all should emulate. If the history of economic thought is 
now a science inside a science, and no longer either an empty summing-up 
of ideas that are dead and done for, or a shallow criticism of other people’s 
ideas which the writer cannot understand and will not understand, this is 
largely due to the splendid influence which the present book has exerted 
in all countries since its first edition appeared in 1923. 


The University of Manchester W. STARK 
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Ausgleichsgesetze der Amerikanischen Zahlungsbilanz. Von der Allgemeinen 
Preistheorie zur Quantitativen Voraussage. Von Jiinc Niewans. A. Francke 
AG., Bern 1951. X + 173 Seiten, sFr. 9.50. 


The purpose of Professor Niehans’ fine study is consisely stated in its sub- 
title. There is no attempt to discard good existing theory for dubious origi- 
nality. Rather than doing this, the author formulates in the first part the 
relevant theory with a view of finding operational concepts which could 
lead to measurement of the reaction of the American economy to, say, 
price changes. Measurement rather than verification is the purpose. The 
measurement deals mostly with various elasticities, but a brief attempt is 
made also to assess the value of the foreign trade multiplier. 

Without a large research and calculating staff, the complicated econo- 
metric methods of, say, Klein are hardly available to an individual scholar 
working by himself with limited funds and limited time. Niehans uses 
what he calls the method of selected tests (Stichproben), which essentially 
consists in breaking down American imports into small but manageable 
commodity groups and studying the relationship of import quantities and 
values to relative prices. And of course he studies the behavior of the 
service and capital items in detail. Although Niehans does no correlation 
calculations himself, he is familiar with the results of such investigators as 
Chang who do, and he makes judicious use of their results. 

As might be expected, Niehans’ findings are impossible to summarize 
in one sentence, nor is it necessary that this be done. His findings, further- 
more, agree substantially with those of other investigators of the American 
balance of payments. He sees no reason for great optimism about the 
American elasticities to import, but he points out that though the elasticities 
for some groups of commodities may be low, for others they are rather 
bigger than unity. Similarly, propensities to import are low, and Niehans 
notes, as have other investigators, that American imports as a percentage 
of American national income have shown a substantially falling tendency. 

In some respects Orcutt’s (1) comments, which because of their late 
apearance could only be mentioned by Niehans, are relevant also to Nie- 
hans’ results. Orcutt points out that errors of observations tend to lead 
to an underestimation of the real elasticities. To be sure, Orcutt’s results 
have not been generally accepted and may as the result of further investi- 
gations have to be changed, but it is worth recalling that a number of 
problems in connection with those discussed by Niehans need further sub- 


(1) Guy Orcutt, Measurement of Price Elasticities in International Trade, Rev. 
Ec. Stat., 1950. 
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stantial discussion, and that all results, whether Chang’s, Orcutt’s or 
Niehans’ are as yet tentative. (2) 

It is a pity that this competent study contains theoretical slips which, 
I hasten to add, do in no way detract from the value of the book. For 
example, footnote 1 on p. 100 contains an elementary slip which could 
have happened to anyone except to Professor Haberler to whom it is 


attributed, a slip, however, which would have certainly been caught in the 


Anglo-American system of submitting all manuscripts to the friendly but 
nevertheless severe criticism of competent colleagues. I also find uncomfort- 
able ambiguities in the multiplier formula (p. 59) K = -— peu 

1—a+t+ai—e 
where a is the marginal propensity to spend, ai the marginal propensity 
to spend abroad, and e the “amount which flows back abroad as the result 
of the primary changes.“ This formula which bears an obvious familiy 
resemblance to formulas derived by other authors may well be correct, 
but its importance or general relevance remains unclear unless the terms 
are unambiguously defined and unless the general system for which it is 
the solution is specified. But basically these comments, which an honest 
reviewer has to make, are nevertheless secondary to the discussion of the 
book. 

I should like to end this review with a positive suggestion for further 
research. As previously mentioned, Professor Niehans notes the general 
tendency for American imports to fall as a percentage of American national 
income. He gives a number of reasons, all of which are plausible and some 
of which, such as the increase in American productivity relative to that of 
Europe are apt to be overwhelmingly important. An additional possibility 
suggests itself for testing to anyone who, like the present reviewer, is inter- 
ested in location theory and regional economic development. 

It is known that the development of the different regions of the United 
States has proceeded at differential rates. (3) It is further known from the 
theory and the empirical researches of Lésch and others that imports should 
diminish with distance from the point of entry. Suppose now that each 
section of the country spends a given portion of its income on imports, but 
that the propensity to import of the Atlantic seaboard states (where imports 


(2) One of the modifications necessary is, for example, to discuss the foreign 
sector of an economy in the context of a more complete domestic model. Professor 
Klein tells me that estimates from Canadian data along these lines led to smaller 
elasticities than Chang’s, but for reasons which clearly have nothing to do with 
errors of observation. Orcutt’s and Klein’s points are, of course, not incompatible. 

(3) On this see a forthcoming article by Gloria J. Hile and W. F. Stolper in the 
Weltwirtschafiliches Archiv. 
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are relatively cheap) is higher than the propensity to import of inland 
areas (which, because of the relatively high cost of imports, have never 
been used to importing much, and which for reasons discussed by location 
theory tend to import more from their neighbors). A constant ratio of 
imports to income in each section would be consistent with varying ratios 
of imports to income in the U.S. as a whole. For the national percentage 
would be a weighted average of regional percentages, the weights varying 
with the relative importance of regional as a proportion of national income. 

To test this hypothesis, I have taken the income of the Middle Eastern 
region (4), and calculated total imports as a percentage of this regional 
income 1929—1950. This percentage is then compared with the percentage 
of imports in national income, both recalculated as an index number on 
the basis 1929 = 100 to facilitate comparison. The results suggest that, 
further investigations along these lines promise to yield results. From 1929 
to about 1935 it makes little difference which percentage is taken. But after 
that date imports as a share of regional middle-eastern seaboard income 
stays at a higher level than imports as a percent of national income. For 
selected years the figures are as follows: 


Index of Ratio of Imports to Income Payments 
Regional Income National Income 


1929 100 100 

1935 66.5 66.0 
1938 57.6 56.6 
1940 70.9 68.0 
1945 84.2 70.0 
1946 67.7 56.6 
1947 74.1 62.3 
1948 88.6 73.6 
1949 81.7 67.9 
1950 98.1 81.1 


In other words, from 1935 on, total imports as a percent of regional 
income increased faster than total imports as a percent of national income 
as a whole. This difference in the development is rather gradual until the 


(4) The middle eastern region includes Delaware, Maryland, New Jersey, New 
York, Pennsylvania, West Virginia and the District of Columbia. Data from “State 
Income Payments in 1950” Survey of Current Business, August 1951. It is true that 
these data refer to income payments rather than national income; but in the first 
place, Professor Niehans also has used these data; secondly the difference relative 
to national income figures are slight, and thirdly, no other figures on a regional 
basis are available anyway. 
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outbreak of the war. But the postwar figures, (which show as violent cyclical 
fluctuations as the figures for the ‘twenties and ‘thirties presented graphi- 
cally by Niehans) leave no doubt, that imports have not played a much 
diminished role in the income of the industrial eastern seaboard states. In 
fact, by 1950 imports as a percent of regional income were practically at 
their 1929 level, while imports as a percentage of total income were about 
one-fifth smaller. Obvious further investigation is needed to clinch this 
point. But the fact that most economic development has taken place in the 
west and central parts of the United States far from ports of entry has 
something to do with what appears as a downward trend in imports in 
the American economy. 


University of Michigan W. F. STOLPER 


The Economic Role of the State. By Wittiam Aytott Orton. William 
Hodge & Co. Ltd., London-Edinburgh-Glasgow 1950 (amerikanische Par- 
allelausgabe: The University of Chicago Press 1950). 189 pages, s 12/6. 


Der Verfasser dieses Buches — Professor am Smith College (Massachu- 
setts) — gehdrt zu jenen Vertretern der Sozialwissenschaften, die sich schwer 
in irgendeine der Schubladen dieser Disziplin einordnen lassen, aber gerade 
durch die Fruchtbarkeit dieses die wissenschaftlichen Querverbindungen 
suchenden Wirkens die Frage unterstreichen, ob nicht die Methode und die 
Einteilung der Sozialwissenschaften griindlicher Revision bediirfen. Bereits 
durch sein friiheres Buch “The Liberal Tradition, a Study of the Social and 
Spiritual Conditions of Freedom“ (1945) hatte er gezeigt, welche wertvollen 
Resultate sich ergeben, wenn ein Forscher, der die Elemente der 6konomi- 
schen Theorie in gleichem Mafse beherrscht, wie er in der allgemeinen Geistes- 
geschichte und in der politischen Philosophie zu Hause ist, ein Phanomen 
wie den Liberalismus in seinen vielfachen Wurzeln und in seiner allseitigen 
Verzweigtheit untersucht. Tatsachlich war so ein Werk entstanden, von dem 
sich zum mindesten sagen aft, da es die bekannte Monographie G. de 
Ruggieros in sehr wesentlichen Punkten erganzt, wenn man nicht die 
schlichte Feststellung vorzieht, daf es sie iibertrifft. 

Die Vorziige der Methode Ortons und seiner lebendigen Darstellungs- 
kraft ebenso wie seine durchaus unzimperliche Art, seine Wertskala offen zu 
handhaben, ohne daf§ dadurch ein Konflikt mit den legitimen Anspriichen 
der Wissenschaft entstiinde, bewahren sich auch im Falle des vorliegenden 
Buches, das einigen Grundfragen der Wirtschaftspolitik — und zwar den 
metadkonomischen, d. h. jenseits der reinen Skonomischen Theorie liegen- 
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den — nachgeht. Seine Wertskala ist die des ,Liberalen“ (nicht im amerika- 
nischen, sondern im europaischen Sinne), der sich zu dem Ideal “free per- 
sonality in a free society“ als letztem und axiomatischem Kriterium seines 
Urteils bekennt und nicht zu Unrecht denen, die dieses Kriterium nicht als 
axiomatisch anerkennen, das offene Bekenntnis zu dem gegenteiligen Ideal 
zumutet. Gemessen an diesem Ideal, erscheint ihm die Gesamtentwicklung 
des Westens unter dem Einfluf% des Wohlfahrtsstaates und des Sozialismus 
so bedrohlich, da& ein an Hoffnungslosigkeit grenzender Pessimismus wohl 
der inneren Meinung des Verfassers entsprechen diirfte. “The masquerade of 
collective control, national and international, barely concealed the fact that 
human affairs were more completely out of control than they had been for 
centuries“ (S. 90/91). Millionen haben erfahren, da keine Anstrengungen 
und Leistungen, weder Arbeit noch Sparen, weder Voraussicht noch Ent- 
behrungen, ihnen auch nur die Hialfte der Sicherheit, der Freiheit von Sorgen 
und der Vorsorge fiir die Nachkommen garantieren kénnen, die sie ihrem 
Lebensplan zugrunde gelegt hatten. “This depersonalization of the life- 
history, this casual cancellation of individual and family perspectives, is a 
factor that now affects, and will increasingly affect, every phase of Western 
culture“ (S. 91). Daf diese diisteren Feststellungen auf dem Hintergrunde 
der amerikanischen Szene getroffen werden, gibt ihnen in den Augen des 
europaischen Lesers eine besonders interessante und bedriickende Note. 

So willkommen dieses virile Buch als Beitrag zur Diagnose unserer Zeit 
ist, so wichtig ist es als ein Versuch, die gegenwartige Diskussion um die 
Grundsatze und Fundamente der Wirtschaftsordnung, die mit solcher Lei- 
denschaft gefiihrt wird, zum Gegenstand wissenschaftlicher Betrachtung selbst 
zu machen und sie so auf eine der Wissenschaft wiirdige Ebene zu heben. 
Der Verfasser verdient lebhafte Zustimmung, wenn er die innere Natur dieser 
Diskussion fiir ein wissenschaftliches Problem ersten Ranges halt und hin- 
zufiigt: “The amount of passion let loose on both sides suggests that we 
are getting down to issues that are psychologically deeper than most of us 
realize“ (S. 52). Der Beitrag, den das Buch selber zur Lésung dieses Pro- 
blems der Rabies Oeconomica leistet, verdient daher unseren besonderen 
Dank. (1) 

Es gibt einen letzten Aspekt, der diesem Buche besonderen Wert verleiht. 
In einer Zeit, in der die Nationalékonomie zu einem nicht unbetriachtlichen 


(1) Die innere Affinitait der Gedanken, die den Rezensenten mit dem Verfasser 
zu verbinden scheint und fiir die der letztgenannte mehrfach in freundlicher Weise 
Zeugnis ablegt, aufert sich auch darin, da der Unterzeichnete sich seit langerem mit 
der gegenwartigen wirtschaftspolitischen Diskussion als einem wiirdigen und drin- 
genden Objekt wissenschaftlicher Untersuchung beschiftigt. Vgl. zuniachst seinen 
Beitrag zur Degenfeld-Festschrift (Wien 1952). 
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Teile auf eine mathematisch darstellbare Sozialmechanik reduziert erscheint, 
ist es ein fast revolutionares Verdienst, daran zu erinnern, daf sie eine 
“moral science“ ist, und dies nicht zuletzt in dem engeren Sinne einer Wis- 
senschaft, die sich genOtigt sieht, ihre letzten Probleme, Entscheidungen und 
Urteile als ethische zu erkennen. Fiir die Deutlichkeit und fiir das Fein- 
empfinden, mit dem der Verfasser diesen von der Nationalékonomie so 
straflich vernachlassigten Fragen nachgeht, verdient er zum dritten Male 
unseren Dank. 


Institut Universitaire de 
Hautes Etudes Internationales, WILHELM ROPKE 
Genf 


Aufenwirtschaft (Weltwirtschaft, Handelspolitik und Wahrungspolitik). 
Von AnprEAS PreDOut. Vandenhoeck & Ruprecht, Gottingen 1949. 
354 S. DM 15.50, geb. DM 18.— 


Auffallenderweise ist das Gebiet der Aufenwirtschaft (Weltwirtschaft, 
Internationale Wirtschaftsbeziehungen, Auffenhandel und Aufenhandels- 
politik) im letzten Jahrzehnt und vor allem in der deutschsprachigen Lehr- 
buchliteratur ausgesprochen stiefmiitterlich behandelt worden. Das Buch 
Predohls fiillt also eine empfindliche Liicke der fachwissenschaftlichen Lite- 
ratur und hat iiberdies den besonderen Wert einer systematischen Gesamt- 
darstellung der aufenwirtschaftlichen Tatsachen und Probleme in theo- 
retischer, historischer und soziologischer sowie handels- und wahrungspoli- 
tischer Hinsicht. 

Das vorliegende Werk gliedert sich in drei Hauptteile: I. Die raumliche 
Ordnung der Wirtschaft (Weltwirtschaft); II. Staatsraum und Wirtschafts- 
raum (Handelspolitik); III. Der internationale Austausch (Wahrungspolitik). 

Schon diese Formulierungen der Uberschriften lassen erkennen, daf der Ver- 
fasser den Raum- bzw. Standortsverhaltnissen eine fundamentale Bedeutung 
beimift. Die Disposition zeigt auch, da Predéhl nicht an iiberlieferten 
Dispositionsformen festhalt, sondern das Neben- und Ineinander der raum- 
wirtschaftlichen und der staatlich-politischen Gestaltungskrafte zum Kriterium 
der Stoff- und Problemgliederung macht. 

Jeder der drei Hauptteile beginnt mit einem theoretischen Kapitel, dem 
jeweils drei Kapitel historischen beziehungsweise wirtschaftspolitischen Cha- 
rakters folgen. Den ausgesprochen theoretischen Fragen widmet Predohl nur 
knapp ein Drittel seiner Arbeit, wahrend gut zwei Drittel historisch-wirt- 
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schaftspolitischen Charakter haben. Von den drei Hauptteilen ist der erste 
»Die raumliche Ordnung der Wirtschaft“ der umfangreichste. 

Im Riickblick auf die einschlagige Lehrbuchliteratur stellt der I. Teil und 
darin wieder das 1. Kapitel ,, Theorie der raumlichen Ordnung* die besondere 
Eigenart und Leistung Predohls dar. Es gibt zwar schon zahlreiche Abhandlun- 
gen und Spezialwerke raumwirtschaftstheoretischer Natur; aber die raumwirt- 
schaftstheoretischen Untersuchungen haben — mit Ausnahme von Ohlins 
,Interregional and International Trade“ — noch keinen systematischen Ein- 
bau in die Aufenwirtschaftslehre gefunden. 

Als Hauptmangel der iiberkommenen Theorie bezeichnet Predéhl die 
Tatsache, da allgemeine Wirtschaftstheorie und Standortstheorie unver- 
bunden nebeneinander hergelaufen sind. Die Standortstheorie in organischen 
Zusammenhang mit der allgemeinen Wirtschaftstheorie zu bringen, ist des- 
halb das wesentliche Anliegen des Verfassers. Diese Aufgabe wenigstens im 
Prinzipiellen zu lésen, unternimmt PredGéhl in den §§ 4 und 5 (Allgemeine 
und Spezielle Standortstheorie) sowie im § 16, der die Standortstheorie 
im Zusammenhang mit der Theorie des internationalen Gleichgewichts be- 
handelt. Der modelltheoretische Rahmen seiner Untersuchung ist das funktio- 
nale Gleichgewichtssystem. Ausgehend von den Uberlegungen der Zurech- 
nungs- bzw. Grenzproduktivitatstheorie itibernimmt Predéhl das Marshall- 
Casselsche Substitutionsprinzip. In diesem allgemein wirtschaftstheoretischen 
Prinzip sieht Predéhl auch das Grundprinzip der raumlichen Ordnung der 
Wirtschaft. 

Die im Anschluf an Haberler, Graham, Viner, Knight und anderen ge- 
gebene Darstellung der Entwicklung des Theorems der komparativen Kosten 
und dessen Ersatz durch die Theorie des internationalen Gleichgewichts 
(Haberler, Ohlin) ist kurz, biindig und klar. Vom Studierenden her gesehen 
gewif§ zu knapp, was vor allem von der Wiedergabe der Ohlinschen Gleich- 
gewichtstheorie gilt. 

Eigenes sucht Predéhl auch im § 17 mit einer Theorie des ,,handelspoli- 
tischen Gleichgewichts* zu bringen. So fruchtbar die hier zugrunde gelegten 
Kriterien des Maximums und Minimums der internationalen Arbeitsteilung 
beziehungsweise der Autarkie sein mégen, so sehr leiden sie an einem 
Mangel an ,,exakter“ Bestimmtheit. 

Die ausgesprochen historischen Partien des Predéhlschen Buches sind die 
besten; das gilt sowohl von der Darstellung der raumlichen Entwicklung 
der Weltwirtschaft als auch der Entwicklung der Handels- und Wahrungs- 
politik. Dabei wird die Darstellung in sehr geschickter Weise historisch und 
systematisch zugleich gegliedert. Das letzte Kapitel (Wahrungspolitische 
Neuordnung) enthalt unter anderem die wirtschaftspolitische und aufen- 
wirtschaftspolitische Gesamtkonzeption des Verfassers: Lenkung plus euro- 
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paischer Regionalismus, und beachtenswerte kritische Gedanken zum Mar- | 


shallplan und zur Zollunionsidee. 

Das vorliegende Werk ist kein Grundrif& beziehungsweise Lehrbuch im 
Sinne einer ausgewogenen Wiedergabe der Entwicklung und des Standes 
der Weltwirtschafts- und Aufenwirtschaftslehre fiir den Anfanger. Dazu 
enthalt es schon zuviel vom persdnlichen Profil des Verfassers. Es ist viel- 
mehr ein Werk, das die vielfaltige Gesamtheit der einschlagigen Probleme 
in auferst knapper und zum selbstandigen Nachdenken und zum Wider- 
spruch anregender Weise darstellt. Neben der Wiedergabe wohl abgelagerten 
Erkenntnisgutes gibt es eine Fiille thesenartiger Gesichtspunkte und theo- 
retischer Ableitungen. Die raumwirtschaftstheoretischen Ausfiihrungen und 
die lenkungsfreundliche Grundhaltung der aufenwirtschaftspolitischen Dar- 
legungen werden die starksten Anlasse zur Kritik geben. Die Lektiire des 
Werkes setzt, wie der Verfasser selbst betont, manches voraus an Kenntnis 
der allgemeinen Wirtschaftstheorie, der Statistik, der Geldtheorie, der Kon- 
junkturtheorie, der Wirtschaftsgeschichte und -geographie. So gesehen ist es 
ein Lehrbuch fiir Fortgeschrittene. Es ist erfreulicherweise alles andere als 
ein ,Paukbuch*. Der Lehrbuchcharakter wird aber doch wieder dadurch 
betont, daf$ der Leser immer auf die Verschiedenheit der in der Wissenschaft 
und Literatur vorhandenen Lehrmeinungen hingewiesen wird. Obzwar er- 
frischend temperamentvoll-streitbar geschrieben, bleibt die Grundhaltung 
immer undogmatisch. Eine gewisse Schwache liegt nach Ansicht des Rezen- 
senten darin, daf§ manche wirtschaftspolitischen Urteile zu wenig ausreichend 
begriindet werden. Dem Grundrif ist eine kenntnisreiche und urteilssichere 
Einfiihrung in die Fachliteratur sowie ein gut systematisiertes und sorg- 
faltig ausgewahltes Literaturverzeichnis beigegeben worden. Auch das 
Autoren- und Sachverzeichnis tun gute Dienste. 

Die analytische Theorie steht nicht im Mittelpunkt, sondern wird nur als 
Grundlegung und in grofen Ziigen dargestellt. Ein tieferes Eingehen auf die 
Aufenwirtschaftstheorie im ailgemeinen und auf die zum Beispiel von Har- 
rod, Machlup und anderen behandelten Probleme der dynamischen Theorie 
— insbesondere Aufenwirtschaft und Beschaftigung — ware wiinschenswert 
gewesen, hatte aber den Umfang des Grundrisses gesprengt. 

Was Predéhl von Schumpeter sagt, daf§ Schumpeter ein Meister der Ver- 
wendung vielfaltiger Methoden gewesen sei, gilt weitgehend auch von ihm 
selbst. Die Gefahr einer solchen synthetischen Verfahrensweise hat Predohl 
selber auf S. 219 angedeutet, wo es heifft: ,Ein Buch, das sich zum Ziele 
gesetzt hat, im fachlichen Bereich zu bleiben, die fachlichen Probleme aber 
doch immer wieder im breiten Rahmen historisch-soziologischen Geschehens 
zu sehen, gerat an manchen Punkten in Konflikte.“ Wir méchten hinzusetzen: 
Der Verfasser konnte auch fragwiirdige Kompromisse nicht immer vermeiden, 
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so z. B. in erkenntnistheoretischer Hinsicht und auch in bezug auf die ,Syn- 
these“ von Standortstheorie und Theorie der komparativen Kosten. 

Der sprachliche Stil ist bemerkenswert gut: klar, lebendig, prazis ohne 
Trockenheit — wirklich eine ,,lesbare“ Wissenschaft. 


Universitat Innsbruck THEODOR PUtTz 


Unternehmergewinn und Arbeitslohn. Von Erich Care tv. Richard 
Pflaum Verlag, Miinchen 1950. 174 S. 


Klare Axiome erleichtern Verstandnis und — Kritik. Das Buch beginnt mit 
einer unmifverstandlichen — wenn auch nicht der iiblichen — Definition des 
Unternehmergewinnes. Er sei ,,der Teil des Bruttoerléses des Unternehmers, 
der alle seine Produktionskosten iiberschreitet“ (S. 9). Er enthalt also hiernach 
nicht: das Entgelt fiir die Nutzung des eigenen Kapitals, des eigenen Bodens 
und der eigenen Arbeit. Ferner gibt es da ,eine Risikoprimie als Kosten- 
faktor“. Weiterhin sind natiirlich Kosten alles, was fiir Verwendung fremder 
Arbeit, fremden Kapitals, fremden Bodens, sowie fiir Halbfabrikate, Roh- 
stoffe usw. bezahlt wird. — Definitionen sind Zweckmafigkeitsfragen. Wir 
stellen nur fest, da u. a. vom Kapitalzins hier nicht die Rede sein soll. Es ist 
verstandlich, wenn der Verfasser sagt: ,, Von einer Theorie des Unternehmer- 
gewinnes im strengen Sinne des Wortes kann bisher kaum gesprochen werden“ 
(S. 10). Wir diirfen interpretieren: vom Unternehmergewinn im oben defi- 
nierten Sinne. Infolgedessen ist auch die Theorie, die vorgetragen wird — neu. 

Wir untersuchen nur einzelne Stiicke der Beweiskette. Der Verfasser geht 
von einer Wirtschaft im statischen Gleichgewicht aus (S. 20), nimmt an, daf 
die Wirtschaft nur ein einziges Gut produziert, ,das Sagen der Holzscheite 
zu Brennholz*, und betrachtet zwei Betriebe, die die gesamte Wirtschaft aus- 
machen. In ihnen sind zunachst jedesmal Grenzkosten gleich Stiickkosten. 
Dann geht einer der Betriebe zu einer besseren Produktionsmethode iiber und 
sagt unter gleichen Kosten 150 Ster statt 120. Vorher war der Sagepreis 
1,00 Mark, nachher bei dem Pionier 0,80 Mark. Dann spielt sich ein einheit- 
licher Preis auf 0,89 Mark ein, der dem einen 13,33 Mark Differentialgewinn 
und dem andern ebensoviel Verlust bringt. 

Die These von der Gleichheit der gesamten Differentialgewinne und der 
gesamten Verluste im dynamischen Zustand der Volkswirtschaft ist ein Theo- 
rem, dessen Beweis Ziffer 1 des ersten Teiles gewidmet ist. Die These stiitzt 
sich auf die Annahme, daf& das Geldvolumen (im Beispiel 240 Mark) kon- 
stant bleibt. In der Erérterung tritt (S. 24) der Satz auf, ,die Nachfrage- 
elastizitat allen Giitern der Volkswirtschaft gegeniiber ist also gleich eins“. 
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Wir wollen diesen Satz gar nicht als allgemeingiiltig ansehen, sondern nur 
auf das konstruierte Beispiel anwenden. Er ist auch dann irrefiihrend, weil 
er den Anschein erweckt, als gebe es in diesem Beispiel so etwas wie das 
iibliche Phanomen der Nachfrageelastizitat, das doch nur dann einen Sinn 
hat, wenn man es mit der sinnvollen Nachfragefunktion eines zwischen 
mehreren Giitern wahlenden Individuums zu tun hat. Hier ist die entschei- 
dende Voraussetzung lediglich die der Konstanz der Geldsumme; dabei ist 
noch zu beachten, daf als konstante Geldsumme die Gesamtsumme des 
Jahreseinkommens angesehen wird. 

Nun soll in dem vereinfachten Modell freie Konkurrenz herrschen. Der 
Verfasser bemerkt; ,.Da nun vielfach die Neigung besteht, das Wesen der 
vollkommenen Konkurrenz in einer ,sehr grofen Anzahl‘ von Betrieben 
(genauer: Unternehmungen) in einem Wirtschaftszweig zu sehen, eine Auf- 
fassung, deren Richtigkeit im Rahmen unserer Untersuchung nicht niaher 
gepriift werden kann, so erhebt sich die Frage, ob der abgeleitete Sachver- 
halt der Gleichheit von Differentialgewinnen und -verlusten auch unter der 
Voraussetzung des Vorhandenseins einer ,sehr groSen Anzahl‘ von Betrieben 
(Unternehmungen) gilt. Diese Frage ist zu bejahen* (S. 30). Unsere Sorge ist 
weniger, ob diese Verallgemeinerung méglich ist, als vielmehr, ob denn der 
Begriff der vollkommenen Konkurrenz hier auf das Modell anwendbar ist. 
Aufschlufreich ist die Anmerkung 29, welche lautet: ,Die Zahl der An- 
bieter (Produzenten) am Markt kann kein Wesensmerkmal fiir die voll- 
kommene Konkurrenz sein. Befinden sich am Markt beispielsweise nur vier 
Anbieter (Produzenten) eines identischen Gutes, so wird es gewif$ in aller 
Regel zu einer der mannigfaltigen Formen der oligopolistischen Preisbildung 
kommen, da die Anbieter kein Interesse daran haben werden, sich wie 
Produzenten unter vollkommener Konkurrenz zu verhalten. Es kann aber 
auch bei nur vier Anbietern am Markt vollkommene Konkurrenz herrschen, 
namlich dann, wenn jeder der vier Anbieter bestrebt ist, zu dem jeweils am 
Markt gegebenen Preis méglichst viel abzusetzen, d. h. seine Grenzkosten 
gleich dem Preise zu machen und seine Stiickkosten durch Erneuerung und 
Erweiterung seiner Anlage zu senken. . .“ 

Jene ,Neigung“ der Theoretiker, von der im Text die Rede ist, wird 
verstandlich, wenn man bedenkt, da die ,,vollkommene Konkurrenz“* ja 
durch jene ,sehr grofe Anzahl“ definiert wird. Was es heifen soll, daf jene 
vier Anbieter bestrebt sind, zu dem gegebenen Preis méglichst viel abzu- 
setzen, bleibt unklar. Was sollen sie machen, wenn sie bei diesem Preise nicht 
alles absetzen, was sie zu Kosten, die ihn nicht iibersteigen, produzieren 
kénnen? Der Verfasser rat ihnen, eventuell ihre Anlagen zu erneuern und zu 
erweitern. Schén und gut; aber damit kommt man auf Fragen, die mit dem 
im ganzen Buch ausschlieflich verwendeten Theorem des Produktions- 
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optimums bei gegebener Kostenfunktion nicht behandelt werden kénnen. Und 
das beriihrt die Grundlagen der vorgetragenen Theorie insofern, als hier ja 
die Differentialgewinne definiert sind mit Hinblick auf das Stiickkosten- 
minimum der im statischen Gleichgewicht befindlichen Unternehmungen; 
und das besagt, da in jeder Unternehmung die giinstigste Kostenkurve 
gewahlt worden ist, eben diejenige, bei der das Stiickkostenminimum mit 
dem statischen Preise iibereinstimmt. Sobald man aber fragt, welches die 
giinstigste Kostenkurve ist, fehlt der Pegel fiir die Bestimmung der Differen- 
tialgewinne; denn man weif ja noch gar nicht, wie hoch der Gleichgewichts- 
kostenpreis sein wird. 

Dieser Einwand ist aber entscheidend fiir die ganze vorgetragene Theorie; 
durch den Kunstgriff, die ganze Produktion der Volkswirtschaft in einen 
einzigen Betrieb zusammenzufassen, entsteht nur scheinbar die Méglichkeit, 
das sozialdkonomische Differentialgewinnproblem mit den Hilfsmitteln der 
betrieblichen Kostentheorie zu behandeln. Im Grunde verliert hier sogar 
der Preisbegriff seinen Sinn; denn es gibt ja gar keine Tauschrelationen. 

Eine naheliegende Frage ist auch, worin denn die Kapitalkosten bestehen. 
Der Brennholzfabrikant braucht doch zum mindesten einmal Sagen; sie 
kosten 20 Mark Amortisation und Zinsen; irgend jemand muf sie aber doch 
einmal produziert und auf den Markt gebracht haben. Dann ist aber die 
Sage doch das zweite Gut, das in dieser Volkswirtschaft auf den Markt 
kommt — entgegen der Annahme (S. 20). 

Die Mathematik des Buches besteht nur darin, daf die numerischen Bei- 
spiele in allgemeine Formeln iibersetzt sind. Eine Verwendung von Satzen 
einer mathematischen Okonomie, die iiber die Wiedergabe des Theorems 
vom optimalen Beschaftigungsgrad hinausginge, liegt nicht vor. Die Arbeit 
fiigt sich in die moderne Theorie nicht ein. 


Universitat Tubingen Hans PETER 


Beriihmte Denkfehler der Nationalékonomie. Ein kritisches Repetitorium. 
Von Ernst WAGEMANN. A. Francke AG., Bern 1951. 272 Seiten, sFr. 10.50, 
Lw. sFr. 14.50. 


Wer dieses Buch auf Grund seines Titels und seiner auf erst geschickt gewahlten 
Kapiteliiberschriften in die Hand nimmt, wird vom Inhalt enttauscht sein. 
Bei den aufgegriffenen Problemen handelt es sich gréftenteils weder um 
Denkfehler noch um ,,beriihmte* Probleme im iiblichen Sprachgebrauch, noch 
zeigt der Verfasser an ihrer Stelle die wirkliche ,,Wahrheit“. Gegenstand des 
Buches sind vielmehr die andern Erklarungsversuche, die in den weltanschau- 
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lichen Voraussetzungen, in den Methoden, in der Beurteilung der Tatsachen 
und des praktischen Vorgehens von denen des Verfassers abweichen, und 
zwar beschaftigt er sich vielfach — vor allem im ersten Teil — mit heute 
langst iiberholten Fragestellungen. Bei manchen Abschnitten, vor allem des 
zweiten Teils, ist der ,,Denkfehler“ ganz ausgefallen, und der Verfasser be- 
nutzt die Gelegenheit lediglich, um seine eigene Meinung zu der Frage dar- 
zulegen. 

Wer aber iiber diese Auferlichkeiten hinweggeht, wird feststellen, dag 
dem Buch eine ernsthafte Problematik zugrunde liegt. In seiner unbestreit- 
baren Grofziigigkeit strebt der Verfasser nach einer Gesamtbetrachtung des 
wirtschaftlichen Zusammenhanges, die nicht nur der ganzen Fiille der zeitlich 
und 6rtlich bedingten Einfliisse Rechnung tragen sollte, sondern zugleich auch 
historisch und lokal bedingte Entwicklungsgesetze ermitteln will. Aus dieser 
Zielsetzung heraus erklart sich sowohl sein Angriff gegen die ,,Klassik“, der 
er ein individualistisches, monistisches, absolutistisches und mafvergessenes 
Denken vorwirft, als auch seine ausgesprochene Vorliebe fiir marxistische und 
autoritare Gedankengange. 

In Wirklichkeit will er nicht die ,,Klassik“ treffen, sondern die reine 
Theorie iiberhaupt. Ebenso geht es ihm in Wirklichkeit nicht um den lokaleh 
und zeitlichen Geltungsbereich der hypothetischen Gesetze, sondern um die 
Aufstellung von allgemein giiltigen Entwicklungsgesetzen. Er spricht wieder- 
holt von den konstanten Relationen der Volkswirtschaft, wobei er sich aller- 
dings vielfach in Widerspriichen bewegt. Er verfolgt daher im Grunde ein 
utopisches Erkenntnisziel, weil die Erfahrung gezeigt hat, daf es solche kon- 
stante Relationen in dem von ihm angenommenen Umfang nicht gibt. Darauf 
war gerade das Versagen der amerikaniscien Konjunkturprognose zuriick- 
zufihren. Er iibersieht, daf alle allgemein giiltigen Gesetzmafigkeiten hypo- 
thetisch sein miissen und sie daher iiber die Wirklichkeit unmittelbar nichts 
aussagen kénnen, wahrend die historischen Feststellungen nicht allgemein- 
giiltig sein kénnen. Seine Kritik der ,,.Klassik* ist daher ebenso unberechtigt 
wie seine iibertriebenen Erwartungen von der Konjunkturtheorie und der 
historischen Stufenlehre. Sie erklaren sich aus dem Mangel einer vertieften 
Beschaftigung mit erkenntnistheoretischen und methodologischen Fragen, so 
daf er die Begriffe, wie individualistisch, kollektiv, monistisch, in standig 
schillernden Bedeutungen gebraucht und sich iiber die Méglichkeiten und 
Grenzen der theoretischen und historischen Erkenntnisse keine geniigende 
Klarheit verschafft. Das Buch enthalt daher wohl zahlreiche Anregungen, 
aber keine abschliefSende Klarung der vielen, von ihm angeschnittenen Fragen. 


Eidgendssische Technische Hochschule EuGEN BOHLER 
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Der gesetzliche Mindestlohn unter besonderer Beriicksichtigung der amerika- 
nischen Verhaltnisse. Von Orto Nickter. Veréffentlichungen der Handels- 
Hochschule St. Gallen, Reihe A, Heft 23. Polygraphischer Verlag, Ziirich und 
St. Gallen 1950. 227 Seiten. 


Der Verfasser hat bei einem Studienaufenthalt in Nordamerika das Roh- 
material fiir diese Untersuchung gesammelt, die er in einen theoretischen Teil 
und eine Darstellung der Mindestlohnpolitik vor allem in den Vereinigten 
Staaten, weniger in Australien, Neuseeland und England gliedert. Entgegen 
seiner Definition, die allgemeinverbindlich erklarte Tarifvertrige ausdriick- 
lich mit einschlie&t, behandelt er nur Mindestléhne, die ausschlieSlich durch 
staatliche Hoheitsakte auferlegt werden. 

Ein erstes dogmengeschichtliches Kapitel ist den ,,bisherigen Lohntheorien 
in ihrem Verhaltnis zum gesetzlichen Mindestlohn“ gewidmet. Unter dem 
Titel ,,Der gesetzliche Mindestlohn im System der Marktwirtschaft* wird in 
ziemlicher Breite die Wirkung von Mindestléhnen auf das Beschaftigungs- 
volumen, auf Betriebe verschiedener Lohnintensitat, Produktionsrichtung, 
Regionen und Branchen und in verschiedenen Konjunkturphasen untersucht. 
Die Veranderungen des Beschaftigungsvolumens unter dem Einfluf von ge- 
setzlichen Mindestléhnen werden mit Hilfe von Diagrammen des Angebots 
und der Nachfrage auf dem Arbeitsmarkt dargelegt. Das hatte ganz instruk- 
tiv sein kénnen, wenn nicht so viele Ungenauigkeiten der Ausdrucksweise, 
methodische Fehler und Widerspriiche stérten. Nur der kritische Leser, der 
die Methode beherrscht und selber die notwendigen Korrekturen an den 
Diagrammen wie im Text vornimmt, hat etwas von dieser ,,diagrammati- 
schen* Behandlung. Er wird aber sofort beanstanden, daf sie nicht weit 
genug getrieben ist: Lohnerhéhungen durch Mindestléhne andern nicht nur 
die Angebotskurve, sondern stets auch die Nachfragekurve, weil sie die Pro- 
duktivitat wie vor allem die Kaufkraft der Arbeiter erhéhen. Darauf kommt 
der Verfasser an anderer Stelle selber zu sprechen, aber die Untersuchung 
hatte an grundsatzlicher Giiltigkeit und an Geschlossenheit gewonnen, wenn 
die Verstarkung der Nachfrage durch Lohnerhéhung von vornherein in den 
Diagrammen beachtet worden ware. Damit hatte auch der Verfasser selber 
gréfere Sicherheit und Entschiedenheit in der Beurteilung der Wirkungen 
von Mindestléhnen unter verschiedenen Verhaltnissen gewonnen. Wenn er 
im Meinungsstreit, ob Mindestléhne die Depression vertiefen oder aufhalten, 
zum Ergebnis kommt, sie tue das letztere, so ist die richtige Antwort wohl, 
daf sie weder das eine noch das andere tut. (Zeitschrift fiir schweizerische 
Statistik und Volkswirtschaft 1937, S. 416 bis 423.) 

Mit reinerem Genuf& liest man den zweiten, historischen Teil, der besonders 
den gesetzlichen Mindestlohn in den Vereinigten Staaten von Nordamerika 





274 BESPRECHUNGEN — COMPTES RENDUS — REVIEWS 


systematisch darstellt, wohl zum erstenmal in deutscher Sprache. Schade ist 
nur, da dies stellenweise nicht recht anschaulich geschiecht, der Kenner ameri- 


kanischer Verhaltnisse muf sich mancherlei erganzen, was der Verfasser sicher 


auch weif$, aber nicht an der richtigen Stelle oder nicht klar und deutlich 
genug oder auch gar nicht mitteilt. Auch sprachlich gibt das im ganzen doch 
mit schriftstellerischer Gewandtheit abgefaf{$te Buch dem Leser ein paar arge 
Brocken zu schlucken, und wenn dieser nicht allzu vergefSlich ist, wundert 
er sich iiber manchen Widerspruch, z. B. kommt der Verfasser (S. 188) zum 
falschen ,,Schluf&, da gesetzliche Mindestléhne nur da zur Preissteigerung 
beigetragen haben, wo der Staat die Produktenpreise festlegen zu miissen 
glaubte“, S. 185 hat er aber selber das Gegenteil belegt. 

Die Arbeit zeugt jedoch von grofem Fleif im Zusammentragen des theore- 
tischen und des historischen Materials zu ihrem Thema, auch von einer ge- 
wissen Belesenheit, so da keine mit dem Gegenstand des Buches zusammen- 
hangende Frage unberiihrt bleibt — bis auf eine, die freilich auch in der 
amerikanischen Literatur und Praxis gar keine Rolle spielt: ware es ethisch 
nicht vorzuziehen, der Staat wiirde den Arbeitern einen Koalitionszwang 
auferlegen, damit sie sich selber ausreichende Léhne erkampften, statt ohne 
eigenes Zutun Lohnerhéhungen durch staatlichen Zwang zu erlangen? Ware 
es nicht sogar mehr marktkonform? (,,Von der Zwangskoalition zum Koali- 
tionszwang“, Kleine Schrift zur Sozialpolitik und zum Arbeitsrecht, Heft 7, 
Miinchen 1951.) 


Miinchen HERBERT BACHMANN 


Le Cercle Infernal. Par Louis Mario. Flammarion, Paris 1951. 410 pages, 
fr. fr. 760.—. 


Le cercle infernal, c’est le progrés technique cause de guerre dévastatrice, 
et la guerre qui stimule le progrés technique. Le premier tiers du livre est 
consacré a la démonstration de ces relations de causes 4 effets, le second 
a leurs conséquences culturelles, le dernier aux «remédes possibles». L’auteur, 
septuagénaire, polytechnicien qui a rempli de hautes fonctions dans |’Etat, 
lindustrie et l’enseignement supérieur, et qui vécut plusieurs années aux 
Etats-Unis, a rassemblé une foule de données sur les rapports entre la guerre 
et la technique et les expose clairement, bien qu’avec une certaine sécheresse 
de style. 

La partie la plus faible du livre est la derniére, qui fournit un inventaire 
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assez disparate des réformes que l’auteur voudrait voir apporter aux in- 
stitutions et a l’esprit de l’enseignement, surtout en vue de la «restauration 
des valeurs morales». Certes, il y a la beaucoup d’idées raisonnables et 
justes, et l’on ne reprocherait méme pas 4 |’auteur de ne pas étre le premier 
4 les exprimer, si la disproportion entre le caractére du probléme posé dans 
la premiére partie du livre et celui des « remédes» préconisés dans la derniére 
était moins flagrante qu’elle ne l’est. Si la guerre est l’effet d’un progrés 
technique trop rapide, on ne voit pas trés bien ce que les appels a la raison 
et aux bons sentiments peuvent y changer, 4 moins d’agir sur les causes 
techniques mémes. Or, cette question fondamentale semble avoir été perdue 
de vue dans les conclusions du livre, qui font confiance a la science pour 
que désormais «elle travaille pour la paix», et 4 «la peur de l’inconnu» 
pour qu’elle retienne les peuples de se lancer dans une nouvelle guerre. 

C’est, de toute évidence, arréter l’examen du probléme concret 4 |’endroit 
ou il devrait commencer; car le fait psychologique, qui n’est actuellement 
que trop bien établi, est que, l’antidote naturel de la peur étant la colére, 
la peur de la guerre engendre la guerre bien plus qu’une volonté efficace 
de construire un ordre mondial pacifique. II est significatif, 4 cet égard, que 
l’auteur, en effleurant le probléme de «la guerre, cause de guerre», passe 
sous silence les liens réels qui — notamment au point de vue économique 
et financier — existent entre la course aux armements et la préparation 
psychologique de !a guerre. En somme, sa déontologie n’a que peu de 
rapports avec son ontologie; 4 tel point qu’il y a contradiction (au moins 
apparente, mais en tout cas mal éclaircie) entre la thése de la premiére 
partie, la guerre causée par le progrés technique trop rapide, et celle de la 
troisitéme, qui part de l’idée qu’il faut adapter le rythme du progrés des 
institutions 4 celui du progrés technique. Apparemment M. Marlio a-t-il 
pensé ici A son pays; pourtant, le danger actuel de guerre n’est pas né en 
France, mais justement dans les parties du monde od la technique du 
gouvernement et de la propagande est la mieux adaptée a celle de la pro- 
duction et de la guerre mécanisées. 

Sans doute cette faiblesse du livre est-elle due au fait que l’auteur traite 
en ingénieur un probléme dont histoire, la sociologie et la psychologie 
seules peuvent révéler la nature et la profondeur. Encore l’inconvénient 
aurait-il moins d’importance s’il ne se manifestait que par une certaine 
déficience dans l’usage des sources, p. ex. par l’abus de données statistiques 
non vérifiées (et souvent non vérifiables) empruntées a la presse, et par 
quelques autres accrocs aux régles de la méthode scientifique. Notons comme 
exemple typique une citation de Karl Marx avec comme indication de 
source... «La Bourse égyptienne» du 26 janvier 1950! Mais il ne s’agit 
pas uniquement de défauts de forme; la conception tout entiére du sujet, 
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pour ainsi dire situé en dehors de l’histoire et de la psychologie, fait regretter 
l’absence d’une troisitme dimension, celle qui manque sur la planche 4 
dessin de l’ingénieur. La société des hommes et des nations ne peut étre bien 
comprise qu’en fonction de son passé et de son devenir; le comportement 
des hommes ne dépend pas, hélas! des raisonnements des savants mais des 
passions collectives, orientées par leur milieu social; et pour agir effica- 
cement sur ce comportement, il faut tenir compte des rapports de forces 
existants et dont l’étude reléve de la sociologie. 


Greng sur Morat HENDRIK DE MAN 


Monnaie et Economie dirigée. Par ALBERT AFTALION. Librairie du 
Recueil Sirey, Paris 1948. 414 pages. 


L’auteur, qu’il est superflu de présenter, surtout aux lecteurs de Kyklos, 
appartient a cette génération d’économistes d’entre-deux-guerres qui con- 
duisit la réaction humaniste contre les conceptions mécaniques des phéno- 
ménes économiques. Cette opposition avait déja, il est vrai, une forte tra- 
dition. Antérieurement, les champions de l’utilité finale, en niant ou en 
réduisant tout au moins le rédle du coit dans la formation de la valeur, 
avaient ramené le centre de gravité de la théorie économique vers la psycho- 
logie individuelle et le libre arbitre humain. Usé sur le plan de I’explication 
des prix particuliers, le débat se transporta sur celui du niveau général des 
prix, od les fils spirituels des marginalistes se heurtérent aux partisans de la 
théorie quantitative de la monnaie, modernisée et perfectionnée par Irving 
Fisher. 

Dans son ouvrage fameux «Monnaie, crédit et change», réédité récem- 
ment, M. Aftalion s’était placé 4 la pointe du groupe brillant d’économistes 
qui entendaient donner la subjectivité comme fondement principal de la 
théorie. S’appuyant sur les idées de von Wieser, qui avait substitué dans 
P’équation des échanges la notion de la dépense des revenus individuels 
a celle de la circulation monétaire, mais les dépassant, il élabora une ex- 
plication du niveau général des prix qu’il qualifie lui-méme de psychologique. 
Et pour bien marquer que selon lui un esprit objectif doit reconnaitre 
importance de la subjectivité dans ce domaine, il précisa: théorie psycho- 
logique et positive de la monnaie. Sa contribution personnelle tient essen- 
tiellement dans l’admission au nombre des facteurs qui influencent |’en- 
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semble des prix, 4 cété de la fraction des revenus individuels qui est dépen- 
sée, de celles qui sont épargnées, thésaurisées ou données. Poussant sa pen- 
sée jusqu’aux extrémités, il a montré que dans certains cas les influences 
psychologiques peuvent se dématérialiser totalement en renongant a s’incarner 
dans l’emploi des revenus. On n’a pas oublié a cet égard sa description 
de l’action directe des mouvements des changes sur les prix internes en 
France aprés la premiére guerre. 

«Monnaie et économie dirigée» témoigne de la rigueur scientifique d’un 
économiste qui, refusant de mesurer la valeur de ses théories 4 la satis- 
faction personnelle qu’il peut retirer légitimement de la réputation de ses 
travaux précédents, éprouve le besoin de soumettre ses conclusions a 
lépreuve des faits nouveaux. 

A premiére vue, il semble que le systéme de la monnaie dirigée, que |’au- 
teur assimile 4 la taxation, coupe la valeur sociale de la monnaie des racines 
quelle plonge en régime de liberté d’un cédté dans les appréciations indi- 
viduelles et de l’autre dans le coat. La rupture est particuliérement éclatante 
lorsqu’on constate que la valeur sociale de ia monnaie tend a étre d’autant 
plus élevée, donc les prix d’autant plus bas, que les valeurs subjectives des 
biens sont plus hautes, parce que les autorités veulent ouvrir aux classes 
modestes l'accés aux produits pour lesquels la concurrence des acheteurs 
serait extrémement vive en l’absence de leur intervention. 

Une étude plus approfondie révéle cependant que la cassure n’est pas du 
tout totale. D’une part, les autorités, sous peine de freiner la production et 
d’aggraver les tensions, ne peuvent pas négliger le coft, qui est susceptible 
d’augmenter en dépit du blocage des salaires, ne serait-ce que par la nécessité 
dutiliser des matiéres de remplacement en période de pénurie. D’autre part, 
les estimations subjectives, refoulées des marchés par la taxation et le ration- 
nement, restent vivantes méme si elles sont emprisonnées dans les consciences. 
Or, ces jugements individuels, bien qu’ils puissent étre influencés dans une 
certaine mesure par la haute valeur sociale de la monnaie, telle qu’elle résulte 
des prix officiels, deviennent pessimistes 4 la longue parcequ’ils reposent non 
sur la valeur subjective de la derniére unité du revenu dépensé, mais sur celle 
de la derniére unité consacrée 4 l’épargne ou 4 la thésaurisation, qui est sura- 
bondante par définition. Et dans un pays comme la France, od le tempéra- 
ment national répugne a la contrainte économique, ces appréciations indi- 
viduelles finissent par faire irruption sur les marchés, quand elles divergent 
par trop de la valeur sociale de la monnaie, soit qu’il s’agisse de trans- 
actions clandestines, soit que les pouvoirs publics acceptent eux-mémes 
une économie hybride. 

La derniére partie de l’ouvrage traite de la «monnaie influencée», ou 
plus étroitement de la politique dite du circuit fermé, qui vise 4 fixer hors 
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des marchés le pouvoir d’achat excédentaire suscité par la taxation. Elle 


contient une analyse trés subtile de l’influence variable que les différentes 
formes de conservation des revenus non dépensés: impéts, emprunts publics, | 


dépéts en banque, thésaurisation, peuvent exercer respectivement sur la 
valeur que les individus attribuent 4 la monnaie. 

Outre des vues trés originales, notamment sur I’effet psychologique d’une 
hausse brutale des salaires, «Monnaie et économie dirigée» apporte un 
effort éminemment utile d’incorporation des phénoménes de monnaie 
dirigée dans une théorie générale de la monnaie. Son moindre avantage, 
paradoxalement, n’est pas de forcer ceux qui ne se rallient pas enti¢rement 
a la théorie psychologique de la monnaie 4 englober la monnaie dirigée 
dans le domaine ov ils placent leurs critiques. Il leur appartient de faire 
valoir, sur ce terrain également, leur crainte que la considération trop 
exclusive des éléments subjectifs dans la formation des prix, d’une part 
ne conduise a4 négliger les phénoménes de production, notammet ceux 
d’investissements, et d’autre part ne favorise une confusion entre les fac- 
teurs qui tiennent a la monnaie elle-méme et ceux qui lui étant extérieurs 
n’ont de monétaire que leur expression. 


Université de Genéve Jacques A. L’HuILiEr 


Sociologie de la connaissance. Sa structure et ses rapports avec la 
philosophie de la connaissance. Etude critique des systémes de Karl 
Mannheim et de Pitirim A. Sorokin. Par Jacques J. Maquet. Col- 
lection de |’Institut de Recherches Economiques et Sociales de |’Uni- 
versité de Louvain, Louvain 1949. 360 pages. 


Wie der Verfasser in seinem Vorwort berichtet, ist sein Werk die Frucht 
von Studien, welche er in Fortsetzung seiner Ausbildung bei Abbé J. Le- 
clercq, Professor am Institut de Recherches Economiques et Sociales der 
Universitat Louvain (Belgien), in den Vereinigten Staaten an der Harvard 
University bei Prof. Pitirim A. Sorokin gemacht hat. 

Um sich nicht in den immensen stofflichen und philosophischen Schwierig- 
keiten zu verlieren, welche das Gebiet der Wissenssoziologie in sich birgt, 
sto&t der Verfasser so direkt ins Herz der Probleme vor, daf er zwei 
gegensatzliche Systeme der Wissenssoziologie, dasjenige von Karl Mannheim 
und dasjenige von Pitirim A. Sorokin, herausgreift, vorfiihrt, dafiir aber 
um so eingehender analysiert und um so reichhaltiger kommentiert. Dies 
geschieht in voller Kenntnis und Beherrschung des Gesamtgebietes; die aus- 
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fihrliche Bibliographie enthalt u. a. den mafgebenden schweizerischen Bei- 
trag zur Wissenssoziologie, das Werk des Ziircher Philosophen Hans Barth 
,Ideologie und Wahrheit“ (Ziirich 1945). 

Die Wissenssoziologie von Karl Mannheim (1893—1947), vornehmlich 
dargelegt in seinem Hauptwerk ,,Ideologie und Utopie“ (Bonn 1929), wird 
vorgefiihrt als Beispiel einer materialistischen Wissenssoziologie, entstanden 
als Ausarbeitung der Marx-Engelsschen Lehre, daf die Kultur nur einen 
ideologischen Uberbau iiber den Produktionsverhiltnissen darstelle. Der 
Verfasser unternimmt mit Erfolg den gerade heute nicht iiberfliissigen Nach- 
weis, dafS diese Lehre an wissenschaftlicher Ehrlichkeit und an Intensitat 
des Wahrheitsstrebens weit iiber das hinausgeht, was man sich gemeinhin 
darunter vorstellt. In minuzidser Untersuchung wird dargetan, wie sehr sich 
Mannheim bewuft gewesen sei, daf sich die soziale Standortsgebundenheit 
des Denkens nur fiir einen verhaltnismafig engen Bereich der Kultur, wie 
z.B. in den Soziallehren und der Geschichtsphilosophie, auswirke. Volle 
Gerechtigkeit erfahrt auch die von Mannheim entwickelte Methode, die 
Seinsgebundenheit des Denkens durch eine Synthese der verschiedenen Per- 
spektiven und durch eine Auswahl der fruchtbarsten zu iiberwinden und so 
zu einer objektiven Wahrheit zu gelangen. Einzelne Widerspriiche in Mann- 
heims System vermag Maquet dadurch zu beseitigen, daf er in fesselnder 
erkenntnistheoretischer und philosophischer Weiterarbeit an Mannheims 
Gedanken deren metaphysische Grundlage, eine dialektische Werdensphilo- 
sophie von der Art der Hegelschen, freilegt. Anschlie&end sucht er aber zu 
zeigen, daf’ die Mannheimschen Lehren keinen Beweis fiir jene Philosophie 
darstellen, sondern auch z. B. mit einer christlich-spiritualistischen verein- 
bar waren. 

Das Hauptinteresse des Autors gilt aber dem Gegenstiick, der Wissens- 
soziologie des russisch-amerikanischen Soziologen Pitirim A. Sorokin, geb. 
1889, seit 1930 Professor fiir Soziologie an der Harvard University. Schon 
seine Darstellung derselben ist von bedeutendem Nutzen, ist doch das 
schriftstellerische Werk Sorokins ebenso umfangreich wie in Europa ver- 
haltnismafig wenig bekannt. Nach dem Bericht Maquets leitet Sorokin das 
Gesamtgebilde der Kultur von der Weltanschauung ab, die in ihr vor- 
herrscht. Diese kann entweder ideational sein, indem sie die letzte Wirk- 
lichkeit in etwas Geistigem erblickt; sie kann sensualistisch sein, indem sie 
der Sinnenwelt die wahre Wesenhaftigkeit zuschreibt; sie kann schlieflich 
idealistisch sein, indem sie ein Gleichgewicht dieser beiden Welten annimmt. 
Ein Beispiel fiir den ersteren Kulturtypus ware die hindu-brahmanische 
Kultur, fiir den zweiten die moderne westliche Zivilisation, fiir den dritten 
die griechische Kultur etwa des 5. Jahrhunderts oder diejenige des euro- 
paischen Hochmittelalters. Da aber keine dieser drei Weltanschauungen auf 
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die Dauer die Fiille der Wirklichkeit auszuschépfen vermége, werde eine 
jede immer wieder zugunsten einer der beiden andern verworfen, und 
ergebe sich zwangslaufig ein Kreislauf der Kulturtypen. Empirisch unter- 
suche Sorokin diesen Kreislauf der Weltanschauungen und die Abhingig- 
keit des Kulturschaffens davon im Gegensatz zur bisherigen, mehr intuitiv 
arbeitenden Methode der Geistesgeschichte mit einem neuartigen statisti- 
schen Verfahren. Fiir die letzten 2500 Jahre der westlichen Zivilisation, in 
Perioden von 20 Jahren aufgeteilt, werde zahlenmafig ermittelt, wie viele 
Anhanger gewisse grundlegende Lehrmeinungen unter den philosophischen 
Autoren gefunden hiatten, wobei dem einzelnen je nach seiner Bedeutung 
eine Stimmkraft von 1—12 zugebilligt werde; die Ergebnisse dieses konti- 
nuierlichen Plebiszits wiirden kurvenmafig aufgezeichnet, schlieSlich werde 
die Korrelation der Kurven untersucht. 

Bei der Auseinandersetzung mit diesem Lehrgebaude verlauft Maquets 
Gedankengang weitgehend parallel mit demjenigen, welchen er bei der 
Behandlung Mannheims verfolgt hatte. Zu der neuartigen quantitativen 
Betrachtungsweise Sorokins fiir die geistes- und kulturgeschichtlichen Er- 
scheinungen stellt er sich trotz verschiedener Vorbehalte und Bedenken 
bejahend. Ihre Ergebnisse erachtet er als tatsachlich bewiesen und als theo- 
retisch durch die Lehren Sorokins befriedigend erklart. Hingegen macht er 
auch bei Sorokin die Grenzen seiner Betrachtungsweise deutlich, die iibrigens 
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Sorokin durchaus anerkenne. Den duferen Lebensbedingungen, den ein- | 


zelnen Sachgebieten der Kultur und der Seelenstruktur ihrer Trager wohne 
je eine gewisse Eigengesetzlichkeit inne und stehe einer véllig einheitlichen 
und geschlossenen Ausbildung einer Kultur entgegen; iiberdies kénne die 
gewissermafen makroskopische Betrachtungsweise Sorokins der Natur der 
Sache nach nur ein sehr vereinfachtes Bild der Wirklichkeit vermitteln. 
Auch bei Sorokin geht Maquet bis auf die philosophische Grundlage zuriick; 
sie bestehe in einem Integralismus in der Erkenntnistheorie, der Sinne, 
Vernunft und Intuition als gleichwertige Erkenntnismittel anerkennt, und 
in einem mystischen Metarationalismus in der Metaphysik, der die Wirk- 
lichkeit als unendlich und letzten Endes unerfafbar ansehe, aber immerhin 
einzelne Sinnesbereiche anerkenne, in welcher je eimem der drei Haupt- 
erkenntnismittel das letzte Wort gebiihre. Aber auch bei Sorokin tut Maquet 
dar, daf dessen Theorie, obwohl mit jenen philosophischen Anschauungen 
besonders einleuchtend im Zusammenhang, auch mit durchaus anderen 
Anschauungen sehr wohl vereinbar wire. 

Diese Untersuchungen miinden aus in eine Gesamtwiirdigung der beiden 
Lehrgebaude sowie in einen Ausblick auf die Entwicklungsméglichkeiten 
der Wissenssoziologie. Wahrend auf den ersten Blick die beiden dargestellten 
wissenssoziologischen Lehrgebaude Mannheims und Sorokins sich zu wider- 
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sprechen scheinen, zeigten sie bei naherer Betrachtung wesentliche Gemein- 
samkeiten. Ihr gemeinsamer Ausgangspunkt sei einmal eine grundlegende 
Distanz zu ihrem Gegenstand; sie nahmen nicht aktiven denkerischen Anteil 
an den Kulturproblemen, sondern begniigten sich mit einem unverbindlichen 
Verstehen, dessen Schilderung und kulturphilosophische Wiirdigung dem 
Verfasser bereits in der Einleitung (S. 25/26) besonders gut gelingt. Der Unter- 
schied der beiden Systeme liege mehr darin, daf§ das eine einen mehr 
materiellen, das andere einen mehr geistigen Bestimmungsfaktor in den 
Vordergrund stelle, sowie daf§ das eine mehr eine konkrete historische 
Situation des 19. und 20. Jahrhunderts, das andere den breiten Fluf 
eines langen geschichtlichen Geschehens im Auge habe. Die volle Ant- 
wort auf die wissenssoziologische Fragestellung, die volle Erkenntnis der 
nicht-immanenten Bestimmungsgriinde des Denkens, k6nne nur in der ergin- 
zenden Verfolgung beider Arbeitshypothesen gefunden werden. Dazu 
mii&ten noch die psychologischen Komponenten in Rechnung gestellt wer- 
den. Das mutmafliche Ergebnis diirfte dahingehen, daf§ auf den verschie- 
denen Sachgebieten des Denkens, in Philosophie, Mathematik, Natur- 
wissenschaft usw., ganz verschiedene Datenkonsteliationen wirksam sind, 
indem hier mehr immanente, dort mehr der eine oder andere der drei haupt- 
sichlichen auf—eren Faktoren den Gang der Geistesentwicklung bestimmen. 
Jegliches Ergebnis aber kénne, wie jede aus der Erfahrung gewonnene Er- 
kenntnis, hdchstens als Indiz fiir eine damit in Obereinstimmung oder gegen 
eine damit im Widerspruch stehende Metaphysik dienen. Indem er so in 
dieser Frage dem Philosophen den Gegenbeweis offenhalt, beabsichtigt offen- 
bar der Verfasser, auch sich selber die Méglichkeit zu wahren, die Unbe- 
fangenheit wissens-soziologischer Forschung mit einer auf anderer Grund- 
lage beruhenden, vermutlich thomistischen philosophischen Uberzeugung zu 
vereinen. 

Diese Arbeit leistet dem Leser einen weit gréf%eren Dienst, als ihm Kennt- 
nisse wieder in Erinnerung zu rufen oder neu zu vermitteln. Die Umsicht 
und bedachtige Griindlichkeit, mit der schwierigste Fragen zerlegt und ein- 
zeln betrachtet werden, die Behutsamkeit und das kluge Urteil, mit denen 
an fremden Ansichten das Wesentliche ausgewahlt, ausgelegt und weiter- 
gedacht wird, die Folgerichtigkeit, mit welcher demgegeniiber der eigene 
Gedankengang festgehalten und zu Ende gefiihrt ist, und schlieflich die den 
Juristen verratende trockene Klarheit der Darstellung, all dies steht hoch 
iiber Durchschnittsniveau, vermittelt ein um so selteneres Erlebnis und 
bietet ein um so anspornenderes Vorbild, als es sich bei dieser Arbeit offen- 
bar um ein Erstlingswerk handelt. 


Zirich Hans KARRER 





282 BESPRECHUNGEN — COMPTES RENDUS — REVIEWS 


Manuel de Sociologie. Par ARMAND CuviLLirr. Presses Universitaires 
de France, Paris 1950. XXVIII, 720 pages. 


Laut seinem Vorwort wollte der Verfasser mit seinem Werk in erster 
Linie ein Lehrmittel fiir die Studenten schaffen, welche sich auf die fran- 
zésischen Universitatsexamen fiir die ,,Licence de Morale et Sociologie“ 
oder ,,Licence de Sociologie* vorbereiten. 

Dieser Zweck des Buches bedingt fiir andere Beniitzer sowohl Vorteile 
als Nachteile. Einerseits ist auf die Bibliographie besondere Sorgfalt ver- 
wendet; weit davon entfernt, nur das franzésische Schrifttum zu beriick- 
sichtigen, bietet sie einen internationalen Uberblick von weitestem Horizont 
iiber das Schrifttum einschlielich bedeutsamer Aufsatze in Zeitschriften. 
Anderseits ist leider der Stoffkreis auf die franzésischen Examensfacher 
beschrankt und demgemaf die Religions-, die Kunst-, die Sprach- und die 
Wissenssoziologie nur in der Bibliographie beriicksichtigt. 

In der Ausfiihrung seiner padagogischen Absicht steckt sich der Verfasser 
ein weit hdheres Ziel, als den Studierenden in sein: Gebiet einzufiihren. Er 
setzt bei ihm bereits die Entwicklungsstufe voraus, in der er fiir die Erkennt- 
nis reif ist, wie vielseitig die Méglichkeiten der Fragestellungen und wie 
umstritten und unsicher die Antworten darauf sind. Die Darstellungsweise 
ist deshalb nur mehr zum geringeren Teil positiv dozierend, sondern vor 
allem kritisch-diskursiv; die Auseinandersetzung mit anderen Lehrmeinun- 
gen bildet den Hauptinhalt. Der dichte Beziehungsreichtum und die 
umfassende Wendigkeit der Gedankenfiihrung zeigen die hervorragende 
Schulung des Ancien Normalien. Anderseits fehlt doch wohl gerade noch 
jenes Letzte an Spannkraft und Zahigkeit der Denkanstrengung, welchen 
auch noch der restlose Durchbruch durch die Verschlungenheit der Probleme 
zu jenen schon wieder einfachen Wahrheiten gelange, in denen das Denken 
seine héchste Bestimmung findet. 

Am ehesten noch Lehrbuchcharakter, es sei denn in seiner auferordent- 
lichen Gedrangtheit, besitzt der erste Teil, ein magistraler Uberblick iiber 
die verschiedenen Entwicklungslinien der Sozialwissenschaften bis zu 
Auguste Comte, iiber seine Lehre und iiber die Entwicklung und den 
gegenwartigen Stand der Forschung in den verschiedenen Landern. 

Seinen Héhepunkt erreicht dann das Werk sogleich in seinem zweiten 
Hauptteil iiber Gegenstand und Methoden der Soziologie. 

In eingehender Auseinandersetzung lehnt der Verfasser zuniachst die 
Bestrebungen ab, das soziale Geschehen als eine Unterart physikalischer, 
biologischer oder psychologischer Phanomene zu sehen. Er steht aber auch 
dem Bestreben kritisch gegeniiber, das Wesen des Sozialen in seiner formalen 
Beziehungsstruktur zu erblicken. Die eigentliche Forschungsaufgabe der 
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Soziologie erblickt er unter Berufung auf den Artikel ,Soziologie“ von 
Fauconnet und Mauss in der Grande Encyclopédie, den er auch an die 
Spitze seiner Bibliographie stellt, im Studium der Entstehung, des Funk- 
tionierens und der Veranderung der Institutionen (S. 219). Damit stellt er 
sich in die franzésische Tradition der von Emile Durkheim (1858—1917) 
begriindeten Schule, als deren Organ mit Unterbriichen die Année Socio- 
logique erschien und heute wieder erscheint. 

Dieses Forschungsziel gestattet oder gar erfordert die kombinierte 
Anwendung einer Vielzahl verschiedener Forschungsmethoden. Besonderes 
Gewicht legt der Verfasser auf die Tatsachenforschung, und die verschie- 
denen besonders in Amerika entwickelten Methoden der Massenenquéte, 
des soziometrischen Experiments usw. weifs er sehr anregend zu beschreiben. 
Zugleich halt er aber fest, daf§ die Ergebnisse der Tatsachenforschung der 
Auswertung durch den historischen, ethnographischen und statistischen Ver- 
gleich bediirfe und schlieSlich nach einer theoretischen Erklarung durch 
Bildung von Typen und Aufstellung von Gesetzen rufe. 

Verhaltnismafig wenig bietet dann aber die den Schlufteil des ersten Ban- 
des und den ganzen zweiten Band fiillende Darstellung der besonderen Sozio- 
logie. In einer sozialen Morphologie werden einige Fragen der Anthropo- 
geographie und der Bevélkerungslehre vorgefiihrt, in einer sozialen Physio- 
logie ausgewahlte Institutionen der Wirtschaft, des Rechts und des privaten 
und des Offentlichen Lebens betrachtet. Aber die Untersuchung gelangt in 
der Hauptsache nicht iiber eine kenntnisreiche und urteilsvolle Illustrierung 
des Umstandes hinaus, daf die Institutionen in verschiedenen Geschichts- 
epochen die allerverschiedensten Formen angenommen haben und auch 
heute auf verschiedenem Kulturniveau noch annehmen, und sich nicht selten 
mit einer gewissen Folgerichtigkeit ablésen. 

So bleibt als letzter Eindruck der Wunsch zuriick, der Verfasser midge 
sich mit dem bereits Imponierenden, das er in seinem Werk geschaffen hat, 
nicht zufrieden geben. Sein Lehrgebaiude hat an Ausmaf und Vollendungs- 
grad wohl noch kaum erreicht, was der weite und feste Grund seiner 
Bildung zu tragen und der Elan seiner Gelehrsamkeit zu errichten ver- 
méchte. Inzwischen verdient der Verfasser Dank fiir die von ihm zur Ver- 
fiigung gestellte treffliche Arbeitswerkstatte, die voll auszuniitzen kaum 
schon ein Studierender, sondern erst ein Mitforscher in der Lage sein wird. 


Ziirich Hans KaArRER 
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Les syndicats aux Etats-Unis, leur force et leur originalité. Par Pierre 
Watine. (Cahiers de la Fondation Nationale des Sciences Politiques 
no. 22) Librairie A. Colin, Paris 1951. 191 pages. 


Wie der Untertitel des Werkes andeutet, versucht Pierre Waline in seiner 
Schrift die besonders fiir den Westeuropaer hervorstechenden Charakterziige 
des amerikanischen Gewerkschaftswesens herauszuarbeiten. In der Tat ist 
der europiische Leser, selbst wenn er sich eingehend mit Gewerkschafts- 
fragen befaft, iiberrascht iiber die véllig andere Konzeption der Ziele und 
Mittel der amerikanischen Gewerkschaften. Nichts vermag wohl besser den 
Unterschied der Gesinnung zu illustrieren wie die Bemerkung Walines, daf 
sich amerikanische Gewerkschaften selbst als Unternehmungen betrachten, 
welche sich auf ihrem Absatzmarkt wie eine andere Unternehmung verhalten: 
sie treiben Marktstrategie mit allen Mitteln, die ihnen das System der polliti- 
schen Freiheiten amerikanischer Pragung zur Verfiigung stellt. 

Manche amerikanische Gewerkschaftsfiihrer vereinigen wohl mehr Macht 
in ihren Handen als die Spitzen der gréf&ten Konzerne des Landes. Dem- 
entsprechend ist auch die Gewerkschaftshierarchie viel weniger demokratisch 
im Sinne einer Willensbildung von unten nach oben, sondern ausgesprochen 
autokratisch, ja diktatorisch organisiert. Zum Unterschied von unseren euro- 
paischen Gewerkschaften, in welchen man dem kleinen Mann immer noch 
vorspiegelt, sein Gliick liege im ,,Mitbestimmungsrecht der Arbeiterschaft*, 
verheimlichen die amerikanischen Gewerkschaften ihren Mitgliedern nicht, 
daf es ohne eine streng gegliederte Hierarchie und straffe Leitung einerseits 
und die Gefolgschaft der Massen anderseits nicht méglich ist, erfolgreich 
den Wechselfallen der wirtschaftlichen Entwicklung standzuhalten. 


Die Tatsache, daf in den USA als dem traditionellen Land der Pioniere 
noch immer sozusagen jedem Arbeiter alle Aufstiegsméglichkeiten offen- 
stehen, erklart, weshalb die Grundeinstellung der Gewerkschaften nicht 
unternehmerfeindlich wie im allgemeinen in Europa ist, wo man glaubt, 
die Lage der Arbeiterschaft durch ,Sozialisierung der ungerechtfertigten 
Profite* dauernd verbessern zu kénnen. Wie Waline zeigt, anerkennen die 
amerikanischen Gewerkschaften die Funktion des Unternehmergewinnes 
und sind bereit, selbst dessen Erhéhung zu férdern bzw. unrentable Be- 
triebe zu rationalisieren und wieder gewinnbringend zu machen. Selbst- 
verstandlich behalten sie sich vor, die erhéhte Produktivitat zum Anlaf von 
Lohnforderungen zu machen, sobald sich die gréfere Leistungsfahigkeit im 
Geschiaftsergebnis abzuzeichnen beginnt. 

Einen Hauptgrund fiir die unvoreingenommenere Haltung dem Unter- 
nehmertum gegeniiber sieht Waline darin, da& die amerikanischen Gewerk- 
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schaften ihr Ziel, die Wahrung der Arbeitnehmerinteressen, frei von marxisti- 
schen Ideologien vertreten kénnen, wahrend die westeuropaischen Gewerk- 
schaften ideologisch und personell Ableger des Sozialismus sind. Da diese 
Lehre auf der These des Gegensatzes der Klassen beruht, wird der Erfolg 
der Gewerkschaftsarbeit viel zu sehr daran gemessen, ob dem ,,Kapitalis- 
mus“ wieder ein Schlag versetzt werden konnte und der sozialisierte Sektor 
eine Ausweitung erfahren hat. Eine ,soziale Frage“ im europaischen Sinne 
kennt Amerika kaum, weil die dortigen Gewerkschaften erkannt haben, 
daf die ,soziale Frage“ weit weniger ein Verteilungs- als ein Produktivi- 
tatsproblem ist. 

Obwohl Waline darauf verzichtet, die Entwicklung des amerikanischen 
Gewerkschaftswesens eingehender kritisch zu beleuchten, so lat sich doch 
manche Kritik sowohl der dortigen wie besonders auch unserer europdischen 
Arbeiterorganisationen und ihrer Politik zwischen den Zeilen herauslesen. 
Das Werk gibt einen ausgezeichneten Uberblick iiber das rasche Wachstum 
der amerikanischen Gewerkschaftsbewegung im Laufe des letzten Jahr- 
zehnts und die Hintergriinde ihrer zahlreichen Eigenarten. Es schildert in 
ansprechender Weise die bestehenden Organisationen und deren verschie- 
dene Tendenzen, ihre Einstellung zur Arbeitgeberschaft und zu den politi- 
schen Parteien sowie die Vertragspolitik und die neuere Entwicklung der 
Arbeitskonflikte in den Vereinigten Staaten. 


Ziirich ERNST SCHWARB 


Le Maintien du Pouvoir d’ Achat des Pensions sociales. Par RoBERT ROYER 
et GILBERT JAEGER. A Brancart, Bruxelles 1951. 108 pages. 


Unter diesem vielversprechenden Titel untersuchen die Verfasser das Pro- 
blem der Kaufkrafterhaltung in verschiedenen Modellen sozialer Renten- 
versicherung. Die strenge Systematik im Aufbau der Studie beriihrt den Leser 
angenehm. Ebenso erfreulich ist die Tatsache, da in dieser Arbeit sowohl 
allgemein-wirtschaftliche, als auch finanzwissenschaftliche und versicherungs- 
technische Gesichtspunkte gebiihrend zur Geltung kommen. Man kann diese 
Griindlichkeit nicht geniigend hoch einschatzen, wenn man bedenkt, daf zahl- 
reiche bestehende Sozialversicherungssysteme daran kranken, da bei ihrer 
Einfiihrung die eine oder andere Seite des Problems vernachlassigt wurde. 

Als klassische Finanzierungssysteme von Sozialversicherungs-Einrichtungen 
gelten das Umlage- und das Deckungskapitalverfahren. Beide Systeme kén- 
nen modifiziert werden, beruhen aber grundsatzlich auf der Annahme einer 





286 BESPRECHUNGEN — COMPTES RENDUS — REVIEWS 


stabilen Kaufkraft. Die beim Deckungskapitalverfahren auf Grund jahre- 
oder jahrzehntelanger Einzahlungen des Renten-Anspruchsberechtigten an- 
gesammelten Reserven geniigen nicht zur Ausrichtung von Renten, die der 
Geldentwertung Rechnung tragen. Zur Uberwindung dieser Schwierigkeiten 
schlagen die Verfasser vor, die in nominellen Betragen ausgedriickten Renten 
nach einem Durchschnitts-Lohnindex umzurechnen und damit der Geldent- 
wertung anzupassen. Der Staat hatte — auf dem Weg iiber die Besteuerung — 
sowohl die der momentanen Kaufkraft des Geldes nicht mehr entsprechen- 
den Zinseingange aus den Reserven zu erganzen, als auch die zur Anpassung 
der Renten an die gesunkene Kaufkraft notwendigen Mittel aufzubringen 
und sie iiber einen Verteilungsfonds den Versicherten zuzufihren. 

Mit Recht bemerken die Verfasser, da diese Lésung die Wirtschaft gleich 
stark belastet wie die Anwendung des Umlageverfahrens. Sie geben aber 
diesem modifizierten Deckungskapitalverfahren den Vorzug, weil hier ein 
Teil der Aufwendungen durch Zinsen ,,c’est 4 dire par une modalité de 
transfert bien plus supportable du point de vue économique et aussi psycho- 
logique“ aufgebracht werden. — Trotz aller Logik und Geschlossenheit 
scheint uns das von den Verfassern vorgeschlagene System versicherungs- 
technisch und verwaltungsmafig zu kompliziert zu sein, als daf es in ratio- 
neller Weise verwirklicht werden kénnte. 


St. Gallen WALTER DIEHL 


Strukturwandlungen und Nachkriegsprobleme der Wirtschaft Belgiens. Von 
GERHARD Prerrrer. Kieler Studien, Heft 19. Institut fiir Weltwirtschaft an 
der Universitat Kiel, Kiel 1951. VI + 111 Seiten, DM 8.—. 


Dans ce petit volume extrémement bien documenté, l’auteur donne un apergu 
complet de l’évolution de l’économie belge. Les éléments historiques qu’il 
ajoute 4 son exposé, contribuent par ailleurs 4 en augmenter l’intérét. Comme 
apergu général sur |’économie belge on pourra difficilement trouver mieux, 
méme parmi les publications belges. 

Cependant, |’auteur semble annoncer dans le titre de son ouvrage un 
examen approfondi des modifications de structure, ainsi que des problémes 
d’aprés guerre se posant a l’économie belge. De ce point de vue on aurait 
pu espérer des considérations plus fouillées sur les grandes questions qui 
déterminent la situation économique de la Belgique, 4 savoir d’yne part le 
chémage structurel et le probléme de l’industrialisation y relatif, et plus 


ae S aenaeeel 





ac 
un 
fo 


Ba 


tit 
an 
Cc 
co 
an 
ca 
tec 
l’h 


ce} 





hre- 


der 
‘iten 
nten 
ent- 
s— 
nen- 
ung 
igen 


eich 
rber 

ein 
- de 
-ho- 
heit 
1gs- 
tio- 


Jon 
an 


rou 
wil 
me 
UX, 


nes 
ait 
qui 
: le 
lus 


BESPRECHUNGEN — COMPTES RENDUS — REVIEWS 287 


particuliérement de certaines régions flamandes du pays, et d’autre part le 
niveau trop élevé des prix de revient belges et la nécessité du rééquipement 
et de la rationalisation de certains secteurs qui en découle, ces deux pro- 
blémes étant a leur tour déterminés par le manque de moyens de finance- 
ment. Cette remarque n’enléve du reste rien au mérite et 4 la valeur générale 
de l’ouvrage du Dr. Pfeiffer. 

Le lecteur désireux de s’initier dans la structure et la situation économique 
actuelle de la Belgique, trouvera non seulement dans cette «Kieler Studie» 
un exposé complet mais également un guide sir et une bibliographie bien 
fournie et up to date 4 une étude plus détaillée et plus approfondie. 


Louvain H. VLOEBERGHS 


Banking Reform in South Korea. Par ArtHur I. BLoomrieELp and Joun P. 
JENSEN. Federal Reserve Bank of New York, New York 1951, 107 pages. 


A la demande du Ministére des Finances de la Corée du Sud, la Federal 
Reserve Bank de New York a envoyé en 1949 deux de ses collaborateurs 4 
Séoul. Ces experts avaient pour mission d’aider, en qualité de conseillers, a 
réorganiser la banque centrale et les autres institutions financiéres, de rédiger 
le projet de nouvelle législation bancaire et de formuler les principes d’une 
politique bancaire et monétaire appropriée. Le 21 avril 1950, les propositions 
des deux envoyés de la Federal Reserve Bank concernant le nouveau statut 
de la banque centrale et des autres banques furent acceptées sans modifica- 
tions fondamentales par l’Assemblée Nationale de la Corée du Sud. Une 
nouvelle banque centrale — la Banque de Corée — ouvrit ses guichets le 
12 juin 1950, quelques jours avant le déclenchement des hostilités. 

La publication éditée par la Federal Reserve Bank de New York sous le 
titre susmentionné contient deux des trois rapports élaborés par les délégués 
américains, une analyse du développement financier et économique de la 
Corée du Sud de 1945 Aa 1950, ainsi que le texte des lois bancaires sud- 
coréennes. Celles-ci s’inspirent du modéle de législation adopté ces derniéres 
années notamment par le Paraguay, le Guatémala, la République Domini- 
caine, les Philippines, Ceylan, pays ayant également recouru 4 l’assistance 
technique d’experts du Federal Reserve System. Pour tous ceux qui étudient 
lhistoire et les problémes bancaires, cette monographie offre un intérét 
certain. 


Ziirich GeorGes A. MAIRE 
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Mathematical Biology of Social Behavior. By Nicoras RasHEvsky. 
The University of Chicago Press, Chicago 1951, 256 pages. 


»Mathematical Biology of Social Behavior“ griindet inhaltlich auf zwei 
friiher erschienenen Werken des gleichen Verfassers, namlich ,,Mathematical 
Biophysics“ (Chicago 1938, 1948) und ,Mathematical Theory of Human 
Relations“ (Bloomington 1948). Im ersten dieser beiden Biicher wird das 
Verhalten des Menschen bei wechselnder Umgebung und gegeniiber seinen 
Mitmenschen untersucht, und zwar ist, wie der Titel des betreffenden Buches 
schon andeutet, dieses Verhalten mathematisch erfaft. Im zweiten der 
erwahnten Biicher sind die Methoden der mathematischen Biologie auf 
soziale Erscheinungen angewandt, wobei zwar kein Zusammenhang mit 
dem neurobiologischen Mechanismus ersichtlich ist. Dieser Zusammenhang 
wird im besprochenen Buch hergestellt. 

Der erste Teil dieses Buches bringt im wesentlichen eine Zusammenfassung 
der Gedanken, die in den beiden friiher erschienenen Werken auseinander- 
gelegt worden sind. Der zweite Teil handelt dann von der mathematischen 
Behandlung sozialer Hierarchien, und in den letzten drei Teilen wird auf 
die mathematische Biophysik des zentralen Nervensystems eingegangen 
(Imitative Behavior, Motivational Behavior, Learned Behavior). Auf rund 
230 Seiten wird somit eine mathematische Soziologie entwickelt. 

Mathematische Soziologie? Mit Recht stutzt hier der Leser; denn wie 
kann das vielgestaltige Verhalten des Menschen in mathematische Formeln 
und Gesetzmafigkeiten eingefangen und gebannt werden? Das Staunen 
wird noch gréfer, wenn man beispielsweise auf den Seiten 119 und 120 
liest, daf§ bestimmte Gesellschaftsformen durch bestimmt geartete Matrizen 
gekennzeichnet werden kénnen. Fiihrt es nicht zu weit, wenn sogar ein 
Wissensgebiet, das weit ab von der Mathematik zu liegen scheint — die 
Soziologie — mit mathematischen Formeln durchsetzt wird? Und doch sind 
die Ergebnisse, die diese mathematische Soziologie zutage férdert, anregend 
und interessant. Es sei hier etwa an die gegenseitigen Beziechungen zwischen 
Individuen bestimmter Gesellschaftsordnungen gedacht, die auf Grund 
mathematischer Oberlegungen und Formeln abgeleitet werden. Dann auch 
mag die mathematische Behandlung des Verhaltens beim Lernen (Fiinfter 
Teil) interessieren. 

Dem Rezensenten seien auch einige kritische Bemerkungen erlaubt. In 
den Kapiteln 7 und 8 beispielsweise wird die Einkommensverteilung behan- 
delt, und auf Seite 62 findet sich die Konzentrationskurve von Gini, ohne 
da irgendwo auf die Arbeiten von Pareto, Gini u. a. hingewiesen wiirde. 
Weiter wird als stérend empfunden, da kein Gleichgewicht zwischen 
Theorie und Anwendungen besteht, indem die Theorie zu wenig empirisch 
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verankert ist. Seine ausgesprochene Vorliebe fiir die Sowjetunion, die ver- 
schiedentlich allzu kraf& in Erscheinung tritt, hindert iiberdies gelegentlich 
den Verfasser an einer unvoreingenommenen Auswertung seiner mathe- 
matischen Ergebnisse. (Beispiel: “If we ask... which of the countries is 
likely to desire, on the average, peace most strongly after World War II, 
the Soviet Union would come first, England and Germany probably next, 
and the United States last. It must be emphasized that we speak of the 
desire averaged over the whole of the population. Desires and opinions of 
governments and political groups may be quite different“ S. 190.) 

Vorbehaltlich dieser Einwande diirfte dieses Buch mit Interesse gelesen 
werden, um so mehr als es zu weiteren Untersuchungen anregt. Den ein- 
zelnen Kapiteln sind Literaturhinweise beigefiigt, und das Werk schlieft 
mit einem ausfiihrlichen Namen- und Sachverzeichnis ab, das sich iiber 15 
Seiten erstreckt. 


Ziirich Ernst P. BILLETER 
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Zukunft der europidischen Wirtschaft. — Rittic G:sBert, Die Indeter- 
miniertheit des Preissystems. B: Das Ungeniigen der Theorie der Wahl- 
akte und die Lésung des Problems. 


Jahrbiicher fiir Nationalékonomie und Statistik, Band 163/4, Juli 1951. 
ForSTMANN ALBRECHT, Zur Frage der Erneuerung der Aufenwirtschafts- 
theorie und ihres Einbaus in die allgemeine volkswirtschaftliche Theorie. — 
SCHACHTSCHABEL H. G., Der organisatorische Aufbau der gewerblichen 


Wirtschaft (Westdeutschland). 


— Band 163/5, September 1951. 
Heinrich WALTER, Mensch und Betrieb. Zur Systematik der betrieb- 
lichen Sozialpolitik. — KARRENBERG FRIEDRICH, Stand und Aufgaben 
christlicher Sozialethik. — Orret Fritz, Wirtschaftspolitische Miferfolge 
und ,Ordo“. 


— Band 163/6, November 1951. 
LieFMANN-KeElL EvisaBETH, Zur Entwicklung der Verteilungstheorie. Eine 
dogmengeschichtliche Studie zum 100. Geburtstag von Wicksell und von 
Wieser. — Hunte Fritz, Die Nachkriegsentwicklung des deutschen 
Aufenhandels. 


The Journal of Economic History, X1/3, Summer 1951. 
Lorez R. S., The Dollar of the Middle Ages. — Hitt F. G., Government 
Engineering Aid to Railroads Before the Civil War. — Rospotsky R., 


The Distribution of the Agrarian Product in Feudalism. — REDLICH 
Fritz, Sanctions and Freedom of Enterprise. — Stotper W. F., The 
Schumpeterian System. — Battyn B., Braudel’s Geohistory — A Recon- 
sideration. 


The Journal of Political Economy, LIX/1, February 1951. 
Hoover C. B., Foreign Economic Aid and Communism. — METZzLER L. A., 
A Multiple-Country Theory of Income Transfers. — KINDLEBERGER 
C. P., Group Behavior and International Trade. — Heapy E. O., Effi- 
ciency in Public Soil-Conservation Programs. — Baumot W. J., The 
Neumann-Morgenstern Utility Index—an Ordinalist View. — METZLER 
L. A., The Rade of Interest and the Marginal Product of Capital: A 
Correction. — Boutpine K. E., M. Allais’s Theory of Interest. 

— LIX/2, April 1951. 
Metzter L. A., Wealth, Saving, and the Rate of Interest. — HutcHins 
J. G. B., United States Merchant Marine Policy and Surplus Ships. — 
SHERRARD ALFRED, Advertising, Product Variation, and the Limits of 
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Economics. — Rees ALsBert, Wage Determination and Involuntary 
Unemployment. — AckieEy GARDNER, The Wealth-Saving Relation- 


ship. — Maiset S. J., Housebuilding in the San Francisco Bay Area. 

— LIX/3, June 1951. 
STIGLER G. J., The Division of Labor Is Limited by the Extent of the 
Market. — Hoyt E. E., Want Development in Undeveloped Areas. — 
FRIEDMAN MiLton, Commodity-Reserve Currency. — Howenstine E. J., 
The Alleged Inflexibility of Compensatory Public Works. Policy. — 
SmitH V. E., The Classicists’ Use of “Demand”. — Morton W. A., 
Keynesianism and Inflation. 

— LIX/4, August 1951. 
Lewis H. G., The Labor-Monopoly Problem: A Positive Program. — 
Roussgas S. W. and Hart A. G., Experimental Verification of a Com- 


posite Indifference Map. — SELTzER GeorGE, Pattern Bargaining and 
the United Steelworkers. — CuHatk A. F., Natural Law and the Rise of 
Economic Individualism in England. — Dewey D. J., Crisis in Britain: 


A Note on the Stagnation Thesis. — Jenkins H. P., Fiscal Equity in the 


Unequal Treatment of Unequals: A Suggested Test. — BUCHANAN J. M., 
A Rejoinder. 


Metroeconomica, 11/1, Aprile 1951. 
Goopwin R. M., Iteration, automatic computers, and economic dy- 
namics. — Stone R., The demand for food in the United Kingdom 
before the war. — Sauvy A., Influence de la structure de la consom- 
mation sur la population optimum et sur le plein emploi. 

— III/2, Agosto 1951. 
TINBERGEN J., Some neglected points in demand research. — PREINREICH 


G. A. D., Discontinuities in the theory of the firm. — Pikter A., The 
quanta-kinetic model of the monetary theory. 


Moneda y Credito, 37, Junio 1951. 
Herrero José I. C., La coordinacién de la industria eléctrica. El ejemplo 
belga. — Atvarez V. A., La Légica de la Economia y la Economia de 
la Légica. — Martinez Raratt, El petrdéleo y su economia. 


Nationalokonomisk Tidsskrift, 89. Bind, 3.—4. Hzfte 1951. 
IVERSEN CarL og Bramsna&s C. V,, Axel Nielsen. — BirtE og Mitugy P. E., 
Fortegnelse over Professor Axel Nielsens skrifter. — GARDLUND TorSTEN, 
Synpunkter pa den ekonomiska liberalismen. — SmirH HELGE, Tobakkens 
beskatning i Norge, Sverige og Danmark. — Bramsnas C. V, Nordisk 
toldunion. — GruHN AxEL, Er vor toldlovgivning foreldet? 
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Population, no. 3, Juillet—Septembre 1951. 

Sauvy ALFRED, Faits et problémes du jour. — Sauvy ALFRED, La popu- 
lation de l’Europe occidentale et le plan Schuman. — DousLet JACQUES, 
La premiére législature de la IV¢ République et la législation démo- 
graphique. — Rain EMMANUEL, La compensation des charges familiales 
en France en 1950. Bilan général. — Henry Louts, Etude statistique de 
l’espacement des naissances. — Detourset A.M., Essai d’étude démo- 
graphique des Kotoko (région du Tchad), avec introduction et note de 
ViNcENT Pau. — BourGeois-PicHatT J., La mesure de la mortalité infan- 
tile. II. Les causes de décés. — SuTTER JEAN et TABAH LEon, Les notions 
d’isolat et de population minimum. 


The Quarterly Journal of Economics, LXV/3, August 1951. 

Bain J.S., Relation of Profit Rate to Industry Concentration: American 
Manufacturing, 1936-1940. — Tstanc S.C., Accelerator, Theory of the 
Firm, and the Business Cycle. — Tynpatt D. G., The Relative Merits 
of Average Cost Pricing, Marginal Cost Pricing, and Price Discrimi- 
nation. — IsarD WALTER, Distance Inputs and the Space-Economy. 
Part II: The Locational Equilibrium of the Firm. — MANnne Atan, Oil 
Refining: Yield Coefficients and Actual Prices. — Soto C. S., Innovation 
in the Capitalist Process: A Critique of the Schumpeterian Theory. 


— LXV/4, November 1951. 

HinsHaw Ranpa.t, Currency Appreciation as an Anti-inflationary 
Device. — FisHER Ltoyp, The Harvest Labor Market in California. — 
DE Roover R., Monopoly Theory Prior to Adam Smith: A Revision. — 
Taytor O.H., Schumpeter and Marx: Imperialism and Social Classes 
in the Schumpeterian System. — FELLNER W. J., The Influence of Market 
Structure on Technological Progress. — SmiTHies A., Reflections on the 
Work and Influence of John Maynard Keynes. 


Revista de Ciencias Economicas, XX XIX, Serie I1I/28, Marzo-Abril de 1951. 
Rec E. J., Posicién del interés del capital en los costos. — Cusa N. M., 
El] «Plan Hallesint». — p’Apamo O. A., La inversién de fondos de las 
Cajas de Previsién Social y Compafiias de Seguros en obras de forestacién 
y/o reforestacién. 

— Serie III/29, Mayo-Junio de 1951. 

Vazquez E.G., La limitacién de utilidades en el comercio y la industria. — 
Mont! A. F., El curso reciente del volumen de la inversién nacional. — 
Bowers RuseE.t, Objeciones al Numero Indice en Contabilidad. 


Revista de Economia, 1V/2, Junho de 1951. 
Gat.eGo-D1az José, Clasificacién funcional de la ofelimidad. — MEuvRET 
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Jean, La géographie des prix des céréales et les anciennes économies 
européennes: Prix méditerranéens, prix continentaux, prix atlantiques 
4 la fin du XVII siécle. — Perera H. C., Sobre o conceito de rendimento 
nacional. — Moreira V, A fiscalizagao das sociedades anénimas e a uni- 
formizagao de balangos. — BELLto MANuEL, Uma viragem da politica 
colonial portuguesa. — SALLERON CLaupE, O progresso dos estudos demo- 
graficos em Franga. 
— IV/3, Setembro de 1951. 

Gopinuo V. M., Histoire économique et économie politique. — GALLEGO- 
Diaz José, Los espacios de Riemann y la Economia Matematica. — 
Vieira E.C., A repartigaéo e a capitalizagao na previdéncia social. — 
Fatcao J.M.Sitva, Acerca da medida da progressividade do imposto sobre 
o rendimento. — Betto Manuet, Uma viragem da politica colonial 
portuguesa (IT). 


Revista de Estudios Politicos, Nim. 58, julio-agosto 1951. 
Conpe F. J., Sociologia de la Sociologia. — Marias JutiANn, El pensa- 
miento europeo actual y la unidad de Europa. — Muritto Ferro F., 
Nacién y crisis. — TreERNo GatvAN E., La conversién a la inversa. — 
Carro Martinez A., Dos notas a la Constitucién de 1869. — Barcia 
Treiies C., El ayer, el hoy y el mafiana internacionales. — Cédssio 
Car.os, La actual estructura de Occidente. 


Revista de la Facultad de Ciencias Economicas, No. 28, Octubre 1950. 


PiNén Fircueira E. A., El Estado y la empresa. — Marituz UrQquijo 
J. M., Supresién de fabricas en los Virreinatos del Rio de la Plata y del 
Peru. — BriGNoNne C. S., La inflacién. 


— No. 29, Noviembre 1950. 
Mieres A. D., Reglas York-Amberes de 1950. — Estévez ALFREDO, El 
primer empréstito exterior de la Confederacién Argentina. 

— No. 30, Diciembre 1950. 
Mazzoco A. R., La Ley de Contabilidad de la Provincia de Buenos 
Aires. — Franoipant A. U., El seguro en la Quinta Conferencia de Mi- 
nistros de Hacienda. 

— No. 31, Marzo 1951. 
Biatet A. D., Sociologia y politica. 


Revista Mexicana de Sociologia, XI11/1, Enero-Abril 1951. 
ZIMMERMAN C. C., La Granja Familiar en los Estados Unidos. — MEYER 
SerRA O., Problemas de una Sociologia de la Musica. — VILLANUEVA 
José, La Sociologia es una Ciencia Natural o una Ciencia del Espiritu? — 
Kent Victoria, Prostitucién. — CHEVALIER FrRANGotIs, Los Grupos de 
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omies Fieles, Familiares y Parientes en los Albores del México Colonial. — Gon- 
‘iques ZALEZ BUSTAMANTE J. J., La Problematica de la Culpa y la Sociedad. — 
nento Menezes Dyacir, Democracia y Misticismo. — YounG Pau tine V, Las 
:uni- | Técnicas de la Investigacién Social. 
se Revue Economique, 5, Septembre 1951. 
BaRRERE ALAIN, La politique du crédit en France. — LeQuéret Pierre, 
Les expériences étrangéres de contréle du crédit. — James Emize, L’Union 
Européenne des Paiements. — Besse Pierre, Le Conseil National du 
—: 2 Crédit. — Fournier H., La Commission de Contréle des Banques. — 
ee RaTTIER GABRIEL, Le Service Central des Risques Bancaires. — Morant H., 
ae La situation hebdomadaire de la Banque de France. — Trupti R. J., Le 
sobre marché monétaire. — BELIN Jacques, Le crédit du commerce extérieur. — 
onial DE CHABROL GUILLAUME, Nouvelles formules de crédit A la construction 
immobiliére. — X, Le Crédit National, établissement de crédit 4 moyen 
; et long terme. — ZeEnTz P., Le rdle de la Caisse Nationale des Marchés 
ensa- de l’Etat pour l’octroi de crédits de rééquipement. 
' 
LF, — 6, Novembre 1951. 
= Denis Henry, Théorie et réalité dans l’analyse de l’équilibre de la firme.— 
—_— Guc.tELMI J.-L., Facteurs déterminant la formation du taux des salaires. — 
donne GENDARME René, Le multiplicateur du commerce extérieur. — PAILLAt 
Pau , Les salaires et la condition ouvriére en France a l’aube du machi- 
i nisme. 
oe Revue économique et sociale, No. 4, Octobre 1951. 
HatréRIN JEAN, Le Conseil économique et social des Nations Unies. 
Premier bilan d’activité. — Ducommun Cu. F., L’incidence sociale de la 
El publicité. 
4 Revue des Etudes Coopératives, No 86, Octobre-Décembre 1951. 
LAVERGNE BERNARD, Louis de Brouckére (1870—1951). — ToTomianz 
ae Vanan, Louis de Brouckére inconnu. — Gans Jacques, Il faut coopéra- 
Mi- tiser la presse coopérative. — Daupé-Bancet A., Les deux rentes fon- 
ciéres et les consommateurs. — HirscHFELp A., Le statut fiscal des co- 
opératives agricoles. — LAVERGNE BERNARD, Que faut-il penser du plan 
i Schuman et que faut-il lui substituer? 
‘ Revue de Science et de Législation Financiéres, No 3, Juillet-Septembre 1951. 
SYER | Dorrance G. S., La livre sterling dans le monde d’aprés-guerre. — 
EVA Mason M., Le Franc congolais. — Harrar A. R., La circulation de faux 
-_ | billets de banque et le probléme de la responsabilité. — Gomes DE Sousa R.., 


sde | Apergu de systéme fiscal brésilien. — CHrét1EN M., Une espéce originale 
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de traités fiscaux: les conventions internationales sur la double imposi- 
tion des entreprises maritimes ou aériennes. — Krier H., Chronique 
financiére francaise. — Coutsois P. et Sainz DE Bujanpa F., Chronique 
de législation financiére. 


— No 4, Octobre-Décembre 1951. 


ScHMOLDERS G., Le systéme fiscal allemand. — Morance G., L’inter- 
prétation de la loi fiscalee — Rose Hucu, La livre sud-africaine. — 
ArMENGAUD A., Le Parlement et la réforme fiscale frangaise. — RaTON R., 
Les conditions politiques, économiques et financiéres de la Principauté de 
Liechtenstein. — CHRETIEN M., Une espéce originale de traités fiscaux: 
les conventions internationales sur la double imposition des entreprises 
maritimes et aériennes (fin). — H. L., A propos du Rapport 1950—1951 
de la Banque des réglements internationaux. — Morse. M., A propos 
du point de vue théorique de la parafiscalité. — LEcaILton J., Chronique 
financiére étrangére. — Couxsois P., Chronique de législation fiscale. 


Rivista di Diritto Finanziario e Scienza delle Finanze, X/3, Settembre 1951. 


GrizioTT! BENVENUTO, Ernst Blumenstein. — GrizioTT1 B., Per la riforma 
del contenzioso tributario. — MucGocia Umserto, La facolta di azione 
delle Commissioni distrettuali in materia di ricchezza mobile. — Con- 
FALONIERI ANTONIO, Sull’impostazione del bilancio statale. — PARRAVICINI 
G1annino, Debito pubblico, reddito, occupazione. — BuzzETT1 GIOVANNI, 
Diritto processuale tributario. — Rassegna critica di giurisprudenza. — 
Griziotti B., La non imponibilita di r.m. del superreddito dalla lavo- 
razione del tabacco. — MAFFEZZONI FEDERICO, Della tassabilita dei premi 
pagati per la stipula delle locazioni di imobili urbani. — Racer Luiel, 
Limiti di applicabilita del «solve et repete». — Pomini RENzo, «Solve 
et repete» ed altre questioni in tema di avocazione dei profitti di regime. — 
Rotonpi Aster, Per alcune questioni in tema di profitti di guerra e di 
contingenza. — GrizioTT1 BENvENUTO, Negata efficacia di retrocessione 
alla sentenza di nullita per simulazione. — MicHett Gian ANTONIO, Sul 
rapporto tra processo avanti le commissioni tributarie e processo avanti 
Pautorita giudiziaria. — BonescHt Mario, Privilegio a garanzia del 
credito di imposta ed indennita di mora. — DE VALLEs ARNALDO, Accerta- 
menti fiscali e discrezionalita. — Azza GiAMPIERO, Importazione tem- 
poranea in Italia di autoveicoli stranieri. 


Rivista Internazionale di Scienze Sociali, XXI11/4, Luglio-Agosto 1951. 
Fero_p! F., Rapporti tra ciclo delle scorte e ciclo economico. — Pitz T, 
Meccanismo e concetto di potere nelle teorie economiche moderne. — 
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CosTANTINO C., La sensibilita alla congiuntura delle imposte italiane sui 
consumi. 


— XXII/5, Settembre-Ottobre 1951. 
De Luca M., Profili economici della «sicurezza sociale». — CarpanoG., 
I fondi oziosi e il tasso dell’interesse. — GUGLIELMETTI A., La velocita di 
circolazione della moneta e i suoi rapporti con le velocita di circolazione 
dei beni. 


Schmollers Jahrbuch fiir Gesetzgebung, Verwaltung und Volkswirtschaft, 
71. Jahrgang, 4. Heft, 1951. 
Hertz Friepricu, Zur Soziologie der Nation. — FoRSTMANN ALBRECHT, 
Versuch einer allgemeinen Theorie der Alimentierung (1). — WIENECKE 
Car, Staat und Verwaltung vom Techniker gesehen. Versuch einer Syste- 
matik der Verwaltung als Funktionstheorie. — Quirinc Hernricn, Die 
Anfange des Geldes und des Handels. 


— 71. Jahrgang, 5. Heft, 1951. 
STAMMER OTTO, Das Elitenproblem in der Demokratie. — ForsTMANN 
ALBRECHT, Versuch einer allgemeinen Theorie der Alimentierung (II). — 
RaupacH Hans, Uber den Ausgangspunkt einer kritischen Wertung der 
Sow jetwirtschaft. — QuanTE Peter, Arbeitsteilung und Berufsbildung 
im Lichte der Volks- und Berufszahlungen. 


— 71. Jahrgang, 6. Heft, 1951. 
TAUTSCHER ANTON, Grundlegung der integralen Finanzwissenschaft. — 
FORSTMANN ALBRECHT, Versuch einer allgemeinen Theorie der Alimen- 
tierung (III). —- Graack ErpMANN, Ein Halbjahrhundert 6ffentliche 
Arbeitsvermittlung. Ein Beitrag zur Sozialgeschichte Deutschlands. 


Schweizerische Zeitschrift fiir Volkswirtschaft und Statistik, 87. Jahrgang, 
Nr. 4, August 1951. 
Jour W. A., Die verschiedenen Varianten des Kollektivmonopols. — Nie- 
HANS Jirc, Die Wandlungen 6konomischer Gesetze. — WiEsLER Hans, 
Einfache Methode fiir die Erstellung einer abgekiirzten Sterbetafel. — 
VarGA STEFAN, Die wirkliche Rate der Sterblichkeit. — BILLETER 
Ernst P., Kreislauftheoretische Modelle. Ihre Bedeutung und ihre Ent- 
wicklung in den USA. 


— 87. Jahrgang, Nr. 5, Oktober 1951. 
Wy-er Juttus, Die Schatzungen des sowjetrussischen Volkseinkommens. — 
Ikté Max, Probleme der Bundesfinanzpolitik. — BOHLER EuGEN, Volks- 
wirtschaftliche Irrtiimer oder Irrtiimer eines Volkswirtschafters? 








306 BIBLIOGRAPHIE — BIBLIOGRAPHY 


Social Research, XVIII/3, September 1951. an 
Ausrey Henry G., Small Industry in Economic Development. — Hor- 
VATH Barna, Comment on Kelsen. — Hicerns B. H., Wage-Fixing by 
Compulsory Arbitration — The Lesson of Australia. — Cx’u Cuat, Neo- 
Confucianism of the Sung-Ming Periods. “a 


The Southern Economic Journal, XVIII/1, July 1951. 

Wricut Davin McCorp, Transition to Democracy — Transition to 
Wealth. — Futmer JOHN L., The Effect of Domestic Policy on the South- 
ern Agricultural Problem. — Hirscu W. Z., On the Phenomenon of In- 
elastic Demand. — BrockiE M. D., Economic Fluctuations and Govern- 
mental Policy. — James L. M., Timber Supplies for Industry in Missis- 
sippi. — Morris J. R., Compulsory Union Membership and Public 
Policy. — SreeLe H. E., Membership Participation in the American Flint 
Glass Workers’ Union. 


— XVIII/2, October 1951. 

Co.sBerG M.R., Priorities, Allocations, and Limitations. — OLIVER 
H. M. Jr., and Strotz R. H., Long-Run Marginal Cost and Fluctuating 
Output. — BucHanan J. M., Knut Wicksell on Marginal Cost Pricing. — 
SAVILLE LLtoyp, A Problem in the Economics of Price Control. — 
DE Vyver F. T, Labor Factors in the Industrial Development of the 
South. — Backman JuLEs and Gittow A.L., Evolution of National 
Multi-Employer Collective Bargaining. — RoTTENBERG Simon, Labor 
Force Measurement in a Pre-Industrial Economy. 











— 


El Trimestre Economico, XVIII/3, Julio-Septiembre de 1951. 
Firores A. C., La civilizacién industrial norte-americana: reflexiones de 
un mexicano. — AHUMADA JorGE, Desarrollo econdémico y estabilidad. — 
El problema de la productividad y la escasez relativa de factores. — 
Garcia ANTONIO, La reforma bancaria y el control selectivo del crédito 
en Colombia. — ALrenNes y Urosa, El equilibrio del mercado del café 
en Cuba. — STIGLER G. J., E] método matematico en la economia. 


RPE 


Weltwirtschaflliches Archiv, Band 66, Heft 1, 1951. 
ZOTTMANN ANTON, Leonhard Miksch in memoriam. — MixKscH LEON- 
HARD, Zur Theorie des raumlichen Gleichgewichts. — Brems Hans, Car- 
tels and Competition. — ArNptT Hetmut, Wettbewerbsprozesse und Ar- 
beitslosigkeit. — PikLeER ANDREW, Optimum Allocation in Econometrics 
and Physics. — Storper W. F., Wiederaufbau und Arbeitslosigkeit. — 
Bou.pinec K. E., Comments. 








-Ior- 


ig by 
Neo- 


nm to 
outh- 
f In- 
vern- 
‘iSsis- 
ublic 
Flint 


»s de 


= 


Edito 


café 


EON- 
Car- 
| Ar- 
trics 














BIBLIOGRAPHIE — BIBLIOGRAPHY 307 


— Band 66, Heft 2, 1951. 
Kauper Emi, Recent Developments of American Economic Thinking. — 
KASNACICH-SCHMID J., Gesellschaftsform und Geldleistung. — SuRANyI- 
UNGER THEO, Measuring Economic Freedom and Planning. 


— Band 67, Heft 1, 1951. 
PEDERSEN JORGEN, Credit Policy Reviewed. — Kinc Emu, Zur Pro- 
blematik der Meistbegiinstigung. — FoRsTMANN ALBRECHT, Zur aufen- 
wirtschaftlichen Nachkriegsproblematik. — ALBRECHT Kart, Westdeutsch- 
land und die europadische Zahlungsunion. — BECKMANN M. J., Eine Note 
»Zur Theorie des raumlichen Gleichgewichts“. 


Wirtschaft und Recht, I11/3, 1951. 
SoLMSSEN GEORG, Volkswirtschaftliche Probleme der Landwirtschaft. — 
LauTNER J. G., Preisiiberwachung und Reaktivierung der Preisreglemen- 
tierung. — SCHAEPMAN C. J. M., Internationales Verkehrsrecht. 











